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Материалы для проведения практических занятий
Тема 1.  Логистические системы в рыночной экономике
Себестоимость – это денежное выражение затрат производственных факторов, необходимых для осуществления предприятием производственной и коммерческой деятельности, связанной с выпуском и реализацией продукции и оказанием услуг.
Логистические затраты входят в состав себестоимости готовой продукции и существенно влияют на ее цену, однако учету этой группы издержек в отечественной практике уделяется мало внимания. Причиной этого служит организация системы российского бухучета. В классификации затрат, входящих в себестоимость, логистические издержки не сгруппированы, отдельные их составляющие учитываются на разных счетах бухучета, что затрудняет их выделение и бухучет.
Тем не менее, отечественная система бухучета позволяет частично агрегировать основную массу логистических издержек. Для проведения логистического анализа и аудита большинство статей может быть выделено на стадии первичного бухучета, причем основная их масса отражается в общепроизводственных, общехозяйственных и коммерческих расходах.
Согласно системе российского бухгалтерского учета, в себестоимость продукции включаются:
- затраты, непосредственно связанные с производством и реализацией продукции;
- затраты на обеспечение предприятия рабочей силой;
- отчисления в различные фонды и бюджеты;
- затраты на содержание, обслуживание и управление организацией;
- платежи сторонним организациям за оказание услуг по производству продукции;
- затраты на подготовку и освоение новой продукции;
- прочие затраты.
В зависимости от того, какие затраты включаются в себестоимость продукции, традиционно выделяют следующие ее виды:
- цеховая себестоимость включает прямые затраты и общепроизводственные расходы; характеризует затраты цеха на производство продукции;
- производственная себестоимость состоит из цеховой себестоимости и общехозяйственных расходов; свидетельствует о затратах предприятия, связанных с выпуском продукции;
- полная себестоимость включает производственную себестоимость, увеличенную на сумму коммерческих и сбытовых расходов; показывает общие затраты предприятия, связанные как с производством, так и с реализацией продукции.
Задача 1. Затраты на производство и реализацию изделия:
· сырье и основные материалы – 18 руб.;
· вспомогательные материалы – 2,5 руб.;
· топливо и электроэнергия на технологические цели – 0,5 руб.;
· заработная плата производственных рабочих – 16 руб.;
· начисления на зарплату – 37% от заработной платы производственных рабочих;
· расходы по содержанию и эксплуатации оборудования – 50% к зарплате производственных рабочих;
· цеховые расходы – 20% к заработной плате производственных рабочих;
· общезаводские расходы – 80% к заработной плате производственных рабочих;
· внепроизводственные расходы – 0,5 % к производственной себестоимости;
· транспортные расходы – 15 % к производственной себестоимости.
Задача 2. Определить цеховую, производственную и полную себестоимость изделия, если имеются следующие данные о затратах:
· сырье и основные материалы – 730 руб.;
· вспомогательные материалы – 30 руб.;
· покупные полуфабрикаты – 200 руб.;
· топливо и электроэнергия на технологические цели – 70 руб.;
· стоимость возвратных отходов – 30 руб.;
· основная  заработная  плата  производственных  рабочих  –  - 200 руб.;
· дополнительная заработная плата производственных рабочих – 40 руб.;
· начисления на заработную плату – 37 % к основной и дополнительной заработной плате производственных рабочих;
· расходы  по  содержанию  и  эксплуатации  оборудования – 110 руб.;
· цеховые расходы – 80 % к основной заработной плате производственных рабочих;
· общезаводские расходы – 30 % к основной заработной плате производственных рабочих;
· внепроизводственные расходы – 10 % к производственной себестоимости.
Задача 3. Определить полную себестоимость прибора, если на его изготовление расходуются основные материалы на 9600 руб., покупные полуфабрикаты и комплектующие изделия 1820 руб. Стоимость реализуемых отходов 210 руб. Заработная плата составляет 2800 руб. Цеховые расходы 180%. Сумма общезаводских расходов 30 руб. Внепроизводственные расходы 2%.
Задача 4. Определить среднемесячные издержки транспортной фирмы, если основными статьями расходов являются:
- заработная плата водителей с отчислениями -10 человек с окладом 30 тыс. руб., при отсутствии нарушений трудовой дисциплины выплачиваются премии 10%;
- заработная плата диспетчеров и руководителей – 450 тыс. руб.;
- средние расходы на топливо – 200 тыс. руб.;
- амортизация транспортных средств – 50 тыс.;
- аренда офисного помещения – 40 тыс. руб.

Задача 5. Необходимо составить калькуляцию себестоимости 1 пары туфель, если известны следующие затраты на 100 пар туфель:
1) сырье и основные материалы:
1. кожтовары для верха – 8 000 руб.;
2. кожтовары для прокладки – 4 000 руб.
3. стоимость деталей низа – 5 000 руб.
4. текстиль для межподкладки – 200 руб.
2) вспомогательные материалы – 350 руб.;
3) топливо  и  электроэнергия  на  технологические цели – 70 руб.;
4) заработная плата производственных рабочих – 900 руб.;
5) начисления на зарплату основных производственных рабочих – 26%;
6) накладные расходы (расходы на содержание и эксплуатацию оборудования, цеховые, общезаводские расходы) – 200 %;
7) внепроизводственные расходы – 0,3 %;
8) транспортные расходы – 19 %.
Показатель прибыли является важнейшим для оценки производственной и финансовой  деятельности предприятий. Он характеризует степень их деловой активности и финансового благополучия. Прибыль составляет основу экономического развития предприятия. Рост прибыли создает финансовую базу для самофинансирования, расширенного воспроизводства, решения социальных проблем и материальных потребностей трудовых коллективов. Показатель прибыли характеризует абсолютную эффективность хозяйствования. 
К относительным показателям, характеризующим финансовые результаты, относят показатель рентабельности, который определяется как отношение суммы прибыли от реализации продукции к ее полной себестоимости:
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И наоборот, зная желаемый процент рентабельности, величину прибыли можно рассчитать по формуле:
[image: image2.png]



Задача 6. Определите, какую прибыль получит предприятие, реализовав продукции на 15 млн. руб., если ее производственная себестоимость составила 9 млн. руб., а расходы, связанные с реализацией, составили 200 тыс. руб.?
Задача 7. Какова прибыль производственного предприятия, если оно произвело и реализовало в отчетном периоде 230 тыс. ед. продукции по цене 730 руб. за единицу, причем полная себестоимость каждой составила 480 руб.?
Задача 8. Определите рентабельность работы предприятия, если выручка от реализации продукции за период составила 12 500 000 руб., а полная себестоимость – 8 400 300 руб.?
Задача 9. Определите рентабельность производства одного изделия, если его производственная себестоимость составляет 560 руб., партия в количестве 300 тыс. изделий была реализована на сумму 420 млн. руб., а общие расходы по сбыту составили 25 млн. руб.
Тема 2. Коммерческое ценообразование в логистических системах
Рассмотрим дифференциацию цен по стадиям ценообразования, отражающую количественную взаимосвязь между ценами, складывающимися в процессе движения товаров от производителя к конечному потребителю. Цена на каждой предыдущей стадии движения товаров является элементом цены последующей стадии. Формирование цен в процессе движения товаров может быть представлено схематично (таблица 1).
Цены оптовые изготовителя формируются на стадии производства товара, носят промежуточный характер и призваны компенсировать затраты производителя продукции на производство и реализацию и обеспечить планируемую предприятием прибыль.
Цены оптовые отпускные – это цены изготовителя продукции, по которым он реализует произведенную продукцию потребителям - другим предприятиям и организациям. Реализуя продукцию по этим ценам, предприятия должны возместить свои издержки производства и реализации, получить такую прибыль, которая позволила бы им функционировать в условиях рынка, а также заплатить косвенные налоги (см. рисунок 1).



Рисунок 1 - Состав оптовой отпускной цены предприятия
Цены оптовой закупки - цены, по которым предприятия-потребители оплачивают продукцию оптово-сбытовым организациям. Помимо оптовой отпускной цены она включает в себя оптовую надбавку, которая является ценой за услуги посредника по продвижению товара  от производителя к потребителю. Включенная в цену оптовая надбавка (оптовая скидка) возмещает издержки обращения оптовых организаций, образует их прибыль и включает в себя косвенные налоги (см. рисунок 2).





Рисунок 2 - Состав цены оптовой закупки
Розничные цены - цены, по которым товары реализуются в розничной торговой сети населению, предприятиям и организациям. Товары, как правило, выбывают из сферы обращения и потребляются в домашнем хозяйстве или в производстве. Торговая надбавка (скидка), включенная в розничную цену,  возмещает издержки обращения торговых организаций, образует их прибыль и включает в себя косвенные налоги (см. рисунок 3).





Рисунок 3 - Состав розничной цены
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Таблица 1 – Элементы цены
Формирование цены начинается в сфере производства. Себестоимость можно определить как совокупность денежных затрат предприятия на производство и реализацию продукции.
Себестоимость рассчитывается путем составления калькуляции. Калькуляция – это способ группировки затрат  и определения себестоимости продукции по статьям расходов. В зависимости от  того, какие статьи калькуляции включаются, различают себестоимость цеховую, производственную и полную.
Важным элементом в составе цены является прибыль, представляющая собой денежное выражение чистого дохода, создаваемого предприятием в процессе производства продукции и получаемого после ее реализации по установленной цене.
В настоящее время применяют два косвенных налога: акциз и налог на добавленную стоимость.
Сумма акциза исчисляется в зависимости от установленной ставки. Если ставки акциза установлена в процентах (адвалорная), то сумму налога определяют по формуле:
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где А – сумма акциза, руб.;
С – себестоимость;
П – прибыль;
Са – ставка акциза, %.
В сфере производства, торговле, строительстве, при оказании услуг налог на добавленную стоимость (НДС) включается в цену отдельным расчетом:
- для неподакцизных товаров:
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где С НДС- ставка НДС, %;
- для подакцизных товаров:
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Ставки НДС установлены законодательно и являются едиными на территории страны (0, 10, 18%).
В процессе продвижения товара на потребительский рынок участвуют предприятия сферы оптовой торговли, осуществляющие функции по закупке, хранению, реализации крупных партий товаров для их последующей реализации (розничная торговля, общественное питание, другие предприятия оптовой торговли)  или переработке (промышленные, сельскохозяйственные предприятия). Осуществляя перепродажу товаров, они несут затраты, которые необходимо возместить, а также предполагают получить прибыль. Эти цели они реализуют с помощью оптовых (снабженческо-сбытовых) надбавок, которые, по сути, являются с одной стороны, ценой за услуги оптовых предприятий, а с другой стороны, элементом цены. 
К издержкам обращения оптового звена относятся затраты на транспортировку, хранение, расфасовку товаров, аренду или содержание складских помещений, заработную плату с отчислениями на социальные нужды работников, расходы на рекламу и другие расходы.
В практике отечественного ценообразования величина оптовой надбавки может определяться двумя способами. Первый – по уровню оптовой надбавки. В этом случае сумма оптовой надбавки рассчитывается по формуле:
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где Уопт- уровень оптовой надбавки, %.
Второй способ определения оптовых надбавок – ориентация на уровень рыночных цен, сложившихся в данном регионе. Он применяется оптовыми предприятиями, функционирующими в условиях жесткой конкурентной борьбы при наличии на рынке многих продавцов с аналогичной продукцией. В данной ситуации определять цену закупки, закладывая определенный размер надбавки, нецелесообразно, так как товар будет востребован только в том случае, если цена окажется ниже или на уровне цен конкурентов. Для определения величины и уровня оптовой надбавки используют методику обратного расчета всех элементов цены (оптовая скидка).
В розничной торговле к цене прибавляется торговая надбавка. Экономическая сущность и способы определения торговой надбавки аналогичны оптовой надбавке. Отличительной особенностью издержек обращения розничной торговли является их более высокий уровень: в розничной торговле уровень издержек обращения составляет 15-20%, тогда как в оптовой – 8-10%. Это обусловлено более высокими затратами розничной торговли: широким ассортиментом товаров, более длительным временем работы, созданием условий для покупателей. 
Гораздо выше торговые надбавки по товарам сезонного потребления (они страхуют риски от снижения объема покупок во внесезонный период), по специальным и редко покупаемым изделиям, по товарам с высокими издержками транспортировки, складирования, хранения и товарам с высокой эластичностью спроса.
В абсолютном выражении посреднические скидка и надбавка совпадают, поскольку исчисляются как разница между ценой, по которой посредник закупает товар и ценой, по которой его продает. Разница между понятиями «скидка» и «надбавка» появляется, если они приводятся в процентном выражении: 100%-ная база для исчисления надбавки – цена, по которой посредник приобретает товар, а 100%-ная база для исчисления скидки – цена, по которой посредник реализует этот товар.
Задача 10. Изобразите схематично состав и структуру розничной цены товара (в абсолютных показателях и %), исходя из следующих данных:
· себестоимость товара – 180 руб.;
· рентабельность его производства – 20 % к себестоимости;
· ставка акциза – 10 % к отпускной цене без НДС;
· оптовая надбавка посредника – 10 % к отпускной цене с НДС;
· торговая надбавка – 25 % к цене закупки.
Задача 11. Определите:
1) розничную цену изделия при условии, что оно поставляется в розничную сеть через двух оптовых посредников;
2) прибыль промышленного предприятия от реализации изделия по оптовым отпускным ценам.
Известны следующие данные:
1. Себестоимость – 10 руб.;
2. НДС – 18%;
3. Оптовая отпускная цена (с НДС) – 42 руб.;
4. Оптовая надбавка – 25% к покупной цене;
5. Торговая надбавка – 20%.
Задача 12. Имеет ли смысл заниматься посреднической деятельностью, если ваша цена закупки равна 100 тыс.руб.; издержки обращения составляют 50 тыс.руб.; минимальная приемлемая рентабельность – 20%, максимально возможная цена реализации – 180 тыс.руб.
Задача 13. Посредник рассматривает предложение о покупке 10 тыс. изделий по оптовой отпускной цене 7,4 тыс.руб. за единицу. Издержки обращения посредника согласно расчету составят 7 млн.руб., приемлемая для посредника рентабельность – 30% к издержкам обращения.
Рассчитайте минимально необходимый для посредника размер надбавки на 1 изделие в рублях и процентах, учитывая, что надбавка облагается налогом на добавленную стоимость по ставке 20%.
Какой может быть минимальная приемлемая цена реализации?
Задача 14. Цена закупки равна 400 руб. Каков предельно допустимый процент надбавки и скидки в пользу торгового посредника, если максимально возможная розничная цена изделия составляет 575 руб.?
Задача 15. Розничная цена одной бутылки «Шампанского» составляет 450 руб. Процент торговой скидки – 6,5%. НДС – действующий на момент решения задачи. Акциз – 90%. Определить отпускную цену без налогов и сумму акциза.
Задача 16. Розничная цена единицы товара равна 10 тыс. руб.; торговая надбавка составляет 20%, ставка акциза – 30%, ставка НДС – 18%. Определите сумму акциза, подлежащую уплате в бюджет производителем от реализации единицы товара и его долю в розничной цене.
Задача 17. Розничная цена телевизора 8000 руб. Товар поставляется от производителя непосредственно в магазин. Торговая надбавка – 20%. Прибыль предприятия-изготовителя составляет 35% от себестоимости. Следует определить себестоимость и прибыль предприятия-изготовителя.
Темы докладов на занятиях.
1. Логистика как фактор развития экономики
2. Этапы развития логистики, проблемы и особенности становления ее в России
3. Основы логистики в промышленности
4.   Логистика в системе современных экономических наук
5.  Логистика и конкурентоспособность предприятия.
6. Логистика как основа экономической деятельности государства
7. Методологический аппарат логистики
8. Современный рынок и логистика
9. Логистика в системе современных экономических наук
10. Логистика и конкурентоспособность предприятия
11. Логистический сервис и конкурентоспособность предприятия
12. Логистика в отечественной экономической литературе
13. Современная концепция логистического управления
14.  Информационные системы в логистике
15. Логистика на уровне международных экономических отношений
16. Логистика и маркетинг. Отличия и взаимосвязи.
17. Влияние логистических решений на конкурентоспособность продукции и фирмы. Оценка конкурентоспособности поставщиков.
18.  Методы оценки логистических издержек.
19. Порядок определения исходной цены товара и услуг.
20. Методы установления цен и условия их использования в ЛС
21. Логистический аудит
22. Финансовые риски в логистических системах и способы их снижения
23. Логистический аудит
Порядок проведения текущих и промежуточной аттестации. Шкалы оценок.

	Зачет
	Не зачтено
	Зачтено

	Академическая оценка (по 4 бальной системе)
	Неудовлетворительно
	Удовлетворительно
	Хорошо
	Отлично

	Бальная оценка (по 100-бальной системе)
	От 0 до 39 включительно
	Свыше 40 до 60 включительно
	Свыше 61 до 80 включительно
	Свыше 81 до 100 включительно


Для достижения данных целей перед студентами ставятся дискуссионные проблемы, что дает возможность активизировать их мыслительную деятельность, как в процессе аудиторных занятий, так и при самостоятельной подготовке.
Кроме того, на занятиях осуществляется текущий и промежуточный контроль знаний студентов. 
Текущий контроль осуществляется с целью проверки усвоения обучаемыми учебного материала, знания ими отдельных положений курса, практического умения и навыков применения законодательных актов при решении практических вопросов. 
Наиболее распространенными способами текущего контроля являются: 
· контрольный (устный и письменный) опрос; 
· проверка выполнения заданий (решения задач, выполнения упражнений, составление документов); 
· собеседования по пройденным темам, проверка конспектов лекций. 
Задачами такого контроля являются:
1) выяснение и оценка уровня подготовки обучаемых по отдельным темам; 
2) оказание им помощи в овладении учебным материалом; 
3) выявление путей совершенствования преподавания учебного материала, недостаточно усвоенного обучаемыми.
Промежуточный контроль включает письменные контрольные работы по всему курсу. Его цель аналогична цели текущего контроля, однако проверка знаний обучаемых производится не по отдельным темам, а по курсу в целом.
Формой итогового контроля знаний для студентов является зачет, которые проводятся по билетам,  охватывающим своим содержанием весь материал дисциплины.
 Учебно-методическое обеспечение дисциплины (модуля)
Основная литература:
1. Корнилов С.Н. Основы логистики [Электронный ресурс]: учебное пособие/ Корнилов С.Н., Рахмангулов А.Н., Шаульский Б.Ф.— Электрон. текстовые данные.— М.: Учебно-методический центр по образованию на железнодорожном транспорте, 2016.— 304 c.— Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/57998.html.— ЭБС «IPRbooks»
2.Левкин, Г. Г. Основы логистики [Электронный ресурс] / Г. Г. Левкин. — Электрон. текстовые данные. — М. : Инфра-Инженерия, 2016. — 240 c. — 978-5-9729-0103-6. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/23314.html
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 Дополнительная литература
1. Анцев, Виталий Юрьевич. Промышленная логистика : учеб. пособие для вузов / В. Ю. Анцев, А. Н. Иноземцев, Н. В. Анцева .— Тула : Изд-во ТулГУ, 2010 .— 191 с.
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3. Беляев, В. М. Грузовые перевозки : учебное пособие / В. М. Беляев .— Москва : Академия, 2011 .— 170 с. (10 экз.)
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5. Волгин В.В. Склад: логистика, управление, анализ : учеб. пособие / В.В. Волгин .— 10-е изд., перераб. и доп. — М. : Дашков и К, 2010 .— 734 с.
6.Палагин Ю.И.Логистика – планирования и управление материальными потоками: Учебное пособие / Ю.И. Палагин. – СПб.:Политезник, 2012. – 286 с.: ил. Доступ с сайта ЭБС IPRbooks  http://www.iprbookshop.ru/15899.html
7.. Сханова, С. Э. Основы транспортно-экспедиционного обслуживания : учебное пособие для вузов / С. Э. Сханова, О. В. Попова, А. Э. Горев .— 4-е изд., перераб. — Москва : Академия, 2011 .— 431 с. (10 экз.)
8. Тяпухин, А. П. Логистика : учебник для бакалавров / А. П. Тяпухин .— 2-е изд., перераб и доп. — Москва : Юрайт, 2013 .— 569 с.
9. Федоров, Л. С. Общий курс логистики : учеб. пособие / Л. С. Федоров, М. В. Кравченко .— М. : КноРУс, 2010 .— 224 с. 
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