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1 Цель и задачи освоения дисциплины (модуля)

Целью освоения дисциплины (модуля) является овладение методологией коммерции, как специфического вида предпринимательской деятельности, обучение и развитие практических навыков проведения коммерческих операций у будущих бакалавров торгового дела.

Задачами изучения дисциплины (модуля) являются:

- освоение основ коммерческой деятельности применительно к сфере товарного обращения;

- изучение методов организации и развития коммерческой деятельности;

- овладение методологией коммерческой деятельности на рынке товаров;

- овладение методами управления коммерческими процессами торговых предприятий;

- изучение нормативно-правовой базы государственного регулирования и контроля коммерческой деятельности.

2 Место дисциплины (модуля) в структуре основной профессиональной образовательной программы

Дисциплина (модуль) относится к базовой части Б1 основной профессиональной образовательной программы.
Дисциплина (модуль) изучается во 2 семестре. 
3 Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю)

Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю), соотнесенных с планируемыми результатами освоения основной профессиональной образовательной программы (формируемыми компетенциями), установленными в общей характеристике основной профессиональной образовательной программы, приведён ниже.

В результате освоения дисциплины (модуля) обучающийся должен:
-знать:

1. основные понятия, цели принципы, сферы применения коммерческой деятельности (код компетенции ОПК-5);

2.  договоры в коммерческой деятельности (код компетенции ОПК-5); (код компетенции ПК-13);

3. государственное регулирование и контроль коммерческой деятельности (код компетенции ПК-14);
- уметь: 

1. выбирать поставщиков и торговых посредников (код компетенции ОПК-5); 
2. заключать договоры и контролировать их соблюдение (код компетенции ПК-13);
3. осуществлять анализ, планирование, организацию, учет и контроль коммерческой деятельности, прогнозировать ее результаты (код компетенции ПК-14);
- владеть:
1. умениями вести деловые переговоры (код компетенции ОПК-5); 
2. навыками выбора каналов распределения, поставщиков и торговых посредников (код компетенции ПК-13);

3. методами принятия решений в сфере профессиональной деятельности (ПК-14).
4 Объем и содержание дисциплины (модуля)
4.1 Объем дисциплины (модуля), объем контактной и самостоятельной работы обучающегося при освоении дисциплины (модуля), формы промежуточной аттестации по дисциплине (модулю)
	Номер семестра
	Формы промежуточной аттестации
	Общий объем в зачетных единицах
	Общий объем в академических часах
	Объем контактной работы

в академических часах
	Объем самостоятельной работы в академических часах

	
	
	
	
	Лекционные занятия
	Практические (семинарские) занятия
	Лабораторные работы
	Клинические практические занятия
	Консультации
	Промежуточная аттестация
	

	Очная форма обучения

	2
	Э,КР
	4
	144
	16
	32
	-
	-
	-
	0,5
	96

	Итого
	-
	4
	144
	16
	32
	-
	-
	-
	0,5
	96

	Заочная форма обучения

	2
	Э,КР
	4
	144
	2
	6
	-​
	-​
	-
	-
	135

	Итого
	-
	4
	144
	2
	6
	-​
	-​
	-
	-
	135


Условные сокращения: Э – экзамен, ЗЧ – зачет, ДЗ – дифференцированный зачет (зачет с оценкой), КП – защита курсового проекта, КР – защита курсовой работы.

4.2 Содержание лекционных занятий

Очная форма обучения
	№

п/п
	Темы лекционных занятий

	2 семестр

	1
	Социально-экономическая сущность и содержание коммерческой деятельности. Торговля. Предпринимательство. Производство. Товарное обращение. Купля-продажа. Коммерческие операции. Хозяйствующие субъекты. Коммерческая структура. Коммерция. Маркетинг. Логистика. Принципы коммерческой деятельности. Коммерческие функции. Субъекты и объекты коммерческой деятельности. История коммерческой деятельности.

	2
	Хозяйственные связи и их роль в осуществлении коммерческой деятельности. Понятие хозяйственных связей. Виды хозяйственных связей. Объекты хозяйственных связей. Товарно-материальные ценности. Номенклатура. Субъекты хозяйственных связей. Виды субъектов. Этапы хозяйственных связей.

	3
	Правовое обеспечение коммерческой деятельности. Сделка. Признаки сделки. Формы сделки. Виды сделки. Договор. Условия договора. Виды договоров. Договор купли-продажи. Договор поставки. Договор мены. Договор простого товарищества. Договор аренды. Договор перевозки груза.

	4
	Процедура и техника подготовки товарообменных операций. Оферта. Виды оферт. Акцепт.  Контроферта. Заказ. Личные переговоры. Переговоры по телефону.

	5
	Содержание, виды и исполнение договоров купли-продажи товаров. Договор. Преамбула. Предмет договора. Качество товара. Сроки поставки. Базисные условия поставки. Инкотермс. Цена товара. Скидки. Порядок расчетов. Упаковка. Маркировка. Разрешение споров. Применимое право. Обстоятельства непреодолимой силы. Страхование. Исполнение. Торговые документы. Товаросопроводительные документы. Страховые документы. Транспортные документы. Таможенные документы.

	6
	Виды торговли. Оптовая торговля. Торговая ярмарка. Классификация ярмарок. Аукцион. Виртуальные аукционы.. Торги (тендеры). Биржевая торговля. Товарная биржа. Объекты биржевой торговли. Виды биржевых сделок. Сбытовые сети. Торговые посредники. Виды торгово-посреднических организаций. Дистрибьюторы. Дилеры. Сбытовые филиалы. Комиссионеры. Агенты. Брокеры. Договор об исключительной продаже товаров. Договор франчайзинга. Договор факторинга. Договор комиссии. Договор консигнации. Договор поручения. Агентский договор.

	7
	Содержательные и организационные особенности купли-продажи товаров интеллектуального труда. Интеллектуальная собственность. Объекты. Авторское право. Смежные права. Промышленная собственность. Изобретения. Промышленный образец. Товарный знак. Торговая марка. Знак обслуживания. Патент. Системы выдачи патентов. Лицензия. Цена лицензии.  Франчайзинг. Инжиниринг. Виды инжиниринга. Реинжиниринг.


Заочная форма обучения

	№

п/п
	Темы лекционных занятий

	2 семестр

	1
	Социально-экономическая сущность и содержание коммерческой деятельности. Торговля. Предпринимательство. Производство. Товарное обращение. Купля-продажа. Коммерческие операции. Хозяйствующие субъекты. Коммерческая структура. Коммерция. Маркетинг. Логистика. Принципы коммерческой деятельности. Коммерческие функции. Субъекты и объекты коммерческой деятельности. История коммерческой деятельности.

	2
	Хозяйственные связи и их роль в осуществлении коммерческой деятельности. Понятие хозяйственных связей. Виды хозяйственных связей. Объекты хозяйственных связей. Товарно-материальные ценности. Номенклатура. Субъекты хозяйственных связей. Виды субъектов. Этапы хозяйственных связей.


4.3 Содержание практических (семинарских) занятий

Очная форма обучения
	№

п/п
	Темы практических (семинарских) занятий

	2 семестр

	1
	Особенности оптовой торговли

	2
	Особенности розничной торговли

	3
	Сущность и роль оптово-посреднических звеньев товарного обращения

	4
	Документальное оформление товарных операций

	5
	Расчет цены лицензии методами суммарных затрат, сравнения рыночной стоимости, потенциальной прибыли от приобретенных интеллектуальных прав

	6
	Расчет эффективности рекламы

	7
	Применение АВС-анализа при формировании ассортимента

	8
	Анализ и оценка коммерческой деятельности в торговом предприятии

	9
	Расчет точки безубыточности при закупке и продаже товаров.


Заочная форма обучения

	№

п/п
	Темы практических (семинарских) занятий

	2 семестр

	1
	Особенности оптовой торговли

	2
	Особенности розничной торговли

	3
	Сущность и роль оптово-посреднических звеньев товарного обращения


4.4 Содержание лабораторных работ

Занятия указанного типа не предусмотрены основной профессиональной образовательной программой.
4.5 Содержание клинических практических занятий

Занятия указанного типа не предусмотрены основной профессиональной образовательной программой.
4.6 Содержание самостоятельной работы обучающегося

Очная форма обучения
	№

п/п
	Виды и формы самостоятельной работы

	2 семестр

	1
	Самостоятельное изучение материала по темам: Арендные (лизинговые) операции как форма коммерческой деятельности. Аренда. Преимущества аренды. Виды аренды. Лизинг. Формы лизинга. Виды лизинга. Договор аренды (имущественного найма). Договор проката. Договор аренды транспортного средства. Договор аренды здания. Научно-производственное кооперирование и его роль в развитии коммерческой деятельности. Кооперация. Виды кооперации. Сбытовая кооперация. Производственно-сбытовая кооперация. Консорциумы. Компенсационные соглашения. Научно-производственная кооперация.

	2
	Подготовка к практическим занятиям

	3 
	Решение самостоятельных кейсов 

	4
	Выполнение курсовой работы 

	4
	Подготовка к промежуточной аттестации и ее прохождение 


Заочная форма обучения

	№

п/п
	Виды и формы самостоятельной работы

	2 семестр

	1
	Самостоятельное изучение дополнительного материала по темам: Виды лизинга. Договор аренды (имущественного найма). Договор проката. Договор аренды транспортного средства. Договор аренды здания. Научно-производственное кооперирование и его роль в развитии коммерческой деятельности. Кооперация. Виды кооперации. Сбытовая кооперация. Производственно-сбытовая кооперация. Консорциумы. Компенсационные соглашения. Научно-производственная кооперация.

	2
	Выполнение курсовой работы

	3
	Подготовка к промежуточной аттестации и ее прохождение


5 Система формирования оценки результатов обучения по дисциплине (модулю) в рамках текущего контроля успеваемости и промежуточной аттестации обучающегося

Очная форма обучения 
	Мероприятия текущего контроля успеваемости 

и промежуточной аттестации обучающегося
	Максимальное количество баллов 

	2 семестр

	Текущий 

контроль 

успеваемости
	Первый 

рубежный

контроль


	Оцениваемая учебная деятельность 

обучающегося:

	
	
	Посещение лекционных занятий
	8

	
	
	Работа на практических занятиях
	7

	
	
	Контрольные мероприятия
	15

	
	
	Итого
	30

	
	Второй

рубежный

контроль
	Оцениваемая учебная деятельность 

обучающегося:

	
	
	Посещение лекционных занятий
	8

	
	
	Работа на практических занятиях
	7

	
	
	Контрольные мероприятия
	15

	
	
	Итого
	30

	Промежуточная аттестация
	Экзамен
	40 (100*)


* В случае отказа обучающегося от результатов текущего контроля успеваемости

Заочная форма обучения
	Мероприятия текущего контроля успеваемости 

и промежуточной аттестации обучающегося
	Максимальное количество баллов 

	2 семестр

	Текущий 

контроль 

успеваемости
	Выполнение курсовой работы 
	20

	Промежуточная аттестация
	Экзамен
	80


Шкала соответствия оценок в стобалльной и академической системах оценивания результатов обучения по дисциплине (модулю)

	Система оценивания 

результатов обучения 
	Оценки

	Стобалльная система оценивания
	0 – 39
	40 – 60
	61 – 80
	81 – 100

	Академическая система оценивания 

(экзамен, дифференцированный зачет, защита курсового проекта, 

защита курсовой работы)
	Неудовлетворительно
	Удовлетворительно
	Хорошо
	Отлично

	Академическая система оценивания 

(зачет)
	Не зачтено
	Зачтено


6 Описание материально-технической базы (включая оборудование и технические средства обучения), необходимой для осуществления образовательного процесса по дисциплине (модулю) 

Для осуществления образовательного процесса по дисциплине (модулю) требуется учебная аудитория, оборудованная доской для написания мелом, а также ноутбуком, видеопроектором, настенным экраном.

7 Перечень основной и дополнительной учебной литературы, необходимой для освоения дисциплины (модуля)
7.1 Основная литература

1.Дашков Л.П. Организация и управление коммерческой деятельностью [Электронный ресурс]: учебник для бакалавров/ Дашков Л.П., Памбухчиянц О.В.— Электрон. текстовые данные.— М.: Дашков и К, 2017.— 400 c.— Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/10944.html.— ЭБС «IPRbooks», по паролю.

2.Памбухчиянц О.В. Организация коммерческой деятельности [Электронный ресурс]: учебник для образовательных учреждений CПО/ Памбухчиянц О.В.— Электрон. текстовые данные.— М.: Дашков и К, 2016.— 272 c.— Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/60461.html.— ЭБС «IPRbooks», по паролю.

3.Панкратов Ф.Г. Коммерческая деятельность [Электронный ресурс]: учебник/ Панкратов Ф.Г., Солдатова Н.Ф.— Электрон. текстовые данные.— М.: Дашков и К, 2017.— 500 c.— Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/60422.html.— ЭБС «IPRbooks», по паролю.

7.2 Дополнительная литература

4. Киселева Л.Г. Экономический анализ и оценка результатов коммерческой деятельности [Электронный ресурс]: учебное пособие/ Киселева Л.Г.— Электрон. текстовые данные.— Саратов: Вузовское образование, 2017.— 99 c.— Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/68930.html.— ЭБС «IPRbooks» , по паролю.

5. Пигунова О.В. Коммерческая деятельность предприятия [Электронный ресурс]: учебное пособие/ Пигунова О.В., Науменко Е.П.— Электрон. текстовые данные.— Минск: Вышэйшая школа, 2017.— 256 c.— Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/35490.html.— ЭБС «IPRbooks», по паролю.
8 Перечень ресурсов информационно-телекоммуникационной сети «Интернет», необходимых для освоения дисциплины (модуля)
1. http://www.gks.ru  – Федеральная служба государственной статистики
2. www.minfin.ru – Министерство финансов РФ

3. www.minpromtorg.gov.ru – Министерство промышленности и торговли РФ/
4. www.rbc.ru  / РосБизнесКонсалтинг/

5. www.rg.ru  / Российская газета/
6. www.nalog.ru –Федеральная налоговая служба РФ
9 Перечень информационных технологий, необходимых для осуществления образовательного процесса по дисциплине (модулю)
9.1 Перечень необходимого ежегодно обновляемого лицензионного и свободно распространяемого программного обеспечения, в том числе отечественного производства 

1. Пакет офисных приложений «МойОфис».

2. Текстовый редактор Microsoft Word.
3. Программа для работы с электронными таблицами Microsoft Excel.

9.2 Перечень необходимых современных профессиональных баз данных и информационных справочных систем

1. Справочная правовая система «Консультант Плюс».
