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Целью освоения дисциплины являются изучение теоретических аспектов внешнеэкономических сделок и формирование практических навыков по подготовке, заключению и реализации внешнеторговых контрактов в условиях глобализации мировой экономики..
Задачами освоения дисциплины являются:
 - изучение техники совершения внешнеторговых сделок; 
- формирование навыков по подготовке, заключению и исполнению внешнеторговых сделок; 
- формирование навыков по составлению основных и обеспечивающих контрактов во внешнеторговой деятельности; 
- изучение документов, разработанных международными экономическими организациями, и относящихся к международной коммерческой практике.
Содержание практических (семинарских) занятий
Очная форма обучения
	№
п/п
	Тема практического (семинарского) занятия

	
	8-семестр

	1
	Понятие внешнеторговой документации. Нормативно - правовое регулирование внешнеторговой документации. 

	2
	Содержание и структура внешнеторгового контракта купли-продажи товаров

	3
	Документы по подготовке внешнеторговых сделок. Документы по подготовке экспортной сделки. Документы по подготовке импортной сделки. Документы по подготовке товара к отгрузке

	4
	Коммерческие документы. Документы стоимостной характеристики товаров. Документы количественной характеристики товара или партии товаров. Документы качественной  характеристики товара или партии товаров

	5
	Документы по платёжно-банковским операция. Платежное поручение. Банковская гарантия. Товарный аккредитив.  Расчёты по инкассо. Банковская тратта. Чек. Вексель

	6
	 Внешнеторговые транспортные документы. Документы, применяемые при международной морской перевозке грузов. Документы, применяемые при международной железнодорожной перевозке грузов. Документы, применяемые при международной автомобильной перевозке грузов. Документы, применяемые при международной воздушной перевозке грузов

	7
	Транспортно-экспедиторские документы

	8
	Таможенные документы. Таможенная декларация на товары. Декларация таможенной стоимости. Экспортные и импортные лицензии. Сертификат о происхождении. Ветеринарные, санитарные, фитосанитарные и карантинные свидетельства. Книжка МДП. Сертификат качества. Свидетельство об осмотре. Статистический документ


Заочная форма обучения
	№
п/п
	Тема практического (семинарского) занятия

	
	8-семестр

	1
	Понятие внешнеторговой документации. Нормативно - правовое регулирование внешнеторговой документации. Понятие внешнеторговой документации. Нормативно - правовое регулирование внешнеторговой документации

	2
	Содержание и структура внешнеторгового контракта купли-продажи товаров


Практическая работа № 1
План занятия
Понятие внешнеторговой документации. Нормативно - правовое регулирование внешнеторговой документации. 
Темы докладов и рефератов с оформлением презентации:

1 Понятие внешнеэкономической операции и внешнеэкономической (международной) сделки.

2 Сущность и характер сделок купли-продажи товаров.

3 Подготовка международных торговых сделок.

4 Сущность и характер сделок купли-продажи товаров.

5 Подготовка международных торговых сделок.

6 Проблема определения уровня внешнеторговой цены.

Вопросы для самостоятельной работы:

1 На какие виды классифицируют международные коммерческие операции?

2 Назовите и охарактеризуйте операции, относящиеся к международным сделкам по обмену товарами и материально-вещест-венной форме.

3 Какие операции включают в себя международные сделки по обмену услугами? Дайте их характеристику.

4 Какие сделки относятся к внешнеторговым сделкам по объектам авторского права? Назовите виды договоров, используемых при заключении. Перечислите основные методы осуществления международных коммерческих операций?

Ситуационные задачи. Проанализируйте следующие ситуации и ответьте на поставленные вопросы.

1 Предприятие в Рязани закупило партию компьютеров в Корее с базисом поставки CIF Москва. Каковы обязательства сторон по исполнению контракта в соответствии с этим базисом? В чем ошибка предприятия с точки зрения:

– неадекватности применения базиса;

– излишних затрат на транспортировку;

– дополнительных валютных затрат, возникших при исполнении

этого контракта.

Какой правильный базис поставки, с вашей точки зрения, должен быть применен?

2 Предприятие (г. Воронеж) продало 42 т проволоки немецкому предприятию, расположенному примерно в 180 км от г. Штутгарт, с обязательством доставить все проданное количество автотранспортом до места назначения. Укажите ошибку воронежского предприятия с точки зрения организации поставки товара.

Ответьте на вопросы:

– какой, на ваш взгляд, необходимо использовать базис поставки в данном случае?

– какой маршрут транспортировки вы бы избрали?

– какой вид или виды транспорта использовали?

3 Предприятие в Москве продало небольшую партию велосипедов в США с условием доставки авиатранспортом в Нью-Йорк базисе поставки «свободно у перевозчика в аэропорту Шереметьево», оплатив авиаперевозчику стоимость транспортировки от Шереметьево до аэропорта в Нью-Йорке.

Каковы обязанности отечественного предприятия по осуществлению данной поставки? В чем ошибочность его действий?

4Между немецкой фирмой ироссийским покупателем заключен контракт на поставку соевого масла в Россию на условиях EXW Берлин (Центральный склад масла). Транспортные условия, согласованные в контракте, предусматривали, что поставка товара производится в соответствии с инструкциями, которые покупатель передает по факсу продавцу не позднее 14 дней до начала поставки. Кроме того, погрузка товара должна осуществляться в чистые цистерны, которые предоставляет покупатель. Товар был подготовлен к отправке в согласованный срок. Но поставка не была осуществлена из-за отсутствия пригодных к перевозке масла цистерн по вине покупателей. Есть ли в этой ситуации основания для преждевременного перехода рисков и расходов с продавца на покупателя?

Практическая работа № 2
План занятия
Содержание и структура внешнеторгового контракта купли-продажи товаров
Темы докладов и рефератов с оформлением презентации:

1 Содержание и виды внешнеторговых контрактов.

2 Торговые обычаи в международной практике. Содержание базисных условий поставок.

3 Разработка внешнеторговых контрактов на поставку машин и оборудования. Исполнение контрактов международной купли-продажи товаров.

4 Организация проведения внешнеторговых переговоров.

5 Транспортное обеспечение внешней торговли.

6 Управление внешнеторговыми перевозками грузов.

Темы рефератов и докладов обсуждаются в форме дискуссии.

1 Проанализируйте виды и структуру цен на любой известных вам импортных товаров.

Вопросы для самостоятельной работы:

1 Какова структура внешнеторгового контракта купли-продажи?

2 Раскроите содержание статей типовой формы внешнеторго- вого контракта купли-продажи.

3 В чем состоят особенности контрактов па поставку машин по технической продукции?

4 Каковы протокольные аспекты внешнеторговых переговоров?

5.Назовите этапы процесса проведения переговоров, дайте их характеристику.

6 Какие методы относятся к технике ведения переговоров? В чем они заключаются?

7 Какие тактические приемы ведения переговоров вызнаете?

8 Расскажите о национальных стилях ведения переговоров. Ситуационные задачи. Проанализируйте следующие ситуации и ответьте на поставленные вопросы.

Ситуационные задачи. Проанализируйте следующие ситуации и ответьте на поставленные вопросы.

1 Российский продавец должен был поставить товар из Санкт-Петербурга в Роттердам на условиях CIF в течение 3 месяцев с даты открытия аккредитива. В ответ на просьбу продавца об открытии аккредитива покупатель заявил об отказе от контракта, так как он больше не нуждается в товаре. Российский контрагент потребовал от покупателя возмещения расходов по транспортировке товара в порт отгрузки, хранению его в порту отгрузки и убытков в виде упущенной выгоды.

На возмещение каких издержек продавец в действительности имеет право и на основании чего?

2 Российское предприятие поставляет автомобили «Нива» из Тольятти в порт Триполи на судах типа ролл-он/ролл-офф на базисном условии поставки FOB Новороссийск.

В чем ошибочность выбора базиса поставки с учетом специфики транспортировки товара?

3 При поставке одновременно 70 тыс. т руды из порта Мангалуру (Индия) в порт Нагоя (Япония) используется базисное условие контракта CIF без выгрузки.

Каковы особенности транспортных условий контракта в данном случае?

4 Заключен контракт на поставку партии электроприборов из Лондона в Москву на базисе поставки «СРТ склад получателя».

Каким видом транспорта может осуществляться доставка груза по этому контракту? Какими  критериями вы руководствовались при принятии решения?

Когда риск случайной гибели или повреждения товара перейдет с продавца на покупателя?

5 Производственное предприятие из России поставляет металлические трубы из порта Новороссийск в порт Солоники (Греция). Базисное условие поставки определено как «ФОБ со штивкой, Новороссийск».

В чем особенность распределения рисков и расходов по транспортным операциям между продавцом и покупателем? Как должны быть сформулированы транспортные условия контракта? Должны ли транспортные условия контракта быть скоординированы с положениями договора перевозки от п. Новороссийск до п. Солоники. Если да, то по каким пунктам?

Деловая игра

В результате проведения деловой игры «Проведение внешнеторговых переговоров по заключению контракта купли- продажи», студенты должны научиться оформлять три документа:

1 Внешнеторговый контракт купли-продажи товара.

2 Протокол деловой беседы по проведению переговоров между ООО «Компания «Престиж обувь» (Россия) и ООО «Эдоардо»(Италия) по заключению внешнеторгового контракта купли-продажи итальянской обуви.

3 Анализ и оформление результатов внешнеторговых переговоров по заключению контракта купли-продажи №17-01-7/5 итальянской обуви между ООО «Компания «Престиж-обувь» (Россия) и ООО «Эдоардо» (Италия). 

Договор купли-продажи во внешнеторговом обороте

КОНТРАКТ №________
г._________________________                       «____»___________20___г.

(город, страна, место заключения договора)                   (дата заключения договора)

______________________________________________________________

(наименование организации, предприятия) (город, страна)

именуемое (ая) в дальнейшем Продавец, в лице_________________________

__________________________________________________________________,

(должность, Ф. И. О.)

действующего (ее) на основании _____________________________________,

(устава, доверенности и др.)

с одной стороны, и__________________________________________________

__________________________________________________________________,

(наименование организации, предприятия) (город, страна)

именуемое в дальнейшем Покупатель, в лице___________________________

__________________________________________________________________,

(должность, Ф.И.О.)

действующего (ее) на основании _____________________________________,

(устава, доверенности)

с другой стороны, заключили настоящий договор, именуемый в дальнейшем

Контракт, о нижеследующем:

1 Предмет контракта

1.1. Продавец продает, а Покупатель покупает __________________________

__________________________________________________________________

(наименование товара, количество)

в соответствии со спецификацией, приложенной к настоящему контракту

(Приложение №____) и являющейся неотъемлемой его частью.

2 Цена товара. Сумма контракта

2.1. Цена товара, являющегося предметом купли-продажи, отражена в

спецификации и составляет___________________________________________

__________________________________________________________________.

(сумма) (валюта)

2.2. Цена товара определена на условиях_______________________________

__________________________________________________________________

____________________________________________________________________

________________________________________________________________.

(СИФ порт, и др.)

     Могут быть определены различные условия на основании действующих

ИНКОТЕРМС-2010 и дополнительные к ним.

     Покупателю документы; право собственности переходит от Продавца к покупателю в момент передачи товарораспорядительных документов.

СИФ__________________________________(цена, страхование,фрахт).

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

(название порта)

2.3 Налоги, таможенные пошлины, гербовые сборы и другие расходы в связи с

настоящим договором, которые должны оплачиваться в стране Продавца, несет

Продавец, а расходы в стране Покупателя, включая налоги, пошлины, сборы,

несет Покупатель.

2.4 Общая сумма Контракта составляет ________________________________

(сумма)

___________________________________________________________________

(валюта)

с правом Продавца поставить указанные в спецификации товары с отклонением

от названной суммы не более чем на (плюс/минус)

______%.

3 Требования к товару

3.1. Количество товара.

3.1.1.Количество _____________________________________________ товара

(мест, единиц)

определяется по ____________________________________________________.

(объему, весу по спецификации и упаковочному листу и др.)

3.1.2. Продавцу разрешается отступление на ____________% от установленного количества.

3.1.3. Метод определения____________________________________________

(веса, объема)

должен соответствовать методу в стране _______________________________

(Продавца, Покупателя)

3.1.4.В случае повреждения товара____________________________________

___________________________________________________________________.

(усушка, испарение и др.)

Продавец не песет ответственности за недостачу в пределах норм естественной убыли, установленной для данного вида товара в стране

__________________________________________________________________.

(Продавца, Покупателя)

3.2. Качество товара.

3.2.1. Качество товара должно быть не ниже обычного среднего качества, существующего в стране_____________________________________________

____________________________________________________________________

(Продавца, Покупателя)

должно соответствовать показателям, изложенным в спецификации.

3.2.2. Соответствие качества товара условиям Контракта должно подтверждаться ____________________________________________________

________________________________________________________________

(сертификатом качества, актом экспертизы страны и др.)

3.2.3. Метод отбора_________________________________________________

(проб, образцов и др.)

анализ, проверка качества проводятся в соответствии с правилами страны

__________________________________________________________________.

(Продавца, Покупателя)

4 Поставка товара

4.1. Срок поставки.

4.1.1. Продавец обязуется поставить проданный по настоящему контракту товар.

4.1.2 Датой поставки товара считается дата накладной ___________________,

подтвержденная ____________________________________________________.

( название накладной)

4.1.3.Продавец __________________________ право па досрочную поставку.

(имеет, не имеет)

4.2. Тара, упаковка и маркировка товара.

4.2.1. Тара, упаковка и маркировка товара должна соответствовать требованиям

___________________________________________________________________

и отвечать условиям Контракта.

4.2.2. Тара и упаковка должны отвечать экспортным требованиям для данного вида товаров в стране Продавца или обычным требованиям внешнеторгового

оборота.

4.2.3.

В каждое грузовое место необходимо вложение упаковочного листа с указанием__________________________________________________________

____________________________________________________________________.

(количество, вес, количество единиц и др.)

4.2.4. На каждое грузовое место должна быть прочно нанесена маркировка

на___________________________________________ языке с указанием _____

___________________________________________________________________

(наименование, адреса сторон, № контракта и др.)

4.3. Условия поставки.

4.3.1. Товар поставляется Продавцом __________________________________

(СИФ, ФОР и др. - см. п. 2)

4.3.2.Право собственности на товар переходит от Продавца к Покупателю в момент _____________________ _______________________________________, риск гибели, повреждения товара от Продавца к Покупателю переходит в

момент____________________________________________________________.

4.3.3. Покупатель обязан в течение____________________________ дней с даты подписания Контракта сообщить Продавцу необходимые инструкции по отправке товара.

4.3.4. Продавец обязан о сдаче товара перевозчику уведомить Покупателя

по________________________________________________________________

(телеграфу, телефаксу и др.)

с указанием ____________________________ ____________________________

____________________________________________________________________.

(количество, наименование товара, дата отгрузки, номер накладной, реквизиты перевозчика, др.)

4.3.5. _______________________________________________ страхует товар

(Продавца, Покупатель)

по Контракту по своему усмотрению за свой счет.

5 Приемка товара

5.1. По количеству.

5.1.1 Покупатель должен принять товар по количеству в течение _________ дней после получения авизо от перевозчика с уведомлением о прибытии товара_____________________________________________________________.

     Приемка товара производится в присутствии представителей

___________________________________________________________________

(Продавца, Покупателя)

     В случае установления недостачи и повреждения товара составляется протокол совместно с представителем ______________________ ____________________ . Продавец отвечает за недостачу, повреждение до момента перехода рисков.

5.1.2. Продавец отвечает за__________________________________________

(недостачу, повреждения)

товара, возникшие после передачи товара, но причина для которых существовала до этой передачи, в течение _________________ месяцев.

5.1.3. Товар передается при сравнении данных_______________________

________________________ с прибывшим товаром.

(фактур, коносамента и др.)

5.1.4. Продавец обязан в течение ___________ дней поставить _____________

____________________________________________________________________.

(базис поставки)

недопоставленный товар и возместить Покупателю дополнительные расходы.

5.2. По качеству.

5.2.1.Покупатель обязан после приемки товара в течение _______дней установить его качество.

Покупатель вправе отложить приемку до предоставления необходимых документов со стороны Продавца.

5.2.2. Покупатель при обнаружении несоответствия качеству составляет рекламацию и извещает Продавца в течение ___________________________.

5.2.3. При обнаружении скрытых недостатков Покупатель вправе предъявить рекламацию в течение шести месяцев.

5.2.4 Если Покупатель не предъявил своевременно рекламацию о недостатках товара, считается, что он принял товар без претензий к качеству.

5.2.5 Покупатель при правильном и своевременном извещении Продавца о

недостатках товара вправе требовать___________________________________

(устранения их в течение..., снижения цены, др.)

5.2.6. Покупатель не может отказаться от приемки товара в случае _________

____________________________________________________________________.

(соответствия обычным отклонениям страны..., др.)

5.2.7. При наличии недостатков в части товара Покупатель может отказаться от приемки остального товара лишь в случае, когда условленные количества составляют целое.

5.2.8. Продавец отвечает за повреждения, недостатки товара, возникшие после передачи, но причина которых существовала до нее в течение___________________________________________________________.

6 Расчеты по договору

В случае аккредитивной формы расчетов.

6.1. Покупная цена, предусмотренная в п. 2 Контракта, будет выплачена Покупателем путем открытия аккредитива в Банке __________________.

6.2.Покупатель обязан в течение ___________ дней после вступления договора в силу открыть безотзывный, делимый, подтвержденный документарный аккредитив па общую сумму стоимости товара, предусмотренную в п. 2 Кон- тракта, действительный до _________________.

6.3. Выплаты по аккредитиву производятся при предоставлении следующих документов ________________________________________________________

__________________________________________________________________.

(счет-фактура, дубликат коносамента, сертификат о происхождении товара, о контроле качества, др.)

7 Ответственность сторон. Претензии

7.1 В случае нарушения Продавцом сроков поставки, указанных в и. 4.1, он платит штраф в размере ____ % стоимости непоставленного товара за каждые ________________дней просрочки начиная с дня по истечении установленного срока. Общая сумма штрафа не должна превышать _________% от общей стоимости непоставленного товара.

7.2 При просрочке поставки на ___________ дней Покупатель вправе заключить договор с третьим лицом в целях исполнения Контракта, Продавец же обязан возместить разницу в ценах, предусмотренных в Контракте и в договоре с третьим лицом. При несогласии с этим Продавца Покупатель вправе расторгнуть контракт и потребовать возмещения расходов и ущерба в связи с неисполнением контракта в размере не более __________% стоимости непоставленного товара. Фирма несет ответственность за сохранность и целостность поставленных па консигнацию товаров в размере их полной стоимости с даты поставки до даты продажи, переотправки или возврата.

7.3 В случае несоответствия требованиям товара но количеству Продавец обязан допоставить товар в соответствии с п. 5.1.4 и уплатить __________% от стоимости непоставленного товара.

7.4. Если товар не соответствует качеству, Продавец обязан снизить цену на ___________% от стоимости некачественного товара или________________ __________________________________________________________________.

7.5. При невыполнении Покупателем п. 6.2 он обязан возместить Продавцу неустойку в размере _______________% Контракта.

7.6. При просрочке срока, указанного в п. 6.2, на _____ дней Продавец в праве расторгнуть Контракт и требовать возмещения ущерба на основании применимого материального права.

7.7. Покупатель не имеет права реэкспортировать данный товар. В случае нарушения данного пункта он обязан уплатить Продавцу штраф в размере _______% стоимости товара и возместить убытки от этого.

8 Претензии

8.1. Претензии за просрочку в поставку товара, а также по качеству и количеству должны быть оформлены Покупателем в срок в соответствии с международными правилами (Правила международных перевозок, Правила транспортного страхования грузов и др.).

8.2. Все акты _____________________________________________________

(весовые сертификаты, аварийные экспертизы)

подтверждающие претензию, составляются компетентными нейтральными организациями страны ______________________________________________

__________________________________________________________________.

(Покупателя и др.)

9 Освобождение от ответственности

9.1. При наступлении обстоятельств непреодолимой силы для исполнения любой из сторон обязательств но Контракту, а именно__________________ __________________________________________________________________

(пожары, землетрясения, военные действия)
срок выполнения обязательств отдвигается соизмеримо времени, в течение которого будут действовать такие обстоятельства. Данные обстоятельства должны быть удостоверены Торговой палатой или другими компетентными органами соответствующей страны Продавца, Покупателя или другой нейтральной страны.
9.2. Сторона, для которой создалась невозможность исполнения обязательств по Контракту, должна в течение _______ дней известить другую сторону о наступлении и прекращении таких обязательств.

9.3. Если соответствующие обстоятельства будут продолжаться более _________ дней с даты окончания оговоренного и п. 4.1 срока поставки, то каждая сторона может отказаться от выполнения обязательств по Контракту, и тогда одна из сторон не будет иметь права на возмещение другой стороной возможных убытков.

10 Разрешение споров. Применимое право

10.1. Споры и разногласия, возникшие по поводу исполнения Контракта, передаются на разрешение ___________________________________________ ___________________________________________________________________.

(Внешнеторговой арбитражной комиссии при Торговой промышленной палате в Москве)

Решения арбитража будут окончательными и обязательными для обеих

10.2. Стороны применяют материальное право для урегулирования спора,

 возникшего по Контракту.

11 Прочие условия

11.1 Контракт вступает в силу с момента подписания его обеими сторонами. 11.2 Контракт может быть расторгнут с согласия обеих сторон либо по инициативе одной из сторон, которая обязана предъявить в письменном виде свои претензии по исполнению обязательств по Контракту. Сторона, получив- шая претензии, обязана изложить в течение __________ дней со дня их получения свои предложения по урегулированию конфликта. В случае если стороны не приходят к соглашению, Контракт расторгается в течение ________ сообщения об этом при условии полного расчета по обязательствам.
11.3 Ни одна из сторон не может передавать свои права и обязанности, вытекающие из Контракта, третьим лицам без письменного согласия другой

12 Заключительные положения

12.1. После заключения договора все предшествующие переговоры, переписка по делу теряют юридическую силу.

12.2. Все дополнения и изменения к Контракту действительны, только если совершены в письменной форме и подписаны уполномоченными на то лицами обеих договаривающихся сторон.

12.3. Настоящий Контракт составлен в__________ экземплярах на_____ ____________языке, каждой из сторон принадлежит равное количество

12.4. К настоящему Договору прилагаются _____________________________

___________________________________________________________________

(спецификация, др.)

которые являются его составной частью.

13 Юридические адреса и подписи сторон

13.1. Покупатель ___________________________________________________

От покупателя ____________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

___________________________________________________________________

Продавец __________________________________________________________

От продавца _____________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

Контрольный тест

1 Система экономических отношений, возникающих при движении всех видов ресурсов между государствами называется:

а) внешнеэкономическая деятельность;

б) внешнеэкономические связи;

в) внешнеторговая деятельность;

г) внешнеэкономическая политика.

2 Выберите верное утверждение:

а) внешнеторговая деятельность является частью внешнеэконо-мической деятельности;

б) внешнеэкономическая деятельность является частью внешнеторговой деятельности;

в) предыдущие утверждения неверны.

3 Основным видом внешнеэкономической деятельности в России является:

а) производственная кооперация;

б) валютные и финансово-кредитные операции;

в) международное инвестиционное сотрудничество;

г) внешнеторговая деятельность.

4 Признаком международной коммерческой сделки является:

а) совершение платежа в иностранной валюте;

б) совершение сделки между партнерами, предприятия которых находятся в разных странах;

в) стороны сделки имеют разную государственную принадлежность;

г) нет правильного ответа.

5 К основным сделкам купли-продажи услуг не относятся:

а) сделки по оказанию инжиниринговых услуг;

б) арендные сделки;

в) транспортно-экспедиторские услуги;

г) сделки по оказанию консультационных услуг;

д) все перечисленное.

6 Предложение продавца, направленное конкретному покупа-

телю и содержащее срок для ответа, называется:

а) оферта;

б) акцепт;

в) твердая оферта;

г) свободная оферта.

7 Продажа на зарубежном рынке товара, ранее купленного на

другом рынке, без его переработки называется:

а) экспорт;

б) импорт;

в) реэкспорт;

г) реимпорт.

8 Назовите ученого экономиста, обосновавшего в 19 веке

выгодность международного обмена товарами:

а) Адам Смит;

б) Джон Кейнс;

в) Анри Файоль;

г) Давид Риккардо.

9 Деятельность, направленная на продажу товара иностранному

партнеру (покупателю) с вывозом его из страны продавца называется

10 Виды международных коммерческих операций.

а) международные сделки по обмену товарами в материально-

вещественной форме;

б) параллельные сделки;

в) международные сделки по обмену услугами;

г) смешанные сделки;

д) простые сделки.

Практическая работа № 3
План занятия
Документы по подготовке внешнеторговых сделок. Документы по подготовке экспортной сделки. Документы по подготовке импортной сделки. Документы по подготовке товара к отгрузке
Задача 1

Предприятие-производитель планирует к поставке на экспорт бинокли по цене 20 $ за штуку. Себестоимость производства единицы продукции составляет 500руб./шт. Затраты

Внешнеторгового посредника составляют 2 $ с единицы проданной продукции. Определить эффективность экспорта 1000 штук биноклей для предприятия и посредника, если оптовая цена на внутреннем рынке составляет 1200 руб./шт.

Задача 2

Российская судостроительная компания изготовила грузовое судно. После проведения необходимых экономических расчетов она подготовила коммерческое предложение (оферту) по продаже судна исходя из следующих расчетных составляющих: 

Себестоимость изготовления, 5,5млн. руб.

Капиталоемкость изготовления, 6,6млн. руб.

Экспортная цена судна, 46млн. долл.

Валютная выручка от использования судна в качестве российского внешнеторгового перевозчика, 1,7млн. долл.

Валютные расходы по эксплуатации судна, 0,6млн. долл.

Примечание. В расчетах использовать текущий валютный курс по продаже и покупке американского доллара.

Задание.

Рассмотреть оптимальное решение исходя из возможности продажи судна на внутреннем рынке и зарубежной компании в случае экспорта, подтвердив его необходимыми расчетами.

У предприятия есть возможность реализовать 1000 единиц продукции на внутреннем и внешнем рынках. Необходимо определить, в каком случае выгоднее реализовать продукцию на внутреннем рынке, а в каком — на внешнем. Сделайте выводы относительно влияния курса национальной валюты на эффективность экспортной операции.

Задание 3

Предприятию необходимо принять решение о закупке оборудования для нужд производства. Есть два варианта закупки обо- рудования: внутри страны и за рубежом. Необходимо рассчитать эффективность путем сравнения показателей приобретения и использования отечественного и импортного оборудования за весь срок службы. При расчете цены потребления эксплуатационные расходы взяты за пять лет, т.е. период работы оборудования приравнен к отечественному. Учет фактора времени при сложении разновременных затрат (эксплуатационных расходов) не производить, так как срок осуществления затрат одинаков.

Сделайте выводы относительно влияния эксплуатационных расходов, контрактных цен оборудования, курса валюты на выбор варианта закупки.

Задание 4

Рассчитайте эффективность импорта товаров с целью их перепродажи внутри страны по двум вариантам .
Сделайте вывод относительно влияния курса национальной валюты на эффективность импорта.

Практическая работа № 4
План занятия
Коммерческие документы. Документы стоимостной характеристики товаров. Документы количественной характеристики товара или партии товаров. Документы качественной  характеристики товара или партии товаров

Вопросы для обсуждения

1 Понятие и функции коммерческих документов.

2 Основные виды коммерческих документов, применяемых во внешнеторговой деятельности, характеристика их реквизитов: ком- мерческий и проформа-счет, спецификация, техническая документация на товар (технический паспорт, сертификат качества, сертификат соответствия, сертификат безопасности; протокол испытаний, ведомость запасных частей и др.), упаковочный лист и комплектовочная ведомость, документы по подготовке товара к отгрузке (извещение об отправке, свидетельство об инспектировании, акт сдачи-приемки товара и др.), претензионные документы.

3 Практика использования, контроль и анализ коммерческих документов во внешней торговле.

4 Коммерческие документы, необходимые для прохождения таможенного и иных видов государственного контроля на границе в ЕАЭС.

Задания

1 Дайте определения: коммерческий график, бордеро, консульская фактура, манифест, декларация о немедленном таможенном высвобождении.

2 Вставьте пропущенные слова:

а) отгрузочное поручение — это документ, который в зависимости от условий поставки выписывается … или … обычно на бланке транспортно-экспедиторской фирмы и содержит перечень поручаемых … и подробные … по их …;

б) экспедиторское свидетельство о транспортировке — это разработанный … оборотный документ, который выдается … для удостоверения того, что он … на себя … за … и доставку конкретной партии в соответствии с … , указанными в данном …;

в) транзитное гарантийное свидетельство — национальный …документ, позволяющий провозить … без предварительной … импортных пошлин и сборов, а также … , обеспечиваемое … предъявлять грузы в таможне места … с неповрежденными таможенными …и …;

г) карантийные свидетельства — документы, которые выдаются официальными органами … или защите … экспортирующей страны и удостоверяют, что соответствующие материалы не заражены … или … и что они происходят из благополучного в … отношении.

3 Какие виды накладных, используемых в перевозках вы знаете (раскрыть не менее 3).

4 Дайте определение специальным и акцизным маркам.

5 Товароскладочная квитанция — документ, который выдается … и удостоверяет принятие им груза на хранение. Объясните, чем отличается товароскладочная квитанция от складской квитанции?

Практическая работа № 5
План занятия
Документы по платёжно-банковским операция. Платежное поручение. Банковская гарантия. Товарный аккредитив.  Расчёты по инкассо. Банковская тратта. Чек. Вексель
Вопросы для обсуждения

1 Валютно-финансовые условия внешнеторгового контракта, содержание оговорки договора международной купли-продажи товаров о расчетах между контрагентами.

2 Правовые основы и порядок расчетов по различным видам аккредитивов.

3 Правовые основы и порядок расчетов по инкассо.

4 Правовые основы и порядок расчетов по векселю и чеку.

В первой части занятия студенты в ходе эвристической беседы, организованной преподавателем, обсуждают теоретические аспекты заявленной темы, а также решают практические задачи методом мозгового штурма. Во второй половине организуется индивидуальная самостоятельная работа студентов с материалами кейса, затем они докладывают варианты предлагаемого решения, и в процессе коллективного обсуждения формируется единый подход.

Задача

Российской организацией (продавец) был предъявлен иск к украинской организации (покупатель) в связи с неоплатой товара, поставленного по заключенному сторонами 5 февраля 2015 г. Контракту международной купли-продажи товаров. Истец требовал взыскания с ответчика суммы задолженности, определенной в соответствии с условиями контракта в рублях с начислением на нее процентов годовых за пользование чужими денежными средствами, а также возмещения расходов по уплате арбитражного сбора. Истец представил доказа-

тельства поставки ответчику товара и обращения к нему с претензией, ответа на которую он не получил. Рассмотрение дела задержалось в связи с предпринимавшимися истцом усилиями по установлению адреса ответчика. Ответчик отзыва по иску не представил, и его представители в заседание арбитража не явились.

Разрешите спор.

Практическая работа № 6
План занятия
Внешнеторговые транспортные документы. Документы, применяемые при международной морской перевозке грузов. Документы, применяемые при международной железнодорожной перевозке грузов. Документы, применяемые при международной автомобильной перевозке грузов. Документы, применяемые при международной воздушной перевозке грузов
Вопросы для обсуждения:

1 Особенности международной перевозки грузов.

2 Правовое регулирование перевозки грузов различными видами транспорта.

3 Договор международной перевозки грузов морским транспортом.

4 Договор международной перевозки грузов автомобильным транспортом.

5 Договор международной перевозки грузов железнодорожным транспортом.

6 Договор международной перевозки грузов авиационным транспортом.

7 Особенности и виды международной смешанной перевозки грузов.

8 Договор международной транспортной экспедиции.

9 Международная внешнеторговая логистика.

В первой части занятия студенты в ходе беседы, организованной преподавателем, обсуждают теоретические аспекты заявленной темы, а также решают практические задачи. Во второй половине организуется индивидуальная самостоятельная работа студентов с материалами, затем они докладывают варианты предлагаемого решения, и в процессе коллективного обсуждения формируется единый подход.

Задания

1 Составьте договор международной перевозки грузов .

2 Составьте самостоятельно договора международной транспортной экспедиции.

Задачи 
1 В Международный коммерческий арбитражный суд при Торгово-промышленной палате Российской Федерации (далее — МКАС) поступило исковое заявление акционерного общества, имеющего местонахождение на территории России (истец), к фирме, имеющей местонахождение на территории Республики Беларусь (ответчик), о взыскании суммы убытков, причиненных вследствие повреждения груза. Истец просит также возложить на ответчика расходы по оплате арбитражного сбора и фактических расходов по делу.

Из исковых материалов следует, что между истцом и ответчиком был заключен договор, который регулирует взаимоотношения сторон при выполнении или организации выполнения экспедитором- перевозчиком (ответчиком) услуг, связанных с перевозками грузов клиента-заказчика (истца) автомобильным транспортом. Договором предусмотрено, что если перевозка грузов осуществляется транспортом, принадлежащим третьим лицам, данный договор является договором транспортной экспедиции и к нему применяются правовые нормы, регулирующие данный вид договоров.

Выполняя заявку истца на организацию доставки груза, ответчик доставил указанный груз по месту назначения. В исковом заявлении указано, что при вскрытии тента прицепа автотранспортного средства было обнаружено повреждение груза. Истец уведомил ответчика, и была создана комиссия для осуществления входного контроля поставленного груза. Согласно приложенному к исковому заявлению акту осмотра комиссией в присутствии независимого эксперта (от страховой компании грузоперевозчика) был произведен осмотр без разгрузки груза с транспортного средства.

В письме истец предложил ответчику направить представителя для контрольного осмотра груза при его разгрузке. Ответчик в письме попросил вызвать представителя Торгово-промышленной палаты и осуществить разгрузку и разбраковку груза в его присутствии, о чем составить акт приемки груза по количеству и качеству.

Как указывается в иске, в присутствии членов комиссии, эксперта была осуществлена разгрузка и составлен акт № 2, согласно которому большая часть груза утрачена. В составленном экспертом акте экспертизы по заявке истца № 189 указано, что поступившая партия груза может быть полностью забракована.

В подтверждение выполнения своих обязательств Истец представил в МКАС вместе с исковым заявлением также копии инвойса, претензии. В адрес ответчика истец направил претензию с требованием возместить ущерб и принять решение и распорядиться грузом, не пригодным к применению в технических целях истца. Данная претензия была отклонена ответчиком.

Истец, считая свои права нарушенными, обратился в МКАС с иском о взыскании с ответчика суммы, представляющей собой стоимость убытков, причиненных вследствие повреждения груза. В обоснование своих требований истец сослался на ст. 17 Конвенции ООН о договоре международной дорожной перевозки грузов (КДПГ). Истец просит также возложить на ответчика расходы по оплате арбитражного сбора и фактические расходы по делу.

В ходе судебного заседания представитель истца заявил, что, по его мнению, ненадлежащее исполнение условий договора ответчиком и его задолженность перед истцом доказаны представленными в материалах дела документами. Клиент-заказчик имеет право требовать возмещения убытков в соответствии с договором и законодательством Республики Беларусь. В Договоре указано, что экспедитор-перевозчик несет ответственность за убытки, причиненные клиенту-заказчику вследствие утраты или повреждения груза, которая определяется Конвенцией ООН о договоре международной дорожной перевозки грузов. Представитель истца отметил, что договор предусматривает применение к отношениям сторон данной Конвенции, а также Таможенной конвенции о международной дорожной перевозке грузов с применением книжки МДП. Представитель истца заявил, что, таким образом, к правоотношениям сторон по данному делу применимы нормы Конвенции о договоре международной дорожной перевозки грузов, Таможенной конвенции о международной дорожной перевозке грузов с применением книжки МДП и нормы материального права Республики Беларусь.

В соответствии со ст. 3 гл. II Конвенции о договоре международной дорожной перевозки грузов при ее применении перевозчик отвечает как за свои собственные действия и упущения, так и за действия и упущения своих агентов и всех других лиц, к услугам которых он прибегает для осуществления перевозки, когда эти агенты или лица действуют в рамках возложенных на них обязанностей.

Представитель истца поддержал исковые требования и просилвзыскать с ответчика сумму, представляющую собой убытки, причиненные вследствие повреждения груза, а также возложить на ответчика расходы по оплате арбитражного сбора и фактические расходы по делу.

Представитель ответчика в заседании представил отзыв на исковое заявление и акт экспертного осмотра и заявил, что не согласен с исковыми требованиями по следующим основаниям:

1) возникшие между сторонами отношения являются отношениями по договору транспортной экспедиции, который признается истцом;

2) в соответствии с договором истец имеет право требовать возмещения убытков в размерах в соответствии с договором и законодательством Республики Беларусь;

3) договором установлено, что экспедитор-перевозчик возмещает убытки, причиненные клиенту-заказчику вследствие утраты или повреждения груза, если обстоятельства, вызвавшие такие убытки, имели место в то время, когда груз находился в ведении экспедитора-перевозчика.

Статьей 27 Закона Республики Беларусь «О транспортно-экспедиционной деятельности» (далее — Закон о ТЭД) установлено, что экспедитор несет ответственность за несохранность (утрату, недостачу, повреждение (порчу)) груза только в случае принятия груза в свое ведение, если такие утрата, недостача, повреждение (порча) груза произошли после его принятия в ведение экспедитора и до выдачи его грузополучателю или иному лицу, уполномоченному на получение груза. Данной статьей также предусмотрено, что принятие экспедитором в свое ведение груза удостоверяется соответствующей отметкой в товарных (товарно-транспортных) документах на груз, заполняемых в соответствии с требованиями законодательства Республики Беларусь, или выдачей расписки экспедитора.

Представитель ответчика также заявил, что из материалов дела усматривается, что CMR-накладная не содержит отметок о принятии груза в ведение экспедитора, равным образом в материалах дела отсутствует выданный экспедитором экспедиционный документ (экспедиторская расписка).

В ходе заседания представитель ответчика сделал вывод о том, что груз ответчиком в ведение не принимался и в соответствии с договором ответчик не несет ответственность за убытки истца вследствие утраты или повреждения груза, что также определено положениями ст. 27 Закона о ТЭД — в случае, когда экспедитор не принимает груз в свое ведение, требования о возмещении убытков, вызванных несохранностью (утратой, недостачей, повреждением (порчей)) груза, предъявляются перевозчику в соответствии с законодательством Республики Беларусь, если договором транспортной экспедиции не предусмотрено предъявление таких требований непосредственно экспедитору. На основании изложенного представитель ответчика возражал против удовлетворения заявленных исковых требований. Представитель истца указал, что у ответчика было достаточно времени для представления доказательств об отсутствии вины и представленный представителем ответчика в ходе заседания акт экспортного осмотра не должен быть использован как доказательственная база. Согласно § 12 Регламента МКАС ответчику предлагалось в срок не более 30 дней с даты получения копии искового заявления представить отзыв на исковое заявление, однако ответчик этого не сделал. Представителем истца ходатайство об отложении слушания дела в соответствии с § 35 Регламента МКАС заявлено не было.

В судебном процессе представитель ответчика заявил, что к данным договорным отношениям неприменимы положения Конвенции о договоре международной дорожной перевозки грузов 1956 г. В связи с тем, что договор, заключенный между сторонами по данному делу, является договором транспортно-экспедиционной деятельности, вместе с тем представитель ответчика отметил, что экспедитор груз в ведение не принимал, о чем свидетельствует отсутствие отметок на соответствующих документах.

На вопрос представителя ответчика, где находится поврежденный груз, представитель истца ответил — на складе истца по причине невозможности использования данного груза.

Составом арбитража ставятся вопросы, что является предметом договора, заключенного сторонами по данному спору, какие нормы права, по мнению сторон, применимы к их договорным отношениям, а также в чьем ведении находился груз во время его транспортировки.

В ходе судебных прений сторон и даче ответов на поставленные вопросы представитель истца поддержал исковые требования в заявленной в исковом заявлении сумме и заявил, что документы, подтверждающие поставку груза ненадлежащего качества и их приемку истцом, приложены к материалам дела. На основании § 9 Положенияоб арбитражных сборах и расходах (приложение к Регламенту МКАС) истец заявил требование о взыскании с ответчика понесенных истцом издержек, возникших в связи с арбитражным разбирательством — расходов на проезд представителей истца к месту рассмотрения дела и обратно, а также понесенных расходов на оплату юридических услуг (подтверждающие документы были приобщены составом арбитража к материалам дела). Представитель ответчика просил отказать в удовлетворении заявленных исковых требований в полном объеме.

Какое решение вынесет суд? Будут ли удовлетворены требования истца?

2 Иск был предъявлен узбекской организацией к латвийской организации из договора на оказание ответчиком транспортно-экспедиторских услуг, заключенного сторонами 20 мая 2014 г. Истец требовал возмещения убытков, вызванных составлением ответчиком актов приемки товара с нарушением установленных договором требований, что привело к взысканию с истца в пользу третьих лиц сумм по решениям Хозяйственного суда г. Ташкента, либо к отказу истцу в иске, предъявленном к железной дороге, либо к добровольному удовлетворению истцом требований третьих лиц. Ответчик возражал против удовлетворения требований истца, ссылаясь, в частности, на следующие обстоятельства. Во-первых, истец не доказал, что он является правопреемником стороны, с которой ответчиком был заключен договор. Во-вторых, истцом не был соблюден претензионный порядок. В третьих, истцом не доказан факт исполнения решений Хозяйственного суда г. Ташкента. В-четвертых, проценты годовые в соответствии с гражданским законодательством Латвии могут начисляться только на главный или капитальный долг.

Будут ли удовлетворены требования истца?

Практическая работа № 7
План занятия

Транспортно-экспедиторские документы
Вопросы для обсуждения:

1 Назначение и содержание отгрузочного поручения.

2 Назначение экспедиторской инструкции.

3 Виды и назначение экспедиторских извещений.

4 Счет экспедитора.

5 Виды и назначение экспедиторских свидетельств.

6 Извещение об отправке.

7 Назначение и виды складских расписок.

8 Правила составления товароскладочной квитанции.

9 Назначение документов на выдачу товара.

10 Документы на портовые сборы.

После рассмотрения вышеперечисленных вопросов студенты должны свободно излагать имеющиеся знания. С целью самоконтроля усвоения материала студенты должны ответить на следующие вопросы:

Задание:

1 Составить образцы следующих транспортно-экспедиторских документов:

1.1. Отгрузочного поручения;

1.2. Счета экспедитора;

1.3. Складской расписки экспедитора;

1.4. Товароскладочной квитанции.

Практическая работа № 8
План занятия

Таможенные документы. Таможенная декларация на товары. Декларация таможенной стоимости. Экспортные и импортные лицензии. Сертификат о происхождении. Ветеринарные, санитарные, фитосанитарные и карантинные свидетельства. Книжка МДП. Сертификат качества. Свидетельство об осмотре. Статистический документ
Вопросы для обсуждения:

1.Понятие декларирования.

2. Формы таможенных деклараций. Декларация на товары, предварительная таможенная декларация, транзитная декларация.

3.Обязанность таможенных органов соблюдения таможенного законодательства.

Темы докладов с оформлением презентации:

1 Оценка состояния и качества выполнения обязательств по экспортным контрактам.

2 Методика анализа динамики экспортных операций.

3 Методика анализа коммерческих расходов по экспортным операциям.

4 Методика анализа эффективности экспортных сделок.

5 Оценка устойчивости экспорта.

6 Оценка состояния и качества выполнения обязательств по импортным контрактам.

7 Методика анализа динамики импортных операций.

8 Методика анализа накладных затрат по импорту.

9 Методика анализа импортных сделок для проведения торговых операций.

Тема реферата:

1 Анализ затрат и торговой наценки экспортных операций.

2 Анализ финансовых результатов экспорта (импорта).

Задача 1
Организация по контракту должна поставить на экспорт 1600 т продукции по цене 900 долл. за тонну. Фактические поставки составили 1605 т по цене 990 долл. за тонну. Курс ЦБ: на момент подписания контракта – 66 руб. за 1 долл., на момент выполнения контракта – 69,8 руб. за 1 долл. Определить:

1) коэффициент выполнения экспортного контракта: общий, по объёму, по цене, по курсу;

2) сумму отклонений выручки: общую, за счёт уменьшения физического объема экспорта, контрактной цены и валютного курса.

Задача 2 
Предприятию необходимо принять решение о закупке оборудования для нужд производства. Есть два варианта закупки оборудования: внутри страны и за рубежом. Необходимо рассчитать эффективность путем сравнения показателей приобретения использования отечественного и импортного оборудования за весь срок службы.
При расчете цены потребления эксплуатационные расходы взяты за пять лет, т.е. период работы оборудования приравнен к отечественному. Учет фактора времени при сложении разновременных затрат (эксплуатационных расходов) не производить, так как срок осуществления затрат одинаков.

Сделайте выводы относительно влияния эксплуатационных расходов, контрактных цен оборудования, курса валюты на выбор варианта закупки.

Задания для самостоятельной работы. Подготовить ответы на

вопросы:

1 Какие показатели рассчитываются для оценки погашения кредиторской задолженности по импортным контрактам?

2 Раскройте модель факторного анализа изменения импорта?

3 Какие показатели используют для выполнения анализа накладных затрат по импорту?
4 Приведите методику факторного анализа экспортной выручки.

5 Приведите модель факторного анализа оборачиваемости оборотного капитала, вложенного в экспортные операции.

6 Техника осуществления экспортных и импортных операций.

7 Какие факторы влияют на эффективность экспортной сделки?

Примерная тематика рефератов

1 Организация и техника внешнеторговых операций, виды внешнеэкономических операций.

2 Система унифицированных внешнеторговых документов ООН.

3 Основные этапы внешнеэкономических операций и их содержание.

4 Содержание и назначение основных групп внешнеторговых документов.

5 Стандартизация и унификация внешнеторговых документов.

6 Документы по подготовке экспортной сделки.

7 Документы по подготовке импортной сделки.

8 Внешнеторговый контракт.

9 Структура внешнеторгового контракта купли-продажи.

10 Содержание статьи «Предмет контракта».

11 Содержание статьи «Качество».

12 Содержание статьи «Базисные условия поставки».

13 Содержание статьи «Цена и общая сумма контракта».

14 Содержание статьи «Упаковка и маркировка товаров».

15 Содержание статьи «Сдача-приемка товара по количеству и качеству».

16 Содержание статьи «Сроки поставки».

17 Содержание статьи «Условия платежа».

18 Содержание статьи «Обязанности сторон».

19 Содержание статьи «Гарантии качества и комплектности поставки».

20 Содержание статьи «Ответственность за нарушение контракта. Санкции».

21 Содержание статьи «Основания освобождения от ответственности. Форс-мажор».

22 Содержание статьи «Страхование товаров».

23 Содержание статьи «Арбитраж».

24 Документы по обеспечению производства товара на экспорт.

25 Документы по подготовке товара к отгрузке.

26 Упаковка и маркировка товара.

27 Коммерческие документы.

28 Понятие и функции коммерческих документов.

29 Основные виды коммерческих документов, применяемых во внешнеторговой деятельности, характеристика их реквизитов.

30 Коммерческий и проформа-счет, спецификация.

31 Техническая документация на товар (технический паспорт, сертификат качества, сертификат соответствия, сертификат безопасности; протокол испытаний, ведомость запасных частей и др.).

32 Упаковочный лист и комплектовочная ведомость, документы по подготовке товара к отгрузке (извещение об отправке, свидетельство об инспектировании, акт сдачи-приемки товара и др.).

33 Претензионные документы.

34 Практика использования, контроль и анализ коммерческих документов во внешней торговле.

35 Коммерческие документы, необходимые для прохождения таможенного и иных видов государственного контроля на границе в ЕАЭС.

36 Документы по платежно-банковским операциям: банковский перевод.

37 Документы по платежно-банковским операциям: инкассо.

38 Документы по платежно-банковским операциям: аккредитив.

39 Товарный аккредитив.

40 Чек.

41 Вексель.

42 Независимые гарантии.

43 Страховые документы.

44 Понятие международного торгового посредничества.

45 Правовое регулирование международного коммерческого посредничества.

46 Операции по перепродаже: дилерские и дистрибьюторские соглашения.

47 Брокерские услуги.

48 Договор на оказание консультационных услуг.

49 Виды организаций-посредников в международной практике.

50 Виды торгово-посреднических операций и их контрактное оформление: договор поручения; договор комиссии; договор консигнации; агентское соглашение.

51 Характеристика основных видов транспорта.

52 Основные международные транспортные конвенции.

53 Коносамент.

54 Чартер.

55 Сравнительная характеристика чартера и коносамента.

56 Железнодорожная накладная.

57 Международный железнодорожный транзитный тариф.

58 Манифесты.

59 Договор смешанной перевозки. Оператор смешанной перевозки.

60 Транспортные документы: штурманская расписка, аддендум, бернс-нот, букинг-нот, деливери-ордер.

61 Транспортные документы: отгрузочная спецификация, таймшит, акт досмотра комплектности и упаковки, морская накладная, доковая расписка.

62 Транспортные документы: коммерческий акт, коммерческий график, дорожная ведомость, бордеро, расписка в получении товара.

63 Транспортные документы: авиагрузовая накладная, автодорожная накладная, речная накладная, универсальный транспортный документ, гарантийное письмо. Фрахт в международных перевозках.

64 Виды извещений при международной перевозке.

65 Основные международные транспортные организации.

66 Товароскладочная квитанция (складское свидетельство и складской варрант).

67 Экспедиторское свидетельство о транспортировке (ФИАТА),

экспедиторское свидетельство о получении груза (ФИАТА).

68 Международный экспедиторский договор.

69 Транспортно-экспедиторские документы: отгрузочное поручение, экспедиторская инструкция, извещение экспедитором агента импортера, извещение экспедитором экспортера, счет экспедитора, извещение об отправке, складская расписка экспедитора, расписка в получении товаров, ордер на выдачу товара, ордер на обработку грузов, пропуск на товар.

70 Портовые сборы: виды сборов и документы на портовые сборы.

71 Экспортные и импортные лицензии.

72 Грузовая (фрахтовая) декларация.

73 Сертификат происхождения товара. Акт экспертизы происхождения товара. Заявка на сертификат происхождения товара. Декларация о происхождении товара. Сертификат ЮНК-ТАД.

74 Сертификат качества. Заявка на свидетельство о контроле качества товара.

75 Сертификат о безопасности товара.

76 Ветеринарные, санитарные, фитосанитарные, карантинные, гигиенические и иные свидетельства.

77 Книжка МДП.

78 Международная таможенная декларация, образец МЖДП.

79 Сертификат на экспорт стратегически важных сырьевых товаров

80 Транзитное гарантийное свидетельство.

81 Декларация таможенной стоимости.

82 Паспорт сделки.

83 Акцизные и специальные марки.

84 Таможенный перевозчик. Сертификат регистрации контракта.

85 Таможенный представитель.

86 Таможенные документы: декларация валютного контроля, валютная лицензия, заявка на выдачу валютной лицензии, налоговая декларация, декларации о немедленном таможенном высвобождении, декларация об опасных грузах.

87 Таможенные документы: таможенное извещение о поставке, консульская фактура, свидетельство о районном наименовании, заявка на свидетельство об осмотре, свидетельство об осмотре, статистический документ, декларация о товарах для таможенного транзита.

88 Специалист по таможенному оформлению.

89 Сертификация при ввозе/вывозе товаров.

90 Виды лицензий.

91 Таможенный тариф.

92 Налоговая декларация (налог на добавленную стоимость).

Тестовые задания
1 Требованием к содержанию оферты, согласно Венской конвенции ООН 1980 г. является ее:

а) публичность;

б) определенность существенных условий;

в) письменный характер.

2 Обязательным реквизитом преамбулы договора международной купли продажи товаров не является:

а) юридические адреса сторон договора;

б) номер контракта;

в) место заключения договора.

3 Какие условия договора международной купли-продажи товаров не урегулированы положениями Венской конвенции ООН 1980 г.?

а) определение обстоятельств действия непреодолимой силы;

б) ответственность продавца за вред, причиненный товаром

третьим лицам (т.е. лицам, не являющимся сторонами договора);

в) средства правовой защиты в случае неисполнения обязательств по договору одной из сторон.

4 Арбитражная оговорка определяет:

а) порядок разрешения споров, возникающих из договора;

б) арбитражную процедуру;

в) обязанность сторон договора направить возникший между ними спор на рассмотрение в международный арбитраж.

5 Назовите форму легализации иностранных документов:

а) авизо;

б) апостиль;

в) инкассо;

г) делькредере.

6 Какой должна быть форма договора международной купли-продажи товаров в соответствии с положениями Венской конвенции

ООН 1980 г.?

а) простая письменная;

б) письменная с нотариальным заверением;

в) устная;

г) электронная

д) любая.

7 Какая оговорка по качеству может быть использована во внешнеторговом контракте?

а) «высший сорт»;

б) «такой, какой есть»;

в) «отсутствие аналога».

8 Назовите виды деловых писем информационного характера:

а) письмо-рекомендация;

б) сопроводительное письмо;

в) письмо поздравление;

г) гарантийное письмо;

д) письмо-оферта;

е) письмо-заказ.

9 Назовите вид электронной подписи, определенный в Федеральном законе «Об электронной подписи»:

а) цифровая подпись;

б) подпись удостоверяющего центра;

в) квалифицированная подпись.

10 Основными международными стандартами, закрепляющими правила составления документов и ведения деловой документации являются:

а) стандарты ISO;

б) стандарты DIN;

в) стандарты ANSI.

11 Организацией, наделенной правом проставления апостиля на официальных документах российской коммерческой организации, является:

а) Международная торговая палата;

б) органы загса;

в) нотариальная контора.

12 Какой из перечисленных видов чартеров закреплен в Кодексе торгового мореплавания РФ?

а) бербоут-чартер;

б) димайз-чартер;

в) бортовой чартер.

13 Сколько листов включает бланк накладной СМГС?

а) 2;

б) 3;

в) 4;

г) 5

14 Допустимо ли вносить исправления в заполненные графы накладной СМГС?

а) да, допустимо;

б) да, допустимо вносить изменения, но только в одну графу или две связанные между собой графы;

в) да, допустимо чернилами зеленого цвета;

г) нет, не допустимо.

15 Как называется документ, используемый при воздушной перевозке грузов, согласно Варшавской конвенции (Конвенция для унификации некоторых правил, касающихся международных воздушных перевозок (заключена в г. Варшаве 12.10.1929))?

а) авиационная накладная;

б) багажная квитанция;

в) воздушно-перевозочный документ.

16 Назовите вид аккредитива, предусмотренный российским законодательством:

а) документарный аккредитив;

б) покрытый (депонированный аккредитив);

в) кумулятивный аккредитив;

г) револьверный аккредитив

17 Назовите вид чеков, предусмотренный российским законодательством:

а) именной;

б) переводной;

в) документарный.

18 Какой документ выдается страховым брокером страхователю в качестве свидетельства о заключении договора страхования?

а) страховой полис;

б) ковернот;

в) извещение.

19 Назовите один из обязательных реквизитов накладной ЦМР:

а) инструкции, требуемые для выполнения таможенных формальностей;

б) сумма наложенного на груз платежа, подлежащего возмещению при сдаче груза;

в) перечень документов, переданных перевозчику.

20 Коносамент, выдаваемый после погрузки груза на судно и подготовки его к перевозке, называется:

а) бортовой коносамент;

б) погрузочный коносамент;

в) букинг-нот.

21 Какой документ используется в целях обеспечения учета и от-четности по валютным операциям при внешнеторговых сделках?

а) паспорт сделки;

б) инвойс;

в) платежное поручение уполномоченному банку.

22 Через какое максимальное количество транзитных государств

может быть использована одна книжка МДП для перевозки товаров?

а) 1;

б) 3;

в) 7;

г) 10

23 В каком элементе коллизионной нормы содержится критерий выбора применимого права?

а) объем;

б) привязка;

в) статут.

24 В каких случаях могут быть применены Принципы международных коммерческих контрактов УНИДРУА?

а) по решению международного коммерческого арбитража;

б) в случаях, когда не могут быть применены положения Венской

конвенции ООН 1980 г.;

в) в случаях, когда требуется устранить пробелы в национальном законодательстве.

25 Иностранным элементом в договоре международной купли- продажи товаров НЕ выступает:

а) субъект правоотношения;

б) объект правоотношения;

в) содержание правоотношения;

г) субъективная сторона правоотношения.

26 Правом какого государства определяется личный закон юридического лица?

а) право страны, где находится коммерческое предприятие юридического лица;

б) право страны, где учреждено юридическое лицо;

в) право страны, где юридическое лицо осуществляет свою коммерческую деятельность.

27 Международный торговый обычай — это:

а) правило поведения, сложившееся в результате осуществления международной торговой практики, признанное и санкционированное государством;

б) порядок осуществления международной торговой деятельности между сторонами договоров международной кули-продажи товаров;

в) сложившееся в деловой практике правило поведения, система тизированное и выраженное в письменном документе.

28 «Правило локализации» означает:

а) возможность выбора в качестве применимого права правовой системы одной из сторон договора;

б) ограничение места исполнения обязательств по договору;

в) определение места заключения сделки.

29 Какие из перечисленных терминов Инкотермс-2020 предполагают переход риска случайной гибели товара в месте его отгрузки основному перевозчику?

а) EXW;

б) FCA, FAS, FOB;

в) CPT, CIP, CFR, CIF;

г) DAF, DES, DEQ, DDU, DDP.

30 К купле-продаже каких товаров не применима Венская конвенция ООН 1980 г.?

а) к товарам, предназначенным для бытового использования;

б) к товарам, приобретаемым в качестве расходных материалов при переработке;

в) к товарам, являющимся эталонами при определении качества товарной партии.

31 Международные государственные закупки товаров регулируются:

а) Венской конвенцией ООН 1980 г.;

б) общими условиями поставок;

в) Типовым законом ЮНСИТРАЛ о закупках товаров (работ) и услуг 1994 г.

32 Какое условие договора международной купли-продажи товаров не урегулировано Инкотермс-2020?

а) момент перехода права собственности на товар;

б) момент перехода риска случайной гибели товара;

в) момент исполнения обязательств по договору.

33 Какой должна быть форма договора международной купли-

продажи товаров в соответствии с положениями Венской конвенции ООН 1980 г.?

а) простая письменная;

б) письменная с нотариальным заверением;

в) устная;

г) электронная;

д) любая.

34 Какой срок исковой давности устанавливается Конвенцией об исковой давности в международной купле-продаже товаров (Заключена в г. Нью-Йорк 14.06.1974)?

а) 2 года;

б) 3 года;

в) 4 года.

35 Характеризующим признаком договора консигнации как разновидности договора комиссии является:

а) обязанность консигнанта проводить рекламные акции товаров, реализуемых в пользу консигнатора;

б) консигнант реализует товары от своего имени, но по поручению и за счет консигнатора;

в) консигнант хранит товары на своем товарном складе.

36 Основным международным документом, определяющим права и обязанности грузоотправителя, перевозчика и грузополучателя при международной автомобильной перевозке грузов, является:

а) Конвенция о дорожном движении 1968 г.;

б) Конвенция о международной дорожной перевозке грузов 1956

в) Устав автомобильного транспорта и городского наземного электрического транспорта от 08.11.2007 г.

37 Вид международных посреднических операций, при котором сторона А обязуется по поручению Б за вознаграждение совершить одну или несколько сделок от своего имени, но за счет стороны Б:

а) международная комиссия;

б) международное агентирование;

в) международная консигнация.

38 В какой форме выносится решение международного арбитража?
а) письменная;

б) устная;

в) решение не выносится, так как дело подлежит исполнению в рамках национального судопроизводства.

39 Время простоя судна в порту под погрузкой/выгрузкой называется:

а) диспаша;

б) сталия;

в) лейдейс.

40 Какая организация была учреждена Конвенция о международной гражданской авиации (Чикагской конвенцией) (заключена в г. Чикаго 07.12.1944)?

а) ИАТА;

б) ИКАО;

в) ИСО.

41 Торговый посредник, получающий исключительные права от компании-товаропроизводителя на продажу товаров на определенной территории, — это:

а) стоковая компания;

б) дистрибьютор;

в) дилер.

42 Какие споры могут быть рассмотрены в рамках международного арбитража?

а) споры предприятий с иностранными инвестициями;

б) споры международных объединений и организаций, созданных на территории иностранных государств;

в) споры по искам сторон внешнеторговых и иных видов международных экономически связей к государственным органам иностранных государств.

43 Форма организации судоходства, при которой обеспечивается движение судов по объявленному расписанию и маршруту, — это:

а) трамповое судоходство;

б) каботажное судоходство;

в) линейное судоходство.

44 При каком способе подготовки коммерческой сделки на основе прямых связей между контрагентами инициатива исходит от продавца?

а) направление оферты;

б) подтверждение заказа;

в) участие в торгах

45 Письменное предложение на продажу определенной партии товара, посланное одному возможному покупателю, с указанием срока, в течение которого продавец является связанным своим обязательством — это:

а) свободная оферта;

б) твердая оферта;

в) оферта с правом «первой руки»

46 Документ, выдаваемый поставщиком, с просьбой к покупателю сообщить инструкции в отношении условий поставки заказанных товаров — это:

а) оферта;

б) подтверждение заказа;

в) счет-проформа;

г) заявка на инструкцию по поставке.

47 Документ, выдаваемый стороной, заинтересованной в покупке указанных в нем товаров, уточняющий некоторые желательные условия, касающиеся поставок, и адресуемый поставщику с целью получения предложения — это:

а) запрос;

б) заказ;

в) тендер.

48 Укажите способ заключения контракта, при котором покупатель согласен со всеми условиями твердой оферты продавца:

а) подписание контракта;

б) акцепт покупателем твердой оферты продавца;

в) акцепт продавцом контроферты покупателя.

49 При поставке каких групп товаров чаще всего применяется типовой контракт:

а) уникальное оборудование;

б) промышленное сырье;

в) суда.

50 На какие группы товаров чаще всего заключаются разовые соглашения с короткими сроками поставки:

а) на сырьевые товары;

б) комплектное и сложное оборудование;

в) суда.

51 Какое соглашение предусматривает простой обмен согласованных количеств одного товара на другой?

а) бартерное;

б) простое компенсационное;

в) промышленная компенсация

52 Какие условия контракта являются существенными в соответствии с Венской конвенцией о договорах международной купли-продажи товаров:

а) предмет контракта;

б) сроки поставки;

в) цена и условия платежа.

53 Какая единица измерения количества товара применяется для обозначения зерновых в соответствии с торговыми правилами и обычаями?

а) мера веса;

б) мера объема;

в) мера площади.

54 Какой способ определения качества применяется в тех случаях, когда на данный товар отсутствуют стандарты и когда по особым условиям производства и эксплуатации товара необходимо установление специальных требований к его качеству?

а) по техническим условиям;

б) спецификации;

в) содержанию отдельных веществ в товаре.

55 Какой способ определения качества используется в контрактах на поставку стандартных видов машин и оборудования?

а) по техническим условиям;

б) спецификации;

в) стандарту.

56 При каком базисном условии базисная цена контракта будет максимальна?

а) EXW;

б) FAS;

в) DAT;

г) CIF.

57 На поставку каких товаров в контрактах принято устанавливать цену в долларах?

а) лес и лесоматериалы;

б) шерсть;

в) пушнинаэ

58 Цена, зафиксированная при заключении контракта, которая может быть пересмотрена в дальнейшем, если рыночная цена товара к моменту его поставки изменится, — это:

а) подвижная цена;

б) скользящая цена;

в) цена с последующей фиксацией.

59 Какой вид цен устанавливается в контрактах на поставку крупного промышленного оборудования?

а) подвижная цена;

б) скользящая цена;

в) цена с последующей фиксацией.

60 Какая форма расчета наиболее выгодна экспортеру?

а) платеж с авансом;

б) инкассо;

в) расчеты по открытому счету.

ВОПРОСЫ ДЛЯ ПОДГОТОВКИ К ПРОМЕЖУТОЧНОЙ

АТТЕСТАЦИИ (ЗАЧЕТУ) ПО ДИСЦИПЛИНЕ

1 Понятие внешнеторговой деятельности, система общественных отношений во внешней торговле.

2 Определение понятия внешнеторговой сделки в российском законодательстве.

3 Источники права иностранных государств и международного права, теории частного права.

4 Основные отличия (признаки) внешнеторговой сделки от сделок во внутреннем гражданском обороте и иных отношений, связанных с трансграничным перемещением.

5 Понятие иностранного элемента как основного признака внешнеторговой сделки.

6 Классификация внешнеторговых сделок.

7 Классификация источников правового регулирования внешнеторговых сделок.

8 Источники международного и национального (внутригосударственного и иностранного) права.

9 Сущность коллизии правового регулирования внешнеторговых сделок.

10 Принципы и правила выбора применимого права.

11 Коллизионные нормы.

12 Объем, привязка, формулы прикрепления.

13 Оговорка о публичном порядке.

14 Источники, содержащие нормы материального, коллизионного и процессуального права.

15 Источники, содержащие нормы императивного и рекомендательного характера.

16 Понятие и функции коммерческих документов.

17 Основные виды коммерческих документов, применяемых во внешнеторговой деятельности, характеристика их реквизитов.

18 Коммерческий и проформа-счет, спецификация.

19 Техническая документация на товар (технический паспорт, сертификат качества, сертификат соответствия, сертификат безопасности; протокол испытаний, ведомость запасных частей и др.).

20 Упаковочный лист и комплектовочная ведомость, документы по подготовке товара к отгрузке (извещение об отправке, свидетельство об инспектировании, акт сдачи-приемки товара и др.).

21 Претензионные документы.

22 Практика использования, контроль и анализ коммерческих документов во внешней торговле.

23 Коммерческие документы, необходимые для прохождения таможенного и иных видов государственного контроля на границе ЕАЭС.

24 Определение и признаки договора международной купли-продажи товаров: предмет договора, особенности содержания договорных отношений, субъектный состав договора, виды, купли-продажи, подпадающие под действие Венской конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г.

25 Классификация внешнеторговых контрактов.

26 Источники правового регулирования договоров международной купли-продажи товаров.

27 Общая характеристика Венской конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г.

28 Конвенция об исковой давности в международной купле-продаже товаров 1974 г. Использование в международной торговле конвенций ООН. Акты рекомендательного характера.

29 Принципы международных коммерческих договоров, разработанные Международным институтом по унификации международного частного права (Принципы УНИДРУА).

30 Содержание Общих условий поставок товаров. Международные обычаи. Международные правила толкования торговых терминов (Инкотермс 2020).

31 Модельные акты. Единообразный закон о международной купле-продаже товаров 1964 г. и Единообразный закон о заключении договоров международной купли-продажи товаров 1964 г. (Гаагские конвенции).

32 Типовые законы Комиссии ООН по праву международной торговли (ЮНСИТРАЛ). Правое регулирование разновидностей договора международной купли-продажи товаров.

33 Типовые договоры. Международные договоры и акты недоговорного характера, содержащие коллизионные и процессуальные нормы, касающиеся договора международной купли-продажи товаров.

34 Российское законодательство о договоре международной купле-продаже товаров. Законодательство иностранных государств о договоре международной купли-продажи товаров.

35 Особенности организации внешнеторговых операций на международных товарных биржах, аукционах, торгах, выставках и ярмарках.

36 Понятие условий договора и их классификация.

37 Существенные и несущественные условия.

38 Базисные условия.

39 Содержание договора международной купли-продажи товаров: преамбула договора; предмет договора, описание товара по количеству, качеству, ассортименту и иным показателям; цена, сумма контракта и условия платежа; сроки и условия поставки; упаковка (тара) и маркировка; гарантии; форс-мажорная оговорка (понятие и виды обстоятельств, освобождающих стороны от ответственности в случае неисполнения или ненадлежащего исполнения договора; предвидимое неисполнение обязательств — anticipatory breech); арбитражная оговорка.

40 Обеспечительные условия внешнеторговых контрактов (неустойка, задаток, поручительство, залог, удержание имущества, независимая гарантия).

41 Толкование и перевод текста контракта международной купли-продажи товаров.

42 Права и обязанности продавца и покупателя договора международной купли-продажи товаров.

43 Средства правовой защиты продавца и покупателя от неисполнения или ненадлежащего исполнения обязательств по договору международной купли-продажи товаров.

44 Особенности международной перевозки грузов.

45 Правовое регулирование перевозки грузов различными видами транспорта.

46 Договор международной перевозки грузов морским транспортом.

47 Договор международной перевозки грузов автомобильным транспортом.

48 Договор международной перевозки грузов железнодорожным транспортом.

49 Договор международной перевозки грузов авиационным транспортом.

50 Особенности и виды международной смешанной перевозки грузов.

51 Договор международной транспортной экспедиции.

52 Международная внешнеторговая логистика.

53 Понятие международного торгового посредничества.

54 Правовое регулирование международного коммерческого посредничества.

55 Операции по перепродаже: дилерские и дистрибьюторские соглашения.

56 Брокерские услуги.

57 Договор на оказание консультационных услуг.

58 Виды организаций-посредников в международной практике.

59 Виды торгово-посреднических операций и их контрактное оформление: договор поручения; договор комиссии; договор консигнации; агентское соглашение.

60 Валютно-финансовые условия внешнеторгового контракта, содержание оговорки договора международной купли-продажи товаров о расчетах между контрагентами.

61 Правовые основы и порядок расчетов по различным видам аккредитивов.

62 Правовые основы и порядок расчетов по инкассо.

63 Правовые основы и порядок расчетов по векселю и чеку.

64 Особенности разрешения споров между сторонами внешнеторгового договора.

65 Производство по делам с участием иностранных лиц в российских арбитражных судах.

66 Производство по делам о признании и исполнении решений арбитражных судов иностранных государств, международных коммерческих арбитражей и третейских судов в российских арбитражных судах.

67 Характеристика основных международных конвенций, регулирующих порядок разрешения споров в международных коммерческих арбитражах.

68 Правовой статус Международного коммерческого арбитражного суда при Торгово-промышленной палате РФ.

69 Процедура разрешения споров в Международном коммерческом арбитражном суде при Торгово-промышленной палате РФ.

70 Морская арбитражная комиссия.
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