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1 Цель и задачи освоения дисциплины (модуля)

Целью освоения дисциплины (модуля)  является формирование  у студентов системного представления об основах торгово-хозяйственной деятельности, приобретение умений применять полученные знания в профессиональной деятельности; формирование и развитие компетенций, позволяющих выработать способности к принятию эффективных управленческих решений, направленных на достижение устойчивого конкурентного развития  розничных и оптовых торговых организаций.

Задачами освоения дисциплины (модуля) являются:
- изучение правовой и нормативной базы, регламентирующей торгово-хозяйственную  деятельность предприятия;

- изучение принципов и методов организации торгово-хозяйственной  деятельности;

-  изучение основ планирования и организации составляющих торгово-хозяйственной  деятельности;

- исследование технологии и содержания оперативных процессов на предприятиях с учетом характера выполняемых торгово-хозяйственных операций; 

- понимание роли финансового и материально-технологического обеспечения торгово-хозяйственной  деятельности предприятия;

- определение  результативности торгово-хозяйственной  деятельности предприятия.

2 Место дисциплины (модуля) в структуре основной профессиональной образовательной программы

Дисциплина (модуль) относится к базовой части основной профессиональной образовательной программы.

Дисциплина (модуль) изучается во 2 семестре. 
3 Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю)

Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю), соотнесенных с планируемыми результатами освоения основной профессиональной образовательной программы (формируемыми компетенциями), установленными в общей характеристике основной профессиональной образовательной программы, приведён ниже.

В результате освоения дисциплины (модуля) обучающийся должен:
Знать: 

1. основные категории, показатели торгово-хозяйственной деятельности (код компетенции ОК-9);

2. нормативно-правовые основы организации  торгово-хозяйственной деятельности (код компетенции ПК-7);

3. факторы обеспечения товароведных характеристик товара (код компетенции ПК-7);

4. особенности субъектов и объектов торгово-хозяйственной деятельности (код компетенции ПК-12);

Уметь: 

1. работать с нормативными документами (код компетенции ПК-7);

2. осуществлять сбор, передачу, обработку информации о результатах торгово-хозяйственной деятельности (код компетенции ОК-9);

3. получать товарную информацию об основополагающих характеристиках товара из маркировки и товарно-сопроводительных документов (код компетенции ПК-7, ПК-12);

Владеть: 

1. навыками работы с товарами разного назначения (код компетенции ПК-12);

2. навыками работы с нормативными и техническими документами, необходимыми для осуществления профессиональной деятельности (код компетенции ПК-12);

4 Объем и содержание дисциплины (модуля)
4.1 Объем дисциплины (модуля), объем контактной и самостоятельной работы обучающегося при освоении дисциплины (модуля), формы промежуточной аттестации по дисциплине (модулю)
	Номер семестра
	Формы промежуточной аттестации
	Общий объем в зачетных единицах
	Общий объем в академических часах
	Объем контактной работы

в академических часах
	Объем самостоятельной работы в академических часах

	
	
	
	
	Лекционные занятия
	Практические (семинарские) занятия
	Лабораторные работы
	Клинические практические занятия
	Консультации
	Промежуточная аттестация
	

	Очная форма обучения

	2
	ДЗ
	3
	108
	16
	32
	
	
	-
	0,25
	59,75

	Итого
	
	3
	108
	16
	32
	
	
	-
	0,25
	59,75

	Заочная форма обучения

	2
	ДЗ
	3
	108
	2
	6
	
	
	-
	0,25
	99,75

	Итого
	
	3
	108
	2
	6
	
	
	-
	0,25
	99,75


Условные сокращения: Э – экзамен, ЗЧ – зачет, ДЗ – дифференцированный зачет (зачет с оценкой), КП – защита курсового проекта, КР – защита курсовой работы.
4.2 Содержание лекционных занятий

Очная форма обучения
	№

п/п
	Темы лекционных занятий

	2 семестр

	1
	Исторические аспекты развития торгово-хозяйственной деятельности в России.

	2
	Государственное регулирование торгово-хозяйственной деятельности в сфере потребительского рынка.

	3
	Потребительский рынок в системе народного хозяйства

	4
	Субъекты торгово-хозяйственной деятельности.

	5
	Объекты торгово-хозяйственной деятельности.

	6
	Материально-техническая база торгово-хозяйственной деятельности.

	7
	Торгово-хозяйственная деятельность в сфере оптовой торговли.

	8
	Торгово-хозяйственная деятельность в сфере розничной торговли.

	9
	Коммерческий риск и способы его уменьшения.


Заочная форма обучения
	№

п/п
	Темы лекционных занятий

	2 семестр

	1
	Торгово-хозяйственная деятельность в сфере оптовой и розничной торговли

	2
	Потребительский рынок в системе народного хозяйства


4.3 Содержание практических (семинарских) занятий

Очная форма обучения
	№

п/п
	Темы практических (семинарских) занятий

	2 семестр

	1
	Групповая дискуссия: Торговля как отрасль экономики, государственное регулирование торговой деятельности

	2
	Расчет стоимости перевозок грузов автомобильным транспортом по повременным тарифам

	3
	Определение технико-экономических показателей работы склада

	4
	Построение и размещение розничной торговой сети

	5
	Оценка эффективности внедрения самообслуживания в магазине

	6
	Торгово-хозяйственная деятельность по продаже товаров в розницу

	7
	Определение уровня культуры и качества обслуживания покупателей

	8
	Внемагазинные формы торговли 

	9
	Оценка коммерческого риска


Заочная форма обучения
	№

п/п
	Темы практических (семинарских) занятий

	
2 семестр


	1
	Расчет стоимости перевозок грузов автомобильным транспортом по повременным тарифам

	2
	Определение технико-экономических показателей работы склада

	3
	Построение и размещение розничной торговой сети


4.4 Содержание лабораторных работ

Занятия указанного типа не предусмотрены основной профессиональной образовательной программой.
4.5 Содержание клинических практических занятий

Занятия указанного типа не предусмотрены основной профессиональной образовательной программой.
4.6 Содержание самостоятельной работы обучающегося

Очная форма обучения
	№

п/п
	Виды и формы самостоятельной работы

	
	2 семестр

	1
	Изучение конспекта лекций с применением учебно-методической литературы, основной, дополнительной литературы, интернет-источников

	2
	Подготовка к практическим занятиям

	4
	Подготовка к промежуточной аттестации и ее прохождение 


Заочная форма обучения
	№

п/п
	Виды и формы самостоятельной работы

	
	2 семестр

	1
	Подготовка и выполнение контрольной работы заочника  

	2
	Самостоятельное изучение теоретического материала дисциплины  

	3
	Подготовка к промежуточной аттестации и ее прохождение


5 Система формирования оценки результатов обучения по дисциплине (модулю) в рамках текущего контроля успеваемости и промежуточной аттестации обучающегося

Очная форма обучения 

	Мероприятия текущего контроля успеваемости 

и промежуточной аттестации обучающегося
	Максимальное количество баллов 

	2 семестр

	Текущий 

контроль 

успеваемости
	Первый 

рубежный

контроль


	Оцениваемая учебная деятельность 

обучающегося:

	
	
	Посещение лекционных занятий
	10

	
	
	Работа на практических занятиях
	20

	
	
	Итого
	30

	
	Второй

рубежный

контроль
	Оцениваемая учебная деятельность 

обучающегося:

	
	
	Посещение лекционных занятий
	6

	
	
	Работа на практических занятиях
	24

	
	
	Итого
	30

	Промежуточная аттестация
	Дифференцированный зачет
	40 (100*)

	
	
	100


* В случае отказа обучающегося от результатов текущего контроля успеваемости

Заочная форма обучения
	Мероприятия текущего контроля успеваемости 

и промежуточной аттестации обучающегося
	Максимальное количество баллов 

	2 семестр

	Текущий 

контроль 

успеваемости
	Не предусмотрен
	–

	Промежуточная аттестация
	Дифференцированный зачет
	80

	
	Защита контрольной работы заочника
	20


Шкала соответствия оценок в стобалльной и академической системах оценивания результатов обучения по дисциплине (модулю)

	Система оценивания 

результатов обучения 
	Оценки

	Стобалльная система оценивания
	0 – 39
	40 – 60
	61 – 80
	81 – 100

	Академическая система оценивания 

(экзамен, дифференцированный зачет, защита курсового проекта, 

защита курсовой работы)
	Неудовлетворительно
	Удовлетворительно
	Хорошо
	Отлично

	Академическая система оценивания 

(зачет)
	Не зачтено
	Зачтено


6 Описание материально-технической базы (включая оборудование и технические средства обучения), необходимой для осуществления образовательного процесса по дисциплине (модулю) 

Для осуществления образовательного процесса по дисциплине (модулю) требуется учебная аудитория, оснащенная видеопроектором, настенным экраном (лекционные занятия). 

Для проведения промежуточной аттестации по дисциплине (модулю) требуется учебная аудитория.
7 Перечень основной и дополнительной учебной литературы, необходимой для освоения дисциплины (модуля)
7.1 Основная литература
1. Дашков Л.П. Организация, технология и проектирование предприятий (в торговле) [Электронный ресурс] : учебник для бакалавров / Л.П. Дашков, В.К. Памбухчиянц, О.В. Памбухчиянц. - Электрон. текстовые данные. - М. : Дашков и К, 2016. - 456 c. - 978-5-394-02471-9. - Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/60464.html

2. Минько Э.В. Основы коммерции [Электронный ресурс] : учебное пособие для студентов вузов, обучающихся по специальностям 080301 «Коммерция (торговое дело)», 080111 «Маркетинг» / Э.В. Минько, А.Э. Минько. - Электрон. текстовые данные. - М. : ЮНИТИ-ДАНА, 2017. - 512 c. - 978-5-238-01224-7. - Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/71034.html
3. Минько Э.В. Организация коммерческой деятельности промышленного предприятия [Электронный ресурс] : учебное пособие / Э.В. Минько, А.Э. Минько. - Электрон. текстовые данные. - Саратов: Ай Пи Эр Медиа, 2017. - 404 c. - 978-5-4486-0021-0. - Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/74228.html
7.2 Дополнительная литература
1. Новаков А.А. Секреты розничной торговли [Электронный ресурс] : вопросы и ответы / А.А. Новаков. - Электрон. текстовые данные. - М. : Инфра-Инженерия, 2016. - 464 c. - 978-5-9729-0060-2. - Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/23319.html

2. Организация и технология торговли [Электронный ресурс] : учебник / С.Н. Виноградова [и др.]. - Электрон. текстовые данные. - Минск: Вышэйшая школа, 2009. - 464 c. - 978-985-06-1708-8. - Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/20104.html

3. Памбухчиянц О.В. Организация торговли [Электронный ресурс] : учебник / О.В. Памбухчиянц. - Электрон. текстовые данные. - М. : Дашков и К, 2015. - 296 c. - 978-5-394-02189-3. - Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/52269.html

4. Памбухчиянц О.В. Технология розничной торговли [Электронный ресурс] : учебник / О.В. Памбухчиянц. - Электрон. текстовые данные. - М. : Дашков и К, 2014. - 288 c. - 978-5-394-01131-3. - Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/4491.html

5. Панкратов Ф.Г. Коммерческая деятельность [Электронный ресурс] : учебник / Ф.Г. Панкратов, Н.Ф. Солдатова. - Электрон. текстовые данные. - М. : Дашков и К, 2015. - 500 c. - 978-5-394-01418-5. - Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/52300.html
6. Синяева И.М. Маркетинг торговли (4-е издание) [Электронный ресурс] : учебник / И.М. Синяева, С.В. Земляк, В.В. Синяев. - Электрон. текстовые данные. - М. : Дашков и К, 2014. - 750 c. - 978-5-394-02387-3. - Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/24753.html

8 Перечень ресурсов информационно-телекоммуникационной сети «Интернет», необходимых для освоения дисциплины (модуля)
1. Внешняя торговля: [журнал]  - М.:  Редакция журнала «Внешняя торговля», 12 журналов в год. -    ISSN        0321-057X. - http://www.rusimpex.ru/Content/Vneshmain/Smi/Ftrade/ftrade.htm
2. Логистика: [журнал]  - М.:  Общество с ограниченной ответственностью Агентство Маркет Гайд, 12 журналов в год. -    ISSN         2219-7222. -  http://www.logistika-prim.ru
3. Логистика и управление цепями поставок: [журнал]  - М.: Общество с ограниченной ответственностью Эс-Си-Эм Консалтинг, 6 журналов в год. -    ISSN   2587-6775. -  http://www.lscm.ru
4. Логистика сегодня: [журнал]  - М., Общество с ограниченной ответственностью Издательский дом Гребенников, 4 журнала в год. -    ISSN   2500-1302. -  http://www.grebennikoff.ru/product/17
9 Перечень информационных технологий, необходимых для осуществления образовательного процесса по дисциплине (модулю)
9.1 Перечень необходимого ежегодно обновляемого лицензионного и свободно распространяемого программного обеспечения, в том числе отечественного производства 

1. Текстовый редактор Microsoft Word;

2. Программа для работы с электронными таблицами Microsoft Excel
3. Пакет офисных приложений «МойОфис»

9.2 Перечень необходимых современных профессиональных баз данных и информационных справочных систем

1. Компьютерная справочная правовая система Консультант Плюс.
