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1. Описание фонда оценочных средств (оценочных материалов)
Фонд оценочных средств (оценочные материалы) включает в себя контрольные задания и (или) вопросы, которые могут быть предложены обучающемуся в рамках текущего контроля успеваемости и промежуточной аттестации по дисциплине (модулю). Указанные контрольные задания и (или) вопросы позволяют оценить достижение обучающимся планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю), установленных в соответствующей рабочей программе дисциплины (модуля), а также сформированность компетенций, установленных в соответствующей общей характеристике основной профессиональной образовательной программы.

Полные наименования компетенций и индикаторов их достижения представлены в общей характеристике основной профессиональной образовательной программы.
2. Оценочные средства (оценочные материалы) для проведения текущего контроля успеваемости обучающихся по дисциплине (модулю)

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.1)

1. Раскройте сущность внешнеэкономической деятельности, ее функции, цели.

2. перечислите и охарактеризуйте виды внешнеэкономических операций.

3. Перечислите основные отличия коммерческой деятельности на внешнем и внутреннем рынках

4. Опишите разновидности и сферу применения международных встречных операций

5. Сравните товарообменные и компенсационные сделки на безвалютной основе

6. Какие сделки относятся к компенсационным сделкам на коммерческой основе?

7. Опишите особенности организации компенсационных сделок на основе соглашений о производственном сотрудничестве.

8. Охарактеризуйте особенности использования различных видов посреднических операций

9. Расскажите о специфике проведения международных торгов и международных аукционов

10. Расскажите об особенностях организации международного инвестиционного и научно-технического сотрудничества.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.2)
1. Расскажите о целях и условиях реализации государственной программы «Развитие внешнеэкономической деятельности»
2. Какую помощь в организации и развитии ВЭД оказывает предпринимателям АО «Российский экспортный центр»?

3. Расскажите о развитии внешнеэкономического сотрудничества в рамках ЕАЭС.

4. Какие двусторонние и многосторонние соглашения заключены РФ в рамках расширения торгово-экономического сотрудничества с зарубежными странами?

5. Какие двусторонние соглашения о торгово-экономическом сотрудничестве заключены Тульской областью с зарубежными странами?

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.3)

1. Каковы порядок и правила составления внешнеторгового контракта?

2. Опишите содержание внешнеторгового контракта по встречным закупкам

3. Раскройте содержание основных статей бартерного соглашения с зарубежным контрагентом

4. Найдите отличия в содержании соглашений с отечественными и зарубежными посредниками

5. Назовите и охарактеризуйте виды агентских соглашений. 

6. Перечислите основные статьи договоров комиссии по импорту и экспорту.

7. Расскажите о порядке и правилах оформления внешнеэкономических контрактов по экспорту и импорту услуг. 
8. Расскажите о видах международных арендных операций и особенностях заключения соответствующих соглашений. 

9. Перечислите основные статьи международного лизингового соглашения. Сравните содержание международного лизингового соглашения и типового внешнеторгового контракта.

10. Перечислите и дайте определение различных видов лицензий и раскройте содержание соответствующих лицензионных соглашений.
Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-7 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-7.1)

1 Стратегическое управление экспортоориентированным предприятием.

2 Анализ внешней среды предприятия-участника ВЭД

3 Виды и порядок проведения SWOT-анализа при осуществлении ВЭД

4 Проблемы применения SWOT-анализа во внешнеэкономической деятельности

5 Стратегическое управление внешнеэкономической деятельностью

6 Стратегический анализ внешнеэкономической деятельности

7 Организация стратегического планирования ВЭД

8 Методы разработки стратегии внешнеэкономической деятельности (ВЭД). Виды стратегий ВЭД.

9 Концепция управления БКГ и ее использование в сфере ВЭД

10 Концепция управления АДЛ и ее использование в сфере ВЭД

11 Концепция управления Шелл и ее использование в сфере ВЭД

12 Концепция стратегического управления HOFER/SCHENDEL и ее использование в сфере ВЭД

13 Альтернативные модели построения стратегии

14 Стратегический маркетинг экспортоориентированного предприятия

15 Сравнение методов стратегического анализа и возможности их использования при планировании ВЭД

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-7 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-7.2)

1. Укажите источники и составьте перечень информации о зарубежном рынке, необходимой для разработки стратегии и принятия управленческих решений в сфере организации и технологии внешнеэкономических операций.

2. Укажите источники и составьте перечень информации о зарубежном рынке, необходимой для разработки плана развития и принятия управленческих решений в сфере организации и технологии внешнеэкономических операций.

3. Предложите и обоснуйте способы снижения коммерческого риска при проведении мероприятий по продвижению продукции на зарубежные рынки.

4. Предложите и обоснуйте способы снижения коммерческого риска в сфере организации и осуществления внешнеэкономических  операций.

5. Предложите и обоснуйте способы снижения коммерческого риска при подготовке и заключении внешнеэкономического контракта.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-7 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-7.3)
1 Какую информацию для подготовки внешнеэкономической сделки можно получить в результате проведения маркетинговых исследований? Обоснуйте ответ, приведите примеры..

2 Перечислите методы, модели, методики, исследовательские алгоритмы, ком​пьютерные модели, методы планирования, используемые при планировании и организации внешнеэкономических операций. 

3 С целью планирования ассортимента экспортной (импортной) продукции проведите АВС-анализ ассортимента и предложите мероприятия по его оптимизации.
4. Опишите методику использования метода АВС в управлении затратами

5. Перечислите макро- и микроэкономические факторы, влияющие на уровень и динамику цен.
Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-9 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-9.1)
1 Перечислите способы фиксации цен в контракте. Обоснуйте выбранный Вами способ фиксации. 

2. Перечислите особенности ценообразования на различных типах рынков. 

3 Укажите различия между валютой цены и валютой платежа. Укажите критерии их выбора.
4 Укажите, какие факторы влияют на эффективность внешнеэкономической сделки

5 Оцените влияние выбранного базисного условия поставки на результативность сделки.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-9 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-9.2)
1. Задача. У предприятия есть возможность реализовать 1000 единиц продукции на внутреннем и внешнем рынках. Определить, в каком случае выгоднее реализовать продукцию на внутреннем рынке, а в каком – на внешнем. По результатам расчета сделать вывод.

Таблица 1 – Исходные данные для определения эффективности экспорта

	№
	Показатели
	1-й вариант
	2-й вариант
	3-й вариант

	1
	Объем продаж, единиц
	1000
	1000
	1000

	2
	Производственная себестоимость ед. изд., руб.
	4000
	4000
	4000

	3
	Цена ед. изд.:
	
	
	

	3.1
	на внутреннем рынке, руб.
	60000
	600000
	60000

	3.2
	на внешнем рынке, евро
	1000
	1000
	1000

	4
	Коммерческие затраты, связанные с реализацией на внутреннем рынке, руб./ед.
	3500
	3500
	3500

	5
	Коммерческие затраты, связанные с реализацией на внешнем рынке, евро/ед.
	40
	45
	50

	6
	Курс валюты, руб./евро
	55
	60
	70


2. Задача. Предприятию необходимо принять решение о закупке оборудования для нужд производства. Есть 2 варианта закупки оборудования: внутри страны и за рубежом (таблица 2). Оценить эффективность обоих вариантов закупки оборудования. 

Таблица 2 – Расчет эффективности импорта товара для собственного потребления

	№
	Показатели
	Импортное оборудование
	Отечественное оборудование

	1
	Контрактная цена оборудования
	20 000 долл.
	900 000 руб.

	2
	Затраты, связанные с закупкой, доставкой оборудования
	1000 долл.
	30 000 руб.

	3
	Срок службы оборудования
	8 лет
	5 лет

	4
	Годовые расходы, связанные с эксплуатацией оборудования
	100 000 руб.
	150 000 руб.

	5
	Курс валюты
	55 руб./долл.
	-


Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-9 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-9.3)
1. Задача 
Цена экспортируемого изделия – 70 евро за штуку

Себестоимость единицы продукции – 60 евро

Единовременные затраты, связанные с реализацией товара на внешнем рынке – 140 000 евро

Возможные объемы продаж за рубеж:

1-й год – 10 000 евро,

2-й год – 15 000 евро,

3-й год – 20 000 евро,

4-й год – 30 000 евро.

Произвести технико-экономическое обоснование экспортной сделки.

2. Задача 
Количество изделий предполагаемых к импортной закупке – 12000 ед. в год

Цена единицы товара на внешнем рынке– 55 евро за штуку (с гарантийным сроком 3 года)

Цена единицы товара на внутреннем рынке– 35 евро за штуку (с гарантийным сроком 1 год)

Единовременные затраты, связанные с приобретением товара за границей– 40 000 евро

Затраты по доставке товара на единицу изделия с учетом таможенных платежей  - 35 евро

Произвести технико-экономическое обоснование импортной сделки.
3. Задача. У предприятия есть возможность реализовать 1500 единиц продукции на внутреннем и внешнем рынках. Определить, где выгоднее реализовать продукцию - на внутреннем рынке или на внешнем? (рассчитать показатель эффективности). По результатам расчета сделать вывод.

Таблица  – Определение эффективности экспорта

	№
	Показатели
	Значение

	1
	Объем продаж, единиц
	1500

	2
	Производственная себестоимость ед. изд., руб.
	4000

	3
	Цена ед. изд.:
	

	3.1
	на внутреннем рынке, руб.
	15000

	3.2
	на внешнем рынке, евро
	170

	4
	Коммерческие затраты, связанные с реализацией на внутреннем рынке, руб./ед.
	350

	5
	Коммерческие затраты, связанные с реализацией на внешнем рынке, евро/ед.
	20

	6
	Курс валюты, руб./евро
	60


3. Оценочные средства (оценочные материалы) для проведения промежуточной аттестации обучающихся по дисциплине (модулю)
Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.1)
1 Организация и регулирование деятельности международных компаний в зарубежных странах и в России.

2. Организация и регулирование военно-технического сотрудничества России с иностранными государствами

3. Организация и регулирование научно-технического сотрудничества отечественных предприятий, организаций с иностранными партнерами.

4. Организация и регулирование производственного кооперирования российских и иностранных предприятий.

5. Организация и регулирование инвестиционной деятельности в РФ и за рубежом.

5. Организация и регулирование операций состязательного типа в международной торговле

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.2)
1. Какие направления развития внешнеэкономической деятельности являются наиболее перспективными для нашего региона?
2. Какие направления развития внешнеэкономической деятельности являются наиболее перспективными для предприятий различных отраслей нашего региона? Приведите примеры.

3. Какие национальные проекты реализуются с целью развития внешнеэкономической деятельности в РФ и в регионах?

4. Какие разделы Вы включите в план развития внешнеэкономической деятельности предприятия?

5. Что такое инвестиционное предложение?

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.3)

1. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Определение сторон». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

2. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Предмет контракта» (со спецификацией). Необходимые данные выбрать самостоятельно.

3. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Цена и общая сумма контракта». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

4. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Базисные условия поставки». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

5. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Качество товара». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

6. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Условия платежа». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

7. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Обстоятельства непреодолимой силы». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

8. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Арбитраж». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

9. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Упаковка и маркировка». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

10. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Санкции за нарушение условий контракта». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

11. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Рекламации». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

12. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Транспортные условия». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

13. Сформулировать проект статьи лицензионного соглашения «Лицензионные платежи». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

14. Сформулировать проект статьи лицензионного соглашения «Определение терминов». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

15. Сформулировать проект статьи лицензионного соглашения «Предмет договора». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

16. Составить деловое письмо в адрес иностранных покупателей о продаже готовых изделий. Все необходимые данные выбрать самостоятельно.

17. Используя ряд источников, содержащих информацию о зарубежных фирмах, выберите 5-7 иностранных фирм – потенциальных партнеров. Укажите классификационные признаки этих фирм.

18. Оформить коммерческий запрос в адрес потенциального зарубежного продавца, указав предельную цену единицы товара, условия платежа, требования по качеству и техническим характеристикам. Необходимые данные собрать самостоятельно.

19. Указать различия между запросом и офертой.

20. Сформулировать проект статьи договора международного лизинга «Расчет лизинговых платежей». Необходимые данные выбрать самостоятельно
Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-7 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-7.1)
1 Перечислите и охарактеризуйте инструменты стратегического менеджмента и их использование при планировании и управлении ВЭД

2 Опишите алгоритм разработки миссии и цели компании на национальном и мировом рынке

3  Охарактеризуйте методы получения и анализа стратегической информации при планировании ВЭД

4 Опишите особенности применения матрицы БКГ при анализе и планировании ВЭД

5 Опишите особенности применения матрицы Ансоффа при анализе и планировании ВЭД

6 Опишите особенности применения матрицы «Дженерал Электрик – МакКинзи» при анализе и планировании ВЭД

7 Опишите особенности применения матрицы АДЛ при планировании и управлении ВЭД

8 Опишите особенности применения матрицы Шелл при планировании и управлении ВЭД

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-7 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-7.2)
1 Перечислите законодательные акты, регулирующие рассмотренную внешнеэкономическую операцию, 

2 Оцените влияние законодательных ограничений на результат сделки для контрагентов. 

3 Укажите перечень документов, разработанных Международной торговой палатой, с целью унификации внешнеторговой документации и единообразного толкования торговых терминов.
4  Приведите правила оформления внешнеторговой документации

5 Укажите способ проверки качества и обоснуйте его выбор.

6 Укажите правила формулирования форс-мажорных обстоятельств. 
7 Какой организацией сформулирована и опубликована Типовая оговорка о форс-мажоре и затруднениях?
8 Обоснуйте выбор условий платежа.

9 Проанализируйте возможные санкции за нарушение условий договора.

10 Как рассчитывается таможенная стоимость товара? Какая информация (документация) используется для ее подтверждения?
Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-7 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-7.3)
1. Как проводится оценка уровня внешнеторговых цен?

2.  Для чего проводится анализ внешнеэкономического контракта? Каковы цели этого анализа?

3. Что представляет собой индексная оценка динамики цен? Для чего проводятся подобные исследования?

4. В каких случаях используются индекс Ласпейреса и индекс Пааше?

5. Как анализируется спрос на продукцию и формируется портфель заказов?

6. Как оценивается риск невостребованной продукции?
7. Как проводится анализ ассортиментной, ценовой политики предприятия-участника ВЭД? 

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-9 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-9.1)
1 Оцените влияние выбранного способа фиксации цены на результативность сделки.

2 Оцените влияние выбранных условий платежа на результативность сделки.

3 Укажите показатели, используемые в качестве критериев эффективности внешнеторговой (внешнеэкономической) сделки

4 Приведите пример расчета показателей эффективности внешнеторговой (внешнеэкономической) сделки

5. Приведите примеры расчета показателей эффективности в зависимости от вида внешнеэкономической операции, ее целей, условий и особенностей конкретной сделки.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-9 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-9.2)
1. Дать определение ценовой политики.
2. В чем отличие в ценовой политике на внутреннем и внешнем рынке?

3. Охарактеризуйте основные этапы ценовой политики.

4. Как учесть факторы инфляции и риска в ценообразовании? 

5. Как оценить эффективность ценовой политики?

6. Какие факторы влияют на эффективность ценовой политики на внешнем рынке? На внутреннем рынке?

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-9 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-9.3)
1. Задача. Определить внешнеторговую контрактную цену партии в рублях

Таблица  – Исходные данные

	Исходные данные
	Вариант № 1
	Вариант № 2

	1. Стоимость партии на складе поставщика
	40 000 ф.ст.
	40 000 евро

	2. БУП
	CIF
	DDU

	3. Транспортировка:
	морская
	авто

	- до порта отгрузки
	120
	-

	- основная перевозка
	560
	1815

	- погрузка
	64
	135

	- выгрузка
	64
	30

	- фрахт
	318
	-

	- от места прибытия в РФ до склада покупателя
	85
	-

	4. Страхование "от частной аварии"
	500 
	600 

	5. Тара (40-футовый контейнер)
	327
	327

	6. Ставка ввозной таможенной пошлины, %
	15
	15


Курсы валют: 1 Фунт стерлингов = 70,1 руб., 1 Евро = 66 руб.

2. Задача  

Таможенная стоимость единицы продукции на границе РФ – 650 датских крон.

Курс валюты на дату принятия ГТД к оформлению – 10 Датских крон = 58,30 руб.

Ставка акциза – 25 %. 

Ставка импортной таможенной пошлины – 12%

Ставка сборов за таможенное оформление – 0,15%

Ставка НДС – 18%.

Прочие расходы организации на единицу продукции, приходящиеся на импорт и реализацию товара– 625 руб./шт.

Торговая надбавка при розничной торговле – 20%.

Определить:

1) затраты на импорт и реализацию товара;

2) Розничную цену товара с учетом НДС и торговой надбавки.
3. Опишите методику расчета скользящих цен.

4. Опишите методику составления конкурентного листа.

4. Оценочные средства (оценочные материалы) для проведения промежуточной аттестации обучающихся (защиты курсовой работы (проекта)) по дисциплине (модулю)

Выполнение курсовой работы (проекта) не предусмотрено основной профессиональной образовательной программой
