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Практическая работа № 1 
План занятия

Понятие  и особенности  контракта в международной торговле
Цель занятия: изучить понятие особенности  контракта; основные формы внешнеэкономических связей; торгово-экономическое сотрудничество: экспортные операция, импортные операция, реэкспорт, реимпорт, понятие внешнеэкономической операции и внешнеэкономической (международной) сделки.
Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, ситуационные задачи.

Темы докладов и рефератов с оформлением презентации:

1 Понятие внешнеэкономической операции и внешнеэкономической (международной) сделки.

2 Сущность и характер сделок купли-продажи товаров.

3 Подготовка международных торговых сделок.

Темы рефератов и докладов обсуждаются в форме научной

дискуссии.

1 Проанализируйте рыночную структуру одного из следующих товаров и аргументируйте свои выводы: зерно, молочная продукция, женские сумки, недвижимость.

Вопросы для самостоятельной работы:

1 На какие виды классифицируют международные коммерческие операции?

2 Назовите и охарактеризуйте операции, относящиеся к международным сделкам по обмену товарами и материально-вещест-венной форме.

3 Что статистический отдел ООН относит к экспорту?

4 Каковы причины реэкспорта?

Ситуационные задачи. Проанализируйте следующие ситуации и ответьте на поставленные вопросы.

1 Предприятие в Рязани закупило партию компьютеров в Корее с базисом поставки CIF Москва. Каковы обязательства сторон по исполнению контракта в соответствии с этим базисом? В чем ошибка предприятия с точки зрения:

– неадекватности применения базиса;

– излишних затрат на транспортировку;

– дополнительных валютных затрат, возникших при исполнении

этого контракта.

Какой правильный базис поставки, с вашей точки зрения, должен быть применен?

2 Предприятие (г. Воронеж) продало 42 т проволоки немецкому предприятию, расположенному примерно в 180 км от г. Штутгарт, с обязательством доставить все проданное количество автотранспортом до места назначения. Укажите ошибку воронежского предприятия с точки зрения организации поставки товара.

Ответьте на вопросы:

– какой, на ваш взгляд, необходимо использовать базис поставки в данном случае?

– какой маршрут транспортировки вы бы избрали?

– какой вид или виды транспорта использовали?

Практическая работа № 2
План занятия

Понятие  и особенности  контракта в международной торговле
Цель занятия: изучить понятие особенности  контракта; основные формы внешнеэкономических связей; торгово-экономическое сотрудничество: экспортные операция, импортные операция, реэкспорт, реимпорт, понятие внешнеэкономической операции и внешнеэкономической (международной) сделки.
Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, ситуационные задачи.

Темы докладов и рефератов с оформлением презентации:

1 Сущность и характер сделок купли-продажи товаров.

2 Подготовка международных торговых сделок.

3 Проблема определения уровня внешнеторговой цены.

Вопросы для самостоятельной работы:

1 Что статистический отдел ООН относит к импорту?

2 Какие операции включают в себя международные сделки по обмену услугами? Дайте их характеристику.

3 Что такое международные сделки по обмену научно-технической деятельностью?

4 Какие сделки относятся к внешнеторговым сделкам по объектам авторского права? Назовите виды договоров, используемых при заключении. Перечислите основные методы осуществления международных коммерческих операций?

Ситуационные задачи. Проанализируйте следующие ситуации и ответьте на поставленные вопросы.

1 Предприятие в Москве продало небольшую партию велосипедов в США с условием доставки авиатранспортом в Нью-Йорк базисе поставки «свободно у перевозчика в аэропорту Шереметьево», оплатив авиаперевозчику стоимость транспортировки от Шереметьево до аэропорта в Нью-Йорке.

Каковы обязанности отечественного предприятия по осуществлению данной поставки? В чем ошибочность его действий?

2 Между немецкой фирмой ироссийским покупателем заключен контракт на поставку соевого масла в Россию на условиях EXW Берлин (Центральный склад масла). Транспортные условия, согласованные в контракте, предусматривали, что поставка товара производится в соответствии с инструкциями, которые покупатель передает по факсу продавцу не позднее 14 дней до начала поставки. Кроме того, погрузка товара должна осуществляться в чистые цистерны, которые предоставляет покупатель. Товар был подготовлен к отправке в согласованный срок. Но поставка не была осуществлена из-за отсутствия пригодных к перевозке масла цистерн по вине покупателей. Есть ли в этой ситуации основания для преждевременного перехода рисков и расходов с продавца на покупателя?

Практическая работа № 3
План занятия

Нормативно-правовая база контрактов в международной торговле
Цель занятия: изучить понятие особенности  контракта; основные формы внешнеэкономических связей; структуру внешнеторгового контракта; договор купли-продажи во внешнеторговом обороте.
Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, ситуационные задачи.
Темы докладов и рефератов с оформлением презентации:

1 Содержание и виды внешнеторговых контрактов.

2 Торговые обычаи в международной практике. Содержание

базисных условий поставок.

3 Разработка внешнеторговых контрактов на поставку машин и оборудования. Исполнение контрактов международной купли-продажи товаров.

Темы рефератов и докладов обсуждаются в форме дискуссии.

1 Проанализируйте виды и структуру цен на любой известных вам импортных товаров.

Вопросы для самостоятельной работы:

1 Какова структура внешнеторгового контракта купли-продажи?

2 Раскроите содержание статей типовой формы внешнеторго- вого контракта купли-продажи.

3 В чем состоят особенности контрактов па поставку машин по технической продукции?

4 Каковы протокольные аспекты внешнеторговых переговоров?

Ситуационные задачи. Проанализируйте следующие ситуации и ответьте на поставленные вопросы.

1 Российский продавец должен был поставить товар из Санкт-Петербурга в Роттердам на условиях CIF в течение 3 месяцев с даты открытия аккредитива. В ответ на просьбу продавца об открытии аккредитива покупатель заявил об отказе от контракта, так как он больше не нуждается в товаре. Российский контрагент потребовал от покупателя возмещения расходов по транспортировке товара в порт отгрузки, хранению его в порту отгрузки и убытков в виде упущенной выгоды.

На возмещение каких издержек продавец в действительности имеет право и на основании чего?

2 Российское предприятие поставляет автомобили «Нива» из Тольятти в порт Триполи на судах типа ролл-он/ролл-офф на базисном условии поставки FOB Новороссийск.

В чем ошибочность выбора базиса поставки с учетом специфики транспортировки товара?

3 При поставке одновременно 70 тыс. т руды из порта Мангалуру (Индия) в порт Нагоя (Япония) используется базисное условие контракта CIF без выгрузки.

Каковы особенности транспортных условий контракта в данном случае?

Практическая работа № 4
План занятия

Нормативно-правовая база контрактов в международной торговле
Цель занятия: изучить понятие особенности  контракта; основные формы внешнеэкономических связей; структуру внешнеторгового контракта; договор купли-продажи во внешнеторговом обороте.
Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, ситуационные задачи, деловая игра.
Темы докладов и рефератов с оформлением презентации:

1 Организация проведения внешнеторговых переговоров.

2 Транспортное обеспечение внешней торговли.

3 Управление внешнеторговыми перевозками грузов.

Вопросы для самостоятельной работы:

1.Назовите этапы процесса проведения переговоров, дайте их характеристику.

2 Какие методы относятся к технике ведения переговоров? В чем они заключаются?

3 Какие тактические приемы ведения переговоров вызнаете?

4 Расскажите о национальных стилях ведения переговоров. Ситуационные задачи. Проанализируйте следующие ситуации и ответьте на поставленные вопросы.

Ситуационные задачи. Проанализируйте следующие ситуации и ответьте на поставленные вопросы.

1 Заключен контракт на поставку партии электроприборов из Лондона в Москву на базисе поставки «СРТ склад получателя».

Каким видом транспорта может осуществляться доставка груза по этому контракту? Какими  критериями вы руководствовались при принятии решения?

Когда риск случайной гибели или повреждения товара перейдет с продавца на покупателя?

2 Производственное предприятие из России поставляет металлические трубы из порта Новороссийск в порт Солоники (Греция). Базисное условие поставки определено как «ФОБ со штивкой, Новороссийск».

В чем особенность распределения рисков и расходов по транспортным операциям между продавцом и покупателем? Как должны быть сформулированы транспортные условия контракта? Должны ли транспортные условия контракта быть скоординированы с положениями договора перевозки от п. Новороссийск до п. Солоники. Если да, то по каким пунктам?

Деловая игра

В результате проведения деловой игры «Проведение внешнеторговых переговоров по заключению контракта купли- продажи», студенты должны научиться оформлять три документа:

1 Внешнеторговый контракт купли-продажи товара.

2 Протокол деловой беседы по проведению переговоров между ООО «Компания «Престиж обувь» (Россия) и ООО «Эдоардо»(Италия) по заключению внешнеторгового контракта купли-продажи итальянской обуви.

3 Анализ и оформление результатов внешнеторговых переговоров по заключению контракта купли-продажи №17-01-7/5 итальянской обуви между ООО «Компания «Престиж-обувь» (Россия) и ООО «Эдоардо» (Италия). 

Договор купли-продажи во внешнеторговом обороте

КОНТРАКТ №________
г._________________________                       «____»___________20___г.

(город, страна, место заключения договора)                   (дата заключения договора)

______________________________________________________________

(наименование организации, предприятия) (город, страна)

именуемое (ая) в дальнейшем Продавец, в лице_________________________

__________________________________________________________________,

(должность, Ф. И. О.)

действующего (ее) на основании _____________________________________,

(устава, доверенности и др.)

с одной стороны, и__________________________________________________

__________________________________________________________________,

(наименование организации, предприятия) (город, страна)

именуемое в дальнейшем Покупатель, в лице___________________________

__________________________________________________________________,

(должность, Ф.И.О.)

действующего (ее) на основании _____________________________________,

(устава, доверенности)

с другой стороны, заключили настоящий договор, именуемый в дальнейшем

Контракт, о нижеследующем:

1 Предмет контракта

1.1. Продавец продает, а Покупатель покупает __________________________

__________________________________________________________________

(наименование товара, количество)

в соответствии со спецификацией, приложенной к настоящему контракту

(Приложение №____) и являющейся неотъемлемой его частью.

2 Цена товара. Сумма контракта

2.1. Цена товара, являющегося предметом купли-продажи, отражена в

спецификации и составляет___________________________________________

__________________________________________________________________.

(сумма) (валюта)

2.2. Цена товара определена на условиях_______________________________

__________________________________________________________________

____________________________________________________________________

________________________________________________________________.

(СИФ порт, и др.)

     Могут быть определены различные условия на основании действующих

ИНКОТЕРМС-2010 и дополнительные к ним.

     Покупателю документы; право собственности переходит от Продавца к покупателю в момент передачи товарораспорядительных документов.

СИФ__________________________________(цена, страхование,фрахт).

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

(название порта)

2.3 Налоги, таможенные пошлины, гербовые сборы и другие расходы в связи с

настоящим договором, которые должны оплачиваться в стране Продавца, несет

Продавец, а расходы в стране Покупателя, включая налоги, пошлины, сборы,

несет Покупатель.

2.4 Общая сумма Контракта составляет ________________________________

(сумма)

___________________________________________________________________

(валюта)

с правом Продавца поставить указанные в спецификации товары с отклонением

от названной суммы не более чем на (плюс/минус)

______%.

3 Требования к товару

3.1. Количество товара.

3.1.1.Количество _____________________________________________ товара

(мест, единиц)

определяется по ____________________________________________________.

(объему, весу по спецификации и упаковочному листу и др.)

3.1.2. Продавцу разрешается отступление на ____________% от установленного количества.

3.1.3. Метод определения____________________________________________

(веса, объема)

должен соответствовать методу в стране _______________________________

(Продавца, Покупателя)

3.1.4.В случае повреждения товара____________________________________

___________________________________________________________________.

(усушка, испарение и др.)

Продавец не песет ответственности за недостачу в пределах норм естественной убыли, установленной для данного вида товара в стране

__________________________________________________________________.

(Продавца, Покупателя)

3.2. Качество товара.

3.2.1. Качество товара должно быть не ниже обычного среднего качества, существующего в стране_____________________________________________

____________________________________________________________________

(Продавца, Покупателя)

должно соответствовать показателям, изложенным в спецификации.

3.2.2. Соответствие качества товара условиям Контракта должно подтверждаться ____________________________________________________

________________________________________________________________

(сертификатом качества, актом экспертизы страны и др.)

3.2.3. Метод отбора_________________________________________________

(проб, образцов и др.)

анализ, проверка качества проводятся в соответствии с правилами страны

__________________________________________________________________.

(Продавца, Покупателя)

4 Поставка товара

4.1. Срок поставки.

4.1.1. Продавец обязуется поставить проданный по настоящему контракту товар.

4.1.2 Датой поставки товара считается дата накладной ___________________,

подтвержденная ____________________________________________________.

( название накладной)

4.1.3.Продавец __________________________ право па досрочную поставку.

(имеет, не имеет)

4.2. Тара, упаковка и маркировка товара.

4.2.1. Тара, упаковка и маркировка товара должна соответствовать требованиям

___________________________________________________________________

и отвечать условиям Контракта.

4.2.2. Тара и упаковка должны отвечать экспортным требованиям для данного вида товаров в стране Продавца или обычным требованиям внешнеторгового

оборота.

4.2.3.

В каждое грузовое место необходимо вложение упаковочного листа с указанием__________________________________________________________

____________________________________________________________________.

(количество, вес, количество единиц и др.)

4.2.4. На каждое грузовое место должна быть прочно нанесена маркировка

на___________________________________________ языке с указанием _____

___________________________________________________________________

(наименование, адреса сторон, № контракта и др.)

4.3. Условия поставки.

4.3.1. Товар поставляется Продавцом __________________________________

(СИФ, ФОР и др. - см. п. 2)

4.3.2.Право собственности на товар переходит от Продавца к Покупателю в момент _____________________ _______________________________________, риск гибели, повреждения товара от Продавца к Покупателю переходит в

момент____________________________________________________________.

4.3.3. Покупатель обязан в течение____________________________ дней с даты подписания Контракта сообщить Продавцу необходимые инструкции по отправке товара.

4.3.4. Продавец обязан о сдаче товара перевозчику уведомить Покупателя

по________________________________________________________________

(телеграфу, телефаксу и др.)

с указанием ____________________________ ____________________________

____________________________________________________________________.

(количество, наименование товара, дата отгрузки, номер накладной, реквизиты перевозчика, др.)

4.3.5. _______________________________________________ страхует товар

(Продавца, Покупатель)

по Контракту по своему усмотрению за свой счет.

5 Приемка товара

5.1. По количеству.

5.1.1 Покупатель должен принять товар по количеству в течение _________ дней после получения авизо от перевозчика с уведомлением о прибытии товара_____________________________________________________________.

     Приемка товара производится в присутствии представителей

___________________________________________________________________

(Продавца, Покупателя)

     В случае установления недостачи и повреждения товара составляется протокол совместно с представителем ______________________ ____________________ . Продавец отвечает за недостачу, повреждение до момента перехода рисков.

5.1.2. Продавец отвечает за__________________________________________

(недостачу, повреждения)

товара, возникшие после передачи товара, но причина для которых существовала до этой передачи, в течение _________________ месяцев.

5.1.3. Товар передается при сравнении данных_______________________

________________________ с прибывшим товаром.

(фактур, коносамента и др.)

5.1.4. Продавец обязан в течение ___________ дней поставить _____________

____________________________________________________________________.

(базис поставки)

недопоставленный товар и возместить Покупателю дополнительные расходы.

5.2. По качеству.

5.2.1.Покупатель обязан после приемки товара в течение _______дней установить его качество.

Покупатель вправе отложить приемку до предоставления необходимых документов со стороны Продавца.

5.2.2. Покупатель при обнаружении несоответствия качеству составляет рекламацию и извещает Продавца в течение ___________________________.

5.2.3. При обнаружении скрытых недостатков Покупатель вправе предъявить рекламацию в течение шести месяцев.

5.2.4 Если Покупатель не предъявил своевременно рекламацию о недостатках товара, считается, что он принял товар без претензий к качеству.

5.2.5 Покупатель при правильном и своевременном извещении Продавца о

недостатках товара вправе требовать___________________________________

(устранения их в течение..., снижения цены, др.)

5.2.6. Покупатель не может отказаться от приемки товара в случае _________

____________________________________________________________________.

(соответствия обычным отклонениям страны..., др.)

5.2.7. При наличии недостатков в части товара Покупатель может отказаться от приемки остального товара лишь в случае, когда условленные количества составляют целое.

5.2.8. Продавец отвечает за повреждения, недостатки товара, возникшие после передачи, но причина которых существовала до нее в течение___________________________________________________________.

6 Расчеты по договору

В случае аккредитивной формы расчетов.

6.1. Покупная цена, предусмотренная в п. 2 Контракта, будет выплачена Покупателем путем открытия аккредитива в Банке __________________.

6.2.Покупатель обязан в течение ___________ дней после вступления договора в силу открыть безотзывный, делимый, подтвержденный документарный аккредитив па общую сумму стоимости товара, предусмотренную в п. 2 Кон- тракта, действительный до _________________.

6.3. Выплаты по аккредитиву производятся при предоставлении следующих документов ________________________________________________________

__________________________________________________________________.

(счет-фактура, дубликат коносамента, сертификат о происхождении товара, о контроле качества, др.)

7 Ответственность сторон. Претензии

7.1 В случае нарушения Продавцом сроков поставки, указанных в и. 4.1, он платит штраф в размере ____ % стоимости непоставленного товара за каждые ________________дней просрочки начиная с дня по истечении установленного срока. Общая сумма штрафа не должна превышать _________% от общей стоимости непоставленного товара.

7.2 При просрочке поставки на ___________ дней Покупатель вправе заключить договор с третьим лицом в целях исполнения Контракта, Продавец же обязан возместить разницу в ценах, предусмотренных в Контракте и в договоре с третьим лицом. При несогласии с этим Продавца Покупатель вправе расторгнуть контракт и потребовать возмещения расходов и ущерба в связи с неисполнением контракта в размере не более __________% стоимости непоставленного товара. Фирма несет ответственность за сохранность и целостность поставленных па консигнацию товаров в размере их полной стоимости с даты поставки до даты продажи, переотправки или возврата.

7.3 В случае несоответствия требованиям товара но количеству Продавец обязан допоставить товар в соответствии с п. 5.1.4 и уплатить __________% от стоимости непоставленного товара.

7.4. Если товар не соответствует качеству, Продавец обязан снизить цену на ___________% от стоимости некачественного товара или________________ __________________________________________________________________.

7.5. При невыполнении Покупателем п. 6.2 он обязан возместить Продавцу неустойку в размере _______________% Контракта.

7.6. При просрочке срока, указанного в п. 6.2, на _____ дней Продавец в праве расторгнуть Контракт и требовать возмещения ущерба на основании применимого материального права.

7.7. Покупатель не имеет права реэкспортировать данный товар. В случае нарушения данного пункта он обязан уплатить Продавцу штраф в размере _______% стоимости товара и возместить убытки от этого.

8 Претензии

8.1. Претензии за просрочку в поставку товара, а также по качеству и количеству должны быть оформлены Покупателем в срок в соответствии с международными правилами (Правила международных перевозок, Правила транспортного страхования грузов и др.).

8.2. Все акты _____________________________________________________

(весовые сертификаты, аварийные экспертизы)

подтверждающие претензию, составляются компетентными нейтральными организациями страны ______________________________________________

__________________________________________________________________.

(Покупателя и др.)

9 Освобождение от ответственности

9.1. При наступлении обстоятельств непреодолимой силы для исполнения любой из сторон обязательств но Контракту, а именно__________________ __________________________________________________________________

(пожары, землетрясения, военные действия)
срок выполнения обязательств отдвигается соизмеримо времени, в течение которого будут действовать такие обстоятельства. Данные обстоятельства должны быть удостоверены Торговой палатой или другими компетентными органами соответствующей страны Продавца, Покупателя или другой нейтральной страны.
9.2. Сторона, для которой создалась невозможность исполнения обязательств по Контракту, должна в течение _______ дней известить другую сторону о наступлении и прекращении таких обязательств.

9.3. Если соответствующие обстоятельства будут продолжаться более _________ дней с даты окончания оговоренного и п. 4.1 срока поставки, то каждая сторона может отказаться от выполнения обязательств по Контракту, и тогда одна из сторон не будет иметь права на возмещение другой стороной возможных убытков.

10 Разрешение споров. Применимое право

10.1. Споры и разногласия, возникшие по поводу исполнения Контракта, передаются на разрешение ___________________________________________ ___________________________________________________________________.

(Внешнеторговой арбитражной комиссии при Торговой промышленной палате в Москве)

Решения арбитража будут окончательными и обязательными для обеих

10.2. Стороны применяют материальное право для урегулирования спора,

 возникшего по Контракту.

11 Прочие условия

11.1 Контракт вступает в силу с момента подписания его обеими сторонами. 11.2 Контракт может быть расторгнут с согласия обеих сторон либо по инициативе одной из сторон, которая обязана предъявить в письменном виде свои претензии по исполнению обязательств по Контракту. Сторона, получив- шая претензии, обязана изложить в течение __________ дней со дня их получения свои предложения по урегулированию конфликта. В случае если стороны не приходят к соглашению, Контракт расторгается в течение ________ сообщения об этом при условии полного расчета по обязательствам.
11.3 Ни одна из сторон не может передавать свои права и обязанности, вытекающие из Контракта, третьим лицам без письменного согласия другой

12 Заключительные положения

12.1. После заключения договора все предшествующие переговоры, переписка по делу теряют юридическую силу.

12.2. Все дополнения и изменения к Контракту действительны, только если совершены в письменной форме и подписаны уполномоченными на то лицами обеих договаривающихся сторон.

12.3. Настоящий Контракт составлен в__________ экземплярах на_____ ____________языке, каждой из сторон принадлежит равное количество

12.4. К настоящему Договору прилагаются _____________________________

___________________________________________________________________

(спецификация, др.)

которые являются его составной частью.

13 Юридические адреса и подписи сторон

13.1. Покупатель ___________________________________________________

От покупателя ____________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

___________________________________________________________________

Продавец __________________________________________________________

От продавца _____________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

____________________________________________________________________

Практическая работа № 5
Формы международного контракта
План занятия:

1 Виды международных встречных сделок.

2 Товарообменные и компенсационные сделки на безвалютнойоснове.

3 Компенсационные сделки на коммерческой основе.

4 Компенсационные сделки на основе оглашений о производственном сотрудничестве.

Цель занятия: рассмотреть виды и формы международных встречных сделок; товарообменные и компенсационные сделки на безвалютной основе; 
Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, доклады, эссе.

 Темы докладов и рефератов с оформлением презентации

1 Понятие франчайзинга. Условия договора франчайзинга.

2 Организация и техника операций на международных това ных биржах.

3 Организация проведения международных товарных аукционов.

Эссе:

1 Целесообразность снижения ставки НДС в России.

Вопросы для самостоятельной работы:

1 На какие виды подразделяют международные встречные сделки?

2 Расскажите о товарообменных и компенсационных сделках на безвалютной основе.

3 Что такое глобальные соглашения?

Темы докладов и рефератов с оформлением презентации:

1 Международные встречные операции. Виды встречной тор- говли.

2 Понятие и виды международных встречных операций.

3 Что представляет собой товарная биржа?

4 Какие виды биржевых товаров вы знаете?

5 Нa какие виды подразделяют биржи в зависимости от номен- клатуры товаров?

6 Перечислите основные функции международных товарных бирж.

7 Какие возможности имеют биржевые игроки?

Практическая работа № 6
Формы международного контракта
План занятия:

1 Организация и техника операций на международных товарных биржах.

2 Организация и техника проведения международных товарных аукционов.

3 Организация и техника проведения международных торгов.

4 Организация и техника проведения международных выставок и ярмарок.

Цель занятия: рассмотреть виды и формы международных встречных сделок; товарообменные и компенсационные сделки на безвалютной основе; 
Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, доклады, эссе.

 Темы докладов и рефератов с оформлением презентации

1 Организация и техника проведения международных торгов.

2 Торговля сырьевой продукцией на международном рынке.

3 Организация и техника проведения международных выставок и ярмарок.

Эссе:

1 Охарактеризуйте особенности ценообразования на следующие виды товаров и аргументируйте свои выводы: нефтепродукты; медикаменты; компьютеры и оргтехника.
Вопросы для самостоятельной работы:

1 Назовите виды компенсационных сделок на коммерческой основе, дайте их характеристику.

2 Как классифицируют компенсационные сделки на основе соглашений о производственном сотрудничестве?

Темы докладов и рефератов с оформлением презентации:

1 Каковы виды биржевых сделок?

2 Что такое международный аукцион? Какие товары предлагаются и покупаются на нем?

3 Какие этапы включает в себя процесс проведения аукционов?

4.Что представляют собой международные торги? На какие виды их классифицируют?

5 На какие этапы делится процесс подачи тендерных документов?

6 Расскажите о теоретических аспектах международной выставочно-ярмарочной деятельности.

7 Что такое всемирная (международная) выставка? Какова организация

таких выставок в практике международной

деятельности?

8.Расскажите о практических аспектах выставочно-ярмарочной

деятельности.

Практическая работа № 7
План занятия

Содержание международных контрактов
Цель занятия: Изучить основные статьи международного контракта и их содержание.
Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, задания, ситуационные задачи

Задания

1 Проведите сравнительный анализ прав и обязанностей продавца и покупателя по договору международной купли-продажи товаров в виде таблицы.

2 Проведите сравнительный анализ средств правовой защиты продавца и покупателя по договору международной купли-продажи товаров и приведите конкретные примеры.

Ситуационные задачи

1 Индийская фирма должна была поставить по договору с российской организацией пищевые товары. Договор подчинялся положениям Венской конвенции 1980 г. Базисом поставки был избраны условия CIF российский порт. Товар был отгружен, но при невыясненных обстоятельствах был заслан в порт Гонконг, откуда (после длительного нахождения там), наконец, доставлен в порт назначения. По заклю- чению службы санэпиднадзора порта груз был признан негодным к реализации и подлежащим уничтожению. Покупатель незамедлительно предъявил в российский суд иск о возмещении убытков. В чем конкретно состоит в данном случае обязанность в отношении соответствия товара? Имеет ли практическое значение для разрешения данного дела момент перехода риска? Выдвигаются ли Венской конвенцией 1980 г. какие бы то ни было дополнительные формальные условия для возмещения убытков? Должен ли покупатель в описанной ситуации уплатить покупную цену? Подлежат ли убытки возмещению?

2 Норвежская фирма (продавец) предъявила к российской фирме (покупателю) исковое требование о взыскании денежных сумм, неуплаченных за поставленные товары. Ответчик, возражая против иска, сослался на действующий порядок осуществления валютного контроля за обоснованностью платежей в иностранной валюте за импортируемые товары. Согласно этому порядку для выполнения своего обязательства ответчику требуется получить лицензию Банка России, в чем ему было отказано. Можно ли рассматривать обстоятельство, на которое сослался ответчик, в качестве освобождающего его от ответственности по Венской конвенции 1980 г.?

3 Иск был предъявлен кипрской фирмой (истец) к фирме с Бри- танских Виргинских островов (ответчик 1), гражданину России (ответчик 2), российское акционерное общество (ответчик 3) о взыскании с них солидарно суммы, предоставленной 28 сентября 2014 г. ответчику 1 по договору займа, заключенного 24 сентября 2013 г., в обеспечение исполнения которого истцом в этот же день были подписаны договоры поручительства с ответчиками 2 и 3 Договор займа предусматривал возврат суммы займа в дату истечения шести месяцев с момента предоставления займа, если иной срок не согласован сторонами в письменной форме. Дополнительными соглашениями к договору займа, подписанными истцом и ответчиком 1 28 марта и 15 августа 2014 г., были установлены новые даты погашения займа: 15 августа и 23 декабря 2014 г. 17 декабря 2014 г. истец направил ответ- чику 1 письмо с требованием погасить сумму займа и начисленных по состоянию на 25 декабря процентов (договор займа предусматривал уплату 9% годовых) не позднее 29 декабря 2014 г. На дату предъявления иска (25 февраля 2015 г.) указанные денежные суммы по утверждению истца ему не были выплачены. Требования истца включали, кроме взыскания суммы предоставленного займа, также возмещение расходов по уплате арбитражного сбора и издержек, понесенных в связи с арбитражным разбирательством. Какое решение будет принято судом?

Вопросы для самостоятельной работы:

1.Содержание и назначение основных групп внешнеторговых документов.

2 Система унифицированных внешнеторговых документов ООН.

3 Основные этапы внешнеэкономических операций и их содержание.

Практическая работа № 8
План занятия

Условия поставки Инкотермс-2020
Цель занятия: изучить понятие Инкотермс, основные принципы, регулируемые в терминах Инкотермс, 
Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, задание, ситуационные задачи.
Задание1
 Проанализировав условия контракта, ответить на вопросы и выполнить следующиезадания:
1.Что означает понятие «многовариантность» перехода риска по базису поставки?

2.В чём недоработка указания базиса поставки в рассматриваемом контракте? Чьи интересы (продавца или покупателя) затрагивает данная неточность и как это отразится на реализации контракта? 

3.Правильно ли в контракте указан момент перехода риска и транспортный документ, подтверждающий поставку?

Задания 2
1 Установить соответствие между группами международных коммерческих терминов (Инкотермс) и символическим обозначением терминов, входящих в эти группы.

1) отправление                                        а) DDP

2) прибытие                                            б) FOB

3) основной фрахт не оплачен              в) EXW

4) основной фрахт оплачен                   г) CIF

2 Установить правильную последовательность терминов группы С (основной фрахт оплачен) согласно Инкотермс 2020

а) CIF

б) CFR

в) CIP

г) СPT

3 Установить правильную последовательность терминов группы F (основной фрахт не оплачен) согласно Инкотермс 2020

а) FAS

б) FCA

в) FOB

Ситуационные задачи

1 Российская корпорация (покупатель) и украинская организация (продавец) заключили в Москве контракт на поставку продукции. В процессе исполнения контракта между сторонами возник спор, который стал предметом арбитражного разбирательства. В арбитраже представители российской организации утверждали, что правом, применимым к данному спору, должно быть российское гражданское законодательство как право страны места заключения сделки. Насколько обосновано данное утверждение.

Вопросы для самостоятельной работы:
1.Разработать соответствующие разделы контракта, транспортные условия контракта и маршруты для доставки товара в :

a.Нидерланды, г. Осло (море)

b.Финляндия, г. Хельсинки (ж/д перевозка)

c.Китай, г. Пекин (ж/д перевозка).

2.Составте  таблицу с указание вида транспорта и кратким описанием всех групп E, F, C, D.
Практическая работа № 9
План занятия

Условия поставки Инкотермс-2020
Цель занятия: изучить понятие Инкотермс, основные принципы, регулируемые в терминах Инкотермс, 
Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, задание, ситуационные задачи.
Задание1
 Проанализировав условия контракта, ответить на вопросы и выполнить следующиезадания:
1.Разработать транспортные условия контракта на условиях EXW;
2. Составить схему транспортировки и рассчитать транспортные расходы импортёра не менее, чем по двум вариантам доставки;

3. Определить полные логистические издержки продавца и цену товара по контракту при базисе поставки DDP и провести переговоры с покупателем по вопросам изменения условий контракта.

Ситуационные задачи

1 Продавец, имеющий коммерческое предприятие в Москве, и покупатель, имеющий коммерческое предприятие в Нью-Йорке, заключили контракт, содержащий условие о применимом праве сле- дующего содержания: «по всем вопросам, не урегулированным или не полностью урегулированным настоящим контрактом, подлежит применению российское национальное право». Насколько допустима такая ситуация? В каких источниках российского права следует искать ответ в случае неполноты контракта?

2 Между российской организацией и английской компанией в Лондоне был подписан внешнеторговый контракт. Контракт предусматривал рассмотрение возможных споров в Международном коммерческом арбитражном суде при ТПП РФ в Москве. В контракте также содержалось положение о том, что он считается заключенным на территории РФ. Определите применимое право к правоотношениям между участниками возникшего спора.

Вопросы для самостоятельной работы:
1.Разработать соответствующие разделы контракта, транспортные условия контракта и маршруты для доставки товара в :

a.Нидерланды, г. Осло (море)

b.Финляндия, г. Хельсинки (ж/д перевозка)

c.Китай, г. Пекин (ж/д перевозка).

2.Составте  таблицу с указание вида транспорта и кратким описанием всех групп E, F, C, D.

Практическая работа № 10
План занятия

Стороны международного контракта
Цель занятия:  Изучить основные стороны международного контракта и их особенности.
Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу,  ситуационные задачи

Стронами в международных договорах являются субъекты международного права, которые обладают договорной правоспособностью. Каждое государство обладает правоспособнгстью заключать договора.

Ситуационные задачи

Задача 1
Российское предприятие ведет свою деятельность через представительство на территории Армении. Представительство заключило контракт с местной фирмой о приобретении в стране пребывания ряда товаров для нужд представительства. Другой контракт был заключен по вопросу приобретения на месте работ и услуг в тех же целях.

Являются ли контракты внешнеторговыми? Есть ли отличия в правовом режиме указанных сделок?

Задача 2
Контракт международной купли-продажи товаров был заключен между сторонами, государства принадлежности которых не являются участниками Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров, 1980 г. В качестве применимого права к вопросам, не урегулированным в контракте, стороны договорились применять названную конвенцию. В процессе исполнения внешнеторгового контракта возник спор о действительности контракта, содержание которого не предусматривало условий на этот счет.

Как решить спор?

Задача 3
Российское ОАО (покупатель) заключило контракт с финской фирмой (продавец) о продаже последней своих 25 % паев в итальянском обществе с ограниченной ответственностью (ООО). В установленные контрактом сроки покупатель оплатил только 15 % паев, в связи с чем продавец потребовал дальнейшей оплаты. Не получив требуемой оплаты, продавец обратился в соответствии с контрактом в Арбитражный институт Торговой палаты Стокгольма (Швеция). В своем ответе на иск ОАО просило арбитраж признать контракт ничтожным по ст. 168 ГК РФ, ссылаясь на то, что эта крупная сделка

была заключена без одобрения общего собрания, которое было необходимо для приобретения участия в иностранной компании согласно Уставу ОАО, соответствующего ФЗ от 26.12.1995 № 208-ФЗ «Об акционерных обществах». ОАО просило также о возврате финским партнером уплаченных ранее сумм.

Письменные вопросы::

1 Участниками многосторонних договоров могут быть?
2. Виды международных логоворов?
Практическая работа № 11
План занятия

Классификация контрактов, применяемых в международной торговле
Цель занятия: рассмотреть внешнеэкономические операции и сделки, их классификацию и виды.

Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, задания.
Вопросы для обсуждения: 

1 Понятие "внешнеторговая сделка", виды внешнеторговых сделок.

2 Сделки по купле-продаже товаров.

3 Внешнеторговые сделки по купле-продаже услуг.

4 Внешнеторговые сделки по купле-продаже объектов интеллектуальной собственности.

Задание 1
Торговая компания города Ставрополя закупила партию куриных окорочков в США. По контракту американская фирма обязалась поставить товар на базисе СИФ Санкт-Петербург по согласованной цене. После того как контракт был заключен, выяснилось, что российская компания не учла того, что в цену товара должна быть заложена стоимость его доставки от Санкт-Петербурга до Ставрополя. Расчеты показали, что окорочка в Ставрополе могут продаваться по приемлемым по сравнению с конкурентами ценам только в том случае, если стоимость их доставки по территории России от Балтийского порта до Ставрополя составляет 6-8 центов за 1 кг. Проработка тарифов железной дороги и автомобильных перевозчиков, действующих на данном направлении, показала, что нужного уровня цены доставки достичь не удается. В то же время американская компания согласилась при сохранении базиса поставки и согласованной контрактной цены направить партию товара не в Санкт-Петербург, а в какой-либо другой порт России. Исходя из данной ситуации, требуется определить другие возможные географические пути доставки партии куриных окорочков в Ставрополь и варианты использования на этих маршрутах различных видов транспорта. Какие транспортные тарифы следует проработать, чтобы точно подсчитать стоимость доставки товара?

Задание 2

Саратовская компания получила предложение на регулярную закупку яиц для выращивания бройлеров от голландской фирмы. Выращивание бройлеров должно производиться на Михайловской птицефабрике (12 км от Саратова). Голландская фирма предложила базис поставки ФСА Саратов, оставив открытым вопрос страхования товара. Важным условием контрактов на поставку яиц для выращивания бройлеров является их срочная инспекция по качеству, так как впоследствии это отразится на выращивании бройлеров и получении куриного мяса в планируемых объемах. По предложению голландской компании они берутся доставить яйца в Саратов автотранспортом. Причем в автофургоне будет находиться не только партия яиц для данной саратовской компании, но и грузы других получателей. Оплата доставки товара до птицефабрики после выполнения таможенных формальностей в Саратове может осуществиться тем же автотранспортом, но за отдельную плату. Сделка состоялась, и трейлер с товаром прибыл в Саратов. По прибытии трейлера с грузом выяснилось, что вместе с грузом яиц в автотранспортном средстве прибыли апельсины для другой фирмы. Таможенник, мотивируя тем, что представитель "апельсиновой" компании отсутствует, отказался вскрывать трейлер, никак не реагируя на то, что для груза яиц инспекция по качеству необходима самым срочным образом. Телефонные звонки на "апельсиновую" компанию никакого результата недали. Сотрудник, занимающийся растаможиванием грузов, отсутствовал. Остальным данный вопрос был безразличен. Исходя из данной ситуации, требуется определить соответствие базиса поставки Инкотермс-2020, предложив, возможно, другой базис и обосновав его; дать свои предложения по страхованию груза; определить место и порядок приемки товара по качеству; дать предложения по транспортировке груза до пункта назначения.

Вопросы для самостоятельной работы:

1 Каковы понятие и признаки внешнеторговой сделки.

2 Раскройте классификацию внешнеторговых сделок по методам торговли.

Практическая работа № 12
План занятия

Классификация контрактов, применяемых в международной торговле
Цель занятия: рассмотреть внешнеэкономические операции и сделки, их классификацию и виды.

Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, задания.

Вопросы для обсуждения: 

1 Понятие "внешнеторговая сделка", виды внешнеторговых сделок.

2 Сделки по купле-продаже товаров.

3 Внешнеторговые сделки по купле-продаже услуг.

4 Внешнеторговые сделки по купле-продаже объектов интеллектуальной собственности.

Задание 1
Компания является экспортером туркменской нефти, отправляемой из порта Красноводск на судах-танкерах смешанного (река-море) плавания (небольшие суда грузоподъемностью 3-5 тыс. т). Груз следует из порта Красноводск по Каспию и по Волго-Донской системе до украинского порта Мариуполь. Осуществляя подобного рода схему перевозки, фирма оплачивает транзит по территории России. В порту Мариуполь груз (нефть и нефтепродукты) выгружается в нефтяные емкости и находится в них до подхода иностранного судна, которое забирает нефть для доставки в одну из западноевропейских стран. Таким образом, по данной схеме доставки груза фирма помимо транзита по территории России оплачивает транзитное хранение на территории Украины. Желая избежать транзитного хранения, фирма заключила договор с иностранной компанией о том, что последняя будет подавать свои танкеры в порт Мариуполь точно в срок прихода судна из Туркмении. Оба судна в порту Мариуполь швартуются борт об борт, и перекачка груза идет из одного судна в другое с использованием судового оборудования. 

Исходя из изложенной ситуации:

– предложите дальнейшие возможные пути рационализации схемы перевозки и перегрузки нефтепродуктов по контрактам указанной фирмы;

– каков должен быть базис поставки нефтепродуктов по данной сделке:

– в случае хранения груза в порту Мариуполь;

– в случае перегрузки груза из судна в судно?

– как вы считаете, стоит ли фирме приобрести или арендовать на долгосрочной основе нефтеналивные суда для регулярной доставки товаров по своим контрактам?

Вопросы для самостоятельной работы:

1 Раскройте классификацию внешнеторговых сделок по формам торговли.

2 Раскройте классификацию внешнеторговых сделок по видам товаров и услуг.

3 Назовите и охарактеризуйте участников внешнеторговой деятельности.

Практическая работа № 13
План занятия

Заключение контрактов международной торговли
Цель занятия: изучить формы коммерческих контрактов, применяемых вмеждународной торговле.
Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, задания.

Вопросы для обсуждения: 

1 Контракт купли-продажи.

2 Структура международного договора.

3 Базисные условия поставки. Инкотермс – 2020

4 Валютно-финансовые условия международных контрактов.

5 Формы расчетов во внешнеэкономической деятельности.

6 Заключение и исполнение контракта.

7 Правовые обязанности сторон.

8 Типовой договор, его назначение.

Задание1

Статья международного контракта купли-продажи «Условия сдачи-приемки товара», ее содержание.

Задание 2

Статья международного контракта купли-продажи «Условия страхования», ее содержание.

Задание 3

Статья международногоконтракта купли-продажи «Разрешение споров», ее содержание.

	Стороны международного контракта

	

	Расторжение контракта

	


Практическая работа № 14
План занятия
Разрешение споров, возникающих из контрактов в международной торговле
Цель занятия: 
Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, задания.

Темы докладов и рефератов с оформлением презентации:

1 Назовите показатели экономической эффективности импорта.

2 Назовите показатели экономической эффективности экспорта.

Задача 1

Предприятие-производитель планирует к поставке на экспорт бинокли по цене 20 $ за штуку. Себестоимость производства единицы продукции составляет

500 руб./шт. Затраты внешнеторгового посредника составляют 2 $ с единицы проданной продукции. Определить эффективность экспорта 1000 штук биноклей для предприятия и посредника, если оптовая цена на внутреннем рынке составляет 1200 руб./шт.

Задание. 1
Рассмотреть оптимальное решение исходя из возможности продажи судна на внутреннем рынке и зарубежной компании в случае экспорта, подтвердив его необходимыми расчетами. Рассчитайте эффективность экспорта на основе данных табл. 1

Таблица 1 – Определение эффективности экспорта
	Показатель
	1 вариант
	2 вариант

	Объем продаж, единиц
	1000
	1000

	Производственная себестоимость единицы изделия, руб.
	4000
	1000

	Цена единицы изделия на внутреннем рынке, руб.
	5000
	5000

	на внешнем рынке, долл.
	1000
	1000

	Коммерческие затраты, связанные с реализацией на
внешнем рынке, руб./ед.
	350
	350

	Коммерческие затраты, связанные с реализацией на
внешнем рынке, долл./ед.
	200
	200

	Курс валюты, руб./долл.
	28
	29

	Затраты, тыс. руб.
при реализации на внутреннем рынке
	4350
	4350

	при реализации на внешнем рынке
	5000
	5200

	Результат, тыс. руб.
при реализации на внутреннем рынке
	5000
	5000

	при реализации на внешнем рынке
	5000
	6000

	Эффект, тыс. руб.

при продаже на внутреннем рынке
	
	

	при продаже на внешнем рынке
	
	

	Эффективность, руб./руб. при продаже на внутреннем

рынке
	
	


У предприятия есть возможность реализовать 1000 единиц продукции на внутреннем и внешнем рынках. Необходимо определить, в каком случае выгоднее реализовать продукцию внутреннем рынке, а в каком — на внешнем. Сделайте выводы относительно влияния курса национальной валюты на эффективность экспортной операции.

Практическая работа № 15
План занятия
Разрешение споров, возникающих из контрактов в международной торговле
Цель занятия: 
Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, задания.

Темы докладов и рефератов с оформлением презентации:

1 Экономическое обоснование производства и реализации на внешнем рынке экспортируемой продукции.

Эссе:

Проанализируйте основные параметры реализации любого

товара или оказания услуги, используя такие показатели, как:

- точка безубыточности;

- минимальная цена;

- критическая цена;

- критическая выручка;

- критическая прибыль.

Задача 1

Российская судостроительная компания изготовила грузовое судно. После проведения необходимых экономических расчетов она подготовила коммерческое предложение (оферту) по продаже судна исходя из следующих расчетных составляющих: Себестоимость изготовления, 5,5млн. руб. Капиталоемкость изготовления, 6,6млн. руб. Экспортная цена судна, 46млн. долл. Валютная выручка от использования судна в качестве российского внешнеторгового перевозчика, 1,7млн. долл. Валютные расходы по эксплуатации судна, 0,6млн. долл. Примечание. В расчетах использовать текущий валютный курс по продаже и покупке американского доллара.

Тестовые задания
1 Система экономических отношений, возникающих при движении всех видов ресурсов между государствами называется:

а) внешнеэкономическая деятельность;

б) внешнеэкономические связи;

в) внешнеторговая деятельность;

г) внешнеэкономическая политика.

2 Выберите верное утверждение:

а) внешнеторговая деятельность является частью внешнеэкономической деятельности;

б) внешнеэкономическая деятельность является частью внешнеторговой деятельности;

в) предыдущие утверждения неверны.

3 Основным видом внешнеэкономической деятельности в России является:

а) производственная кооперация;

б) валютные и финансово-кредитные операции;

в) международное инвестиционное сотрудничество;

г) внешнеторговая деятельность.

4 Признаком международной коммерческой сделки является:

а) совершение платежа в иностранной валюте;

б) совершение сделки между партнерами, предприятия которых находятся в разных странах;

в) стороны сделки имеют разную государственную принадлежность;

г) нет правильного ответа.

5 К основным сделкам купли-продажи услуг не относятся:

а) сделки по оказанию инжиниринговых услуг;

б) арендные сделки;

в) транспортно-экспедиторские услуги;

г) сделки по оказанию консультационных услуг;

д) все перечисленное.

6 Предложение продавца, направленное конкретному покупа-

телю и содержащее срок для ответа, называется:

а) оферта;

б) акцепт;

в) твердая оферта;

г) свободная оферта.

7 Продажа на зарубежном рынке товара, ранее купленного на

другом рынке, без его переработки называется:

а) экспорт;

б) импорт;

в) реэкспорт;

г) реимпорт.

8 Назовите ученого экономиста, обосновавшего в 19 веке

выгодность международного обмена товарами:

а) Адам Смит;

б) Джон Кейнс;

в) Анри Файоль;

г) Давид Риккардо.

9 Деятельность, направленная на продажу товара иностранному

партнеру (покупателю) с вывозом его из страны продавца называется

10 Виды международных коммерческих операций.

а) международные сделки по обмену товарами в материально-

вещественной форме;

б) параллельные сделки;

в) международные сделки по обмену услугами;

г) смешанные сделки;

д) простые сделки.
Практическая работа № 16
План занятия
Разрешение споров, возникающих из контрактов в международной торговле
Цель занятия: 
Форма проведения занятия: устный опрос студентов по пройденному материалу, выступления докладчиков, дискуссия, задания.

Темы докладов и рефератов с оформлением презентации:

1 Критерии, показатели и методы определения эффекта и эффективности внешнеторговой деятельности.

Дополнительные вопросы по теме:

1 Экономическая эффективность экспортно-импортных операции.

Задание 1
Предприятию необходимо принять решение о закупке оборудования для нужд производства. Есть два варианта закупки оборудования: внутри страны и за рубежом. Необходимо рассчитать эффективность путем сравнения показателей приобретения использования отечественного и импортного оборудования за весь службы (табл. 2). При расчете цены потребления эксплуатационные расходы взяты за пять лет, т.е. период работы оборудования приравнен к отечественному. Учет фактора времени при сложении разновременных затрат (эксплуатационных расходов) не производить, так как срок осуществления затрат одинаков.

Таблица 2 – Расчет эффективности импорта для собственного

использования импортируемого товара

	№
	Импортное
	Отечественное
	Показатель

	1
	Цена оборудования (контрактная цена)
	20 000$
	560000 руб.

	2
	Затраты, связанные с закупкой, доставкой
	10 000$
	10 000 руб.

	3
	Срок службы оборудования
	7 лет
	5 лет

	4
	Годовые расходы, связанные с эксплуатацией
	100 000 руб.
	120 000 руб.

	5
	Курс валюты
	28 руб./$
	

	6
	Цена приобретения оборудования, руб.
	
	

	7
	Эксплуатационные расходы за весь срок
	
	

	8
	службы, руб.
	
	

	9
	Цена потребления, руб.
	
	

	10
	Эффект от импорта, руб.
	
	


Сделайте выводы относительно влияния эксплуатационных расходов, контрактных цен оборудования, курса валюты на выбор варианта закупки.

Задание 2
Рассчитайте эффективность импорта товаров с целью их перепродажи внутри страны по двум вариантам на основе данных табл. 3 Сделайте вывод относительно влияния курса национальной валюты на эффективность импорта.

Таблица 3 – Расчет эффективности импорта товаров с целью перепродажи

	№
	Показатель
	1 вариант
	2 вариант

	1
	Количество единиц товара, тыс.шт.
	1000
	1000

	2
	Контрактная цена EXW, евро / шт.
	0,3
	0,3

	3
	Транспортные расходы, евро / шт.
	0,2
	0,2

	4
	Другие расходы, связанные с дос-

тавкой и реализацией товара на

внутреннем рынке, тыс. руб.


	500
	500

	5
	Курс валюты, руб./евро
	36
	36

	6
	Цена реализации на внутреннем

рынке, руб. / шт.


	40
	40

	7
	Затраты, тыс. руб.
	
	

	8
	Результат, тыс. руб.
	
	

	9
	Эффект импортной операции, тыс.

руб.


	
	

	10
	Эффективность импортной опера-

ции, руб./руб.

ф
	
	


Тестовые задания
1 Требованием к содержанию оферты, согласно Венской конвенции ООН 1980 г. является ее:

а) публичность;

б) определенность существенных условий;

в) письменный характер.

2 Обязательным реквизитом преамбулы договора международной купли продажи товаров не является:

а) юридические адреса сторон договора;

б) номер контракта;

в) место заключения договора.

3 Какие условия договора международной купли-продажи товаров не урегулированы положениями Венской конвенции ООН 1980 г.?

а) определение обстоятельств действия непреодолимой силы;

б) ответственность продавца за вред, причиненный товаром

третьим лицам (т.е. лицам, не являющимся сторонами договора);

в) средства правовой защиты в случае неисполнения обязательств

по договору одной из сторон.

4 Арбитражная оговорка определяет:

а) порядок разрешения споров, возникающих из договора;

б) арбитражную процедуру;

в) обязанность сторон договора направить возникший между ни-

ми спор на рассмотрение в международный арбитраж.

5 Назовите форму легализации иностранных документов:

а) авизо;

б) апостиль;

в) инкассо;

г) делькредере.

6 Какой должна быть форма договора международной купли-продажи товаров в соответствии с положениями Венской конвенции ООН 1980 г.?

а) простая письменная;

б) письменная с нотариальным заверением;

в) устная;

г) электронная

д) любая.

7 Какая оговорка по качеству может быть использована во внешнеторговом контракте?

а) «высший сорт»;

б) «такой, какой есть»;

в) «отсутствие аналога».

8 Назовите виды деловых писем информационного характера:

а) письмо-рекомендация;

б) сопроводительное письмо;

в) письмо поздравление;

г) гарантийное письмо;

д) письмо-оферта;

е) письмо-заказ.

9 Назовите вид электронной подписи, определенный в Федеральном законе «Об электронной подписи»:

а) цифровая подпись;

б) подпись удостоверяющего центра;

в) квалифицированная подпись.

10 Основными международными стандартами, закрепляющими правила составления документов и ведения деловой документации являются:

а) стандарты ISO;

б) стандарты DIN;

в) стандарты ANSI.

11 Организацией, наделенной правом проставления апостиля на официальных документах российской коммерческой организации, является:

а) Международная торговая палата;

б) органы загса;

в) нотариальная контора.

12 Какой из перечисленных видов чартеров закреплен в Кодексе торгового мореплавания РФ?

а) бербоут-чартер;

б) димайз-чартер;

в) бортовой чартер.

13 Сколько листов включает бланк накладной СМГС?

а) 2;

б) 3;

в) 4;

г) 5

14 Допустимо ли вносить исправления в заполненные графы на кладной СМГС?

а) да, допустимо;

б) да, допустимо вносить изменения, но только в одну графу или

две связанные между собой графы;

в) да, допустимо чернилами зеленого цвета;

г) нет, не допустимо.

15 Как называется документ, используемый при воздушной перевозке грузов, согласно Варшавской конвенции (Конвенция для унификации некоторых правил, касающихся международных воздушных перевозок (заключена в г. Варшаве 12.10.1929))?

а) авиационная накладная;

б) багажная квитанция;

в) воздушно-перевозочный документ.

16 Назовите вид аккредитива, предусмотренный российским законодательством:

а) документарный аккредитив;

б) покрытый (депонированный аккредитив);

в) кумулятивный аккредитив;

г) револьверный аккредитив

17 Назовите вид чеков, предусмотренный российским законодательством:

а) именной;

б) переводной;

в) документарный.

18 Какой документ выдается страховым брокером страхователю в качестве свидетельства о заключении договора страхования?

а) страховой полис;

б) ковернот;

в) извещение.

19 Назовите один из обязательных реквизитов накладной ЦМР:

а) инструкции, требуемые для выполнения таможенных фор-

мальностей;

б) сумма наложенного на груз платежа, подлежащего возмеще-

нию при сдаче груза;

в) перечень документов, переданных перевозчику.

20 Коносамент, выдаваемый после погрузки груза на судно и подготовки его к перевозке, называется:

а) бортовой коносамент;

б) погрузочный коносамент;

в) букинг-нот.

21 Какой документ используется в целях обеспечения учета и отчетности по валютным операциям при внешнеторговых сделках?

а) паспорт сделки;

б) инвойс;

в) платежное поручение уполномоченному банку.

22 Через какое максимальное количество транзитных государств может быть использована одна книжка МДП для перевозки товаров?

а) 1;

б) 3;

в) 7;

г) 10

23 В каком элементе коллизионной нормы содержится критерий выбора применимого права?

а) объем;

б) привязка;

в) статут.

24 В каких случаях могут быть применены Принципы международных коммерческих контрактов УНИДРУА?

а) по решению международного коммерческого арбитража;

б) в случаях, когда не могут быть применены положения Венской

конвенции ООН 1980 г.;

в) в случаях, когда требуется устранить пробелы в национальном

законодательстве.

25 Иностранным элементом в договоре международной купли-продажи товаров НЕ выступает:

а) субъект правоотношения;

б) объект правоотношения;

в) содержание правоотношения;

г) субъективная сторона правоотношения.

26 Правом какого государства определяется личный закон юридического лица?

а) право страны, где находится коммерческое предприятие юридического лица;

б) право страны, где учреждено юридическое лицо;

в) право страны, где юридическое лицо осуществляет свою коммерческую деятельность.

27 Международный торговый обычай — это:

а) правило поведения, сложившееся в результате осуществления

международной торговой практики, признанное и санкционированное государством;

б) порядок осуществления международной торговой деятельности между сторонами договоров международной кули-продажи товаров;

в) сложившееся в деловой практике правило поведения, систематизированное и выраженное в письменном документе.

28 «Правило локализации» означает:

а) возможность выбора в качестве применимого права правовой системы одной из сторон договора;

б) ограничение места исполнения обязательств по договору;

в) определение места заключения сделки.

29 Какие из перечисленных терминов Инкотермс-2020 предполагают переход риска случайной гибели товара в месте его отгрузки основному перевозчику?

а) EXW;

б) FCA, FAS, FOB;

в) CPT, CIP, CFR, CIF;

г) DAF, DES, DEQ, DDU, DDP.

30 К купле-продаже каких товаров не применима Венская конвенция ООН 1980 г.?

а) к товарам, предназначенным для бытового использования;

б) к товарам, приобретаемым в качестве расходных материалов

при переработке;

в) к товарам, являющимся эталонами при определении качества

товарной партии.

31 Международные государственные закупки товаров регулируются:

а) Венской конвенцией ООН 1980 г.;

б) общими условиями поставок;

в) Типовым законом ЮНСИТРАЛ о закупках товаров (работ) и услуг 1994 г.

32 Какое условие договора международной купли-продажи товаров не урегулировано Инкотермс-2010?

а) момент перехода права собственности на товар;

б) момент перехода риска случайной гибели товара;

в) момент исполнения обязательств по договору.

33 Какой должна быть форма договора международной купли-продажи товаров в соответствии с положениями Венской конвенции ООН 1980 г.?

а) простая письменная;

б) письменная с нотариальным заверением;

в) устная;

г) электронная;

д) любая. 
34 Какой срок исковой давности устанавливается Конвенцией об исковой давности в международной купле-продаже товаров (Заключена в г. Нью-Йорк 14.06.1974)?

а) 2 года;

б) 3 года;

в) 4 года.

35 Характеризующим признаком договора консигнации как разновидности договора комиссии является:

а) обязанность консигнанта проводить рекламные акции товаров, реализуемых в пользу консигнатора;

б) консигнант реализует товары от своего имени, но по поручению и за счет консигнатора;

в) консигнант хранит товары на своем товарном складе.

36 Основным международным документом, определяющим права и обязанности грузоотправителя, перевозчика и грузополучателя при международной автомобильной перевозке грузов, является:

а) Конвенция о дорожном движении 1968 г.;

б) Конвенция о международной дорожной перевозке грузов 1956

в) Устав автомобильного транспорта и городского наземного электрического транспорта от 08.11.2007 г.

37 Вид международных посреднических операций, при котором сторона А обязуется по поручению Б за вознаграждение совершить одну или несколько сделок от своего имени, но за счет стороны Б:

а) международная комиссия;

б) международное агентирование;

в) международная консигнация.

38 В какой форме выносится решение международного арбитража?

а) письменная;

б) устная;

в) решение не выносится, так как дело подлежит исполнению в рамках национального судопроизводства.

39 Время простоя судна в порту под погрузкой/выгрузкой называется:

а) диспаша;

б) сталия;

в) лейдейс.

40 Какая организация была учреждена Конвенция о международной гражданской авиации (Чикагской конвенцией) (заключена в г. Чикаго 07.12.1944)?

а) ИАТА;

б) ИКАО;

в) ИСО.

41 Торговый посредник, получающий исключительные права от компании-товаропроизводителя на продажу товаров на определенной территории, — это:

а) стоковая компания;

б) дистрибьютор;

в) дилер.

42 Какие споры могут быть рассмотрены в рамках международного арбитража?

а) споры предприятий с иностранными инвестициями;

б) споры международных объединений и организаций, созданных на территории иностранных государств;

в) споры по искам сторон внешнеторговых и иных видов международных экономически связей к государственным органам иностранных государств.

43 Форма организации судоходства, при которой обеспечивается движение судов по объявленному расписанию и маршруту, — это:

а) трамповое судоходство;

б) каботажное судоходство;

в) линейное судоходство.

44 При каком способе подготовки коммерческой сделки на основе прямых связей между контрагентами инициатива исходит от продавца?

а) направление оферты;

б) подтверждение заказа;

в) участие в торгах

45 Письменное предложение на продажу определенной партии товара, посланное одному возможному покупателю, с указанием срока, в течение которого продавец является связанным своим обязательством — это:

а) свободная оферта;

б) твердая оферта;

в) оферта с правом «первой руки»

46 Документ, выдаваемый поставщиком, с просьбой к покупателю сообщить инструкции в отношении условий поставки заказанных товаров — это:

а) оферта;

б) подтверждение заказа;

в) счет-проформа;

г) заявка на инструкцию по поставке.

47 Документ, выдаваемый стороной, заинтересованной в покупке указанных в нем товаров, уточняющий некоторые желательные условия, касающиеся поставок, и адресуемый поставщику с целью получения предложения — это:

а) запрос;

б) заказ;

в) тендер.

48 Укажите способ заключения контракта, при котором покупатель согласен со всеми условиями твердой оферты продавца:

а) подписание контракта;

б) акцепт покупателем твердой оферты продавца;

в) акцепт продавцом контроферты покупателя.

49 При поставке каких групп товаров чаще всего применяется типовой контракт:

а) уникальное оборудование;

б) промышленное сырье;

в) суда.

50 На какие группы товаров чаще всего заключаются разовые соглашения с короткими сроками поставки:

а) на сырьевые товары;

б) комплектное и сложное оборудование;

в) суда.

51 Какое соглашение предусматривает простой обмен согласованных количеств одного товара на другой?

а) бартерное;

б) простое компенсационное;

в) промышленная компенсация

52 Какие условия контракта являются существенными в соответствии с Венской конвенцией о договорах международной купли продажи товаров:

а) предмет контракта;

б) сроки поставки;

в) цена и условия платежа.

53 Какая единица измерения количества товара применяется для обозначения зерновых в соответствии с торговыми правилами и обычаями?

а) мера веса;

б) мера объема;

в) мера площади.

54 Какой способ определения качества применяется в тех случаях, когда на данный товар отсутствуют стандарты и когда по особым условиям производства и эксплуатации товара необходимо установление специальных требований к его качеству?

а) по техническим условиям;

б) спецификации;

в) содержанию отдельных веществ в товаре.

55 Какой способ определения качества используется в контрактах на поставку стандартных видов машин и оборудования?

а) по техническим условиям;

б) спецификации;

в) стандарту.

56 При каком базисном условии базисная цена контракта будет максимальна?

а) EXW;

б) FAS;

в) DAT;

г) CIF.

57 На поставку каких товаров в контрактах принято устанавливать цену в долларах?

а) лес и лесоматериалы;

б) шерсть;

в) пушнинаэ

58 Цена, зафиксированная при заключении контракта, которая может быть пересмотрена в дальнейшем, если рыночная цена товара к моменту его поставки изменится, — это:

а) подвижная цена;

б) скользящая цена;

в) цена с последующей фиксацией.

59 Какой вид цен устанавливается в контрактах на поставку крупного промышленного оборудования?

а) подвижная цена;

б) скользящая цена;

в) цена с последующей фиксацией.

60 Какая форма расчета наиболее выгодна экспортеру?

а) платеж с авансом;

б) инкассо;

в) расчеты по открытому счету.
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