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1. Описание фонда оценочных средств (оценочных материалов)
Фонд оценочных средств (оценочные материалы) включает в себя контрольные задания и (или) вопросы, которые могут быть предложены обучающемуся в рамках текущего контроля успеваемости и промежуточной аттестации по дисциплине (модулю). Указанные контрольные задания и (или) вопросы позволяют оценить достижение обучающимся планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю), установленных в соответствующей рабочей программе дисциплины (модуля), а также сформированность компетенций, установленных в соответствующей общей характеристике основной профессиональной образовательной программы.

Полные наименования компетенций и индикаторов их достижения представлены в общей характеристике основной профессиональной образовательной программы.
2. Оценочные средства (оценочные материалы) для проведения текущего контроля успеваемости обучающихся по дисциплине (модулю)

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.1)
1. Роль ВЭД в социально-экономическом развитии России.

2. Организация и технология деятельности международных компаний в зарубежных странах и в России.

3. Организация и технология военно-технического сотрудничества России с иностранными государствами

4. Организация и технология научно-технического сотрудничества отечественных предприятий, организаций с иностранными партнерами.

5. Организация и технология производственного кооперирования российских и иностранных предприятий.

6. Организация инвестиционной деятельности в РФ и за рубежом.

7. Отечественная и зарубежная практика применения государством мер, направленных на повышение конкурентоспособности национальных экспортеров.

8. Организация и регулирование операций состязательного типа в международной торговле

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.2)

1. Задача 
Количество изделий предполагаемых к импортной закупке – 12000 ед. в год

Цена единицы товара на внешнем рынке– 55 евро за штуку (с гарантийным сроком 3 года)

Цена единицы товара на внутреннем рынке– 35 евро за штуку (с гарантийным сроком 1 год)

Единовременные затраты, связанные с приобретением товара за границей– 40 000 евро

Затраты по доставке товара на единицу изделия с учетом таможенных платежей  - 35 евро

Произвести технико-экономическое обоснование импортной сделки.

2 Изучение торговой практики и торговых обычаев, существующих на зарубежных рынках.

3 Перечислите основные отличия коммерческой деятельности на внешнем и внутреннем рынках
Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.3)

1. Задача. У предприятия есть возможность реализовать 1500 единиц продукции на внутреннем и внешнем рынках. Определить, где выгоднее реализовать продукцию - на внутреннем рынке или на внешнем? (рассчитать показатель эффективности). По результатам расчета сделать вывод.

Таблица  – Определение эффективности экспорта

	№
	Показатели
	Значение

	1
	Объем продаж, единиц
	1500

	2
	Производственная себестоимость ед. изд., руб.
	4000

	3
	Цена ед. изд.:
	

	3.1
	на внутреннем рынке, руб.
	15000

	3.2
	на внешнем рынке, евро
	170

	4
	Коммерческие затраты, связанные с реализацией на внутреннем рынке, руб./ед.
	350

	5
	Коммерческие затраты, связанные с реализацией на внешнем рынке, евро/ед.
	20

	6
	Курс валюты, руб./евро
	60


2. Задача 

Цена экспортируемого изделия – 70 евро за штуку

Себестоимость единицы продукции – 60 евро

Единовременные затраты, связанные с реализацией товара на внешнем рынке – 140 000 евро

Возможные объемы продаж за рубеж:

1-й год – 10 000 евро,

2-й год – 15 000 евро,

3-й год – 20 000 евро,

4-й год – 30 000 евро.

Произвести технико-экономическое обоснование экспортной сделки.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-2 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-2.1)

1. Какие документы входят в состав внешнеторговой документации, сопровождающей экспортную сделку? 

2. Какие документы входят в состав внешнеторговой документации, сопровождающей импортную сделку? 

3. Какие документы входят в состав внешнеторговой документации, сопровождающей встречную сделку? 

4. Какие документы входят в состав транспортной документации, сопровождающей внешнеторговую сделку

5. Какие виды счетов Вы знаете?

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-2 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-2.2)

1. Составьте (сформулируйте) запрос на поставку товара (по Вашему усмотрению) в РФ из другой страны (по Вашему выбору).

2. Сформулируйте твердое коммерческое предложение на поставку товара … (любого по Вашему усмотрению) в страну… (по Вашему выбору).

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-2 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-2.3)

1. Задание. Составьте письменный анализ достоинств и недостатков содержания запроса (направляется впервые), в котором:

1. Импортер детально описывает:

а) возможности своей фирмы и ее перспективы;

б) благоприятную ситуацию на национальном рынке с реализацией запрашиваемого товара.

2. Не указано количество запрашиваемого товара.

3. Покупатель поясняет, что причиной запроса послужило отсутствие товара надлежащего качества на отечественном рынке.

4. Не указаны условия платежа, базисные условия и срок поставки .

5. Указаны цены и общая сумма запроса.

2. Задание. Составьте письменный анализ достоинств и недостатков содержания оферты, в которой:

1. Не указан срок действия предложения.

2. Указан срок действия оферты: 30 дней с даты ее получения адресатом.

3. Не указано количество предлагаемого товара.

4. Не указаны условия платежа.

5. Указаны цены и общая сумма предложения, а также приложен проект контракта.

6. Предложения не содержат необходимой информации (какой именно?) для принятия покупателем решения о закупке товара.

7. Оферта перегружена излишними деталями.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-3 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-3.1)

1. Перечислите этапы внешнеэкономической сделки

2. Какие мероприятия необходимо провести на подготовительном этапе?

3. Какие подразделения предприятия принимают участие в организации и реализации внешнеэкономической сделки? 

4. Какие контрольные показатели устанавливаются для ВЭД?

5. Как осуществляется планирование и контроль ВЭД на предприятии? Существует ли отраслевая специфика при реализации этих функций? 

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-3 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-3.2)

1. Составьте матрицу взаимодействия подразделений предприятия по подготовке и осуществлению внешнеэкономической сделки.

2. Кто выполняет контрольные функции по ВЭД?

3. Сформулируйте полномочия должностного лица по контролю за осуществлением внешнеэкономической сделки.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-3 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-3.3)

1. Составьте график исполнения экспортной сделки. Постройте диаграмму Гантта.

2. Составьте график исполнения импортной сделки. Постройте диаграмму Гантта.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.1)

1. Базисные условия СIF предполагают, что обязанность заключения договора страхования и оплаты страховых взносов лежит:

А) на продавце товара       

В) на покупателе товара

С) в зависимости от договоренности между продавцом и покупателем

2. При базисном условии DЕQ (Инкотермс 2020) морская транспортировка осуществляется…

A) на риск и за счет продавца

B) на риск продавца, но за счет покупателя

C) на риск покупателя, но за счет продавца

D) на риск и за счет покупателя

3. Базисное условие FСА предполагает обязанность продавца предоставить товар…

A) покупателю в названном порту отправления

B) покупателю в названном порту назначения

C) первому перевозчику в поименованном пункте

D) указанному покупателем лицу, не являющемуся перевозчиком, в названном пункте

4. При базисном условии СFR. морская транспортировка осуществляет​ся…

A) на риск и за счет продавца

B) на риск продавца, но за счет покупателя

C) на риск покупателя, но за счет продавца

D) на риск и за счет покупателя

5. Базисные условия СIF предполагают, что все расходы и сборы, связанные с товаром во время его транзитной перевозки, до прибытия в порт назначения несет…

A) продавец товара          

B) покупатель товара

C) в зависимости от устной договоренности между продавцом и покупателем

6. При базисном условии FАS  морская транспортировка осуществляется…

A) на риск и за счет продавца

B) на риск продавца, но за счет покупателя

C) на риск покупателя, но за счет продавца

D) на риск и за счет покупателя

7. При заключении контракта на условиях СIР обязанностью покупателя является…

A) оплатить расходы, связанные с перевозкой товара до названного пункта назначения

B) оплатить расходы по выгрузке товара

C) заключить договор страхования

D) осуществить таможенную очистку товара для импорта

Е) осуществить таможенную очистку товара для экспорта

8. При экспорте товара из России на условиях DDР (Икотермс 2020) транспортировку по иностранной территории оплачивает…

A) российский экспортер        

B) иностранный покупатель

C) расходы  по транспортировке делятся между экспортером и импортером в определенной пропорции

9. При поставке товара на условиях ЕХW все таможенные формальности для экспорта товара обязан выполнить…

A) экспортер товара      

B) импортер товара

С) в зависимости от договоренности между продавцом и покупателем

10. Ответственность, риски и расходы за выгрузку и перегрузку товара согласно термину DАР (Инкотермс 2020) несет:

A) продавец     

B) покупатель

C) лицо, указанное в контракте покупателем

D) лицо, указанное в контракте продавцом

E) тот, под чьим контролем находится выбранное место поставки

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.2)

1. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Определение сторон». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

2. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Предмет контракта» (со спецификацией). Необходимые данные выбрать самостоятельно.

3. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Цена и общая сумма контракта». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

4. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Базисные условия поставки». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

5. Сформулировать проект статьи внешнеторгового контракта «Качество товара». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.3)

1. Задача. Определить внешнеторговую контрактную цену партии в рублях

Таблица  – Исходные данные

	Исходные данные
	Вариант № 1
	Вариант № 2

	1. Стоимость партии на складе поставщика
	40 000 ф.ст.
	40 000 евро

	2. БУП
	CIF
	DDU

	3. Транспортировка:
	морская
	авто

	- до порта отгрузки
	120
	-

	- основная перевозка
	560
	1815

	- погрузка
	64
	135

	- выгрузка
	64
	30

	- фрахт
	318
	-

	- от места прибытия в РФ до склада покупателя
	85
	-

	4. Страхование "от частной аварии"
	500 
	600 

	5. Тара (40-футовый контейнер)
	327
	327

	6. Ставка ввозной таможенной пошлины, %
	15
	15


Курсы валют: 1 Фунт стерлингов = 70,1 руб., 1 Евро = 66 руб.

2. Задача  
Таможенная стоимость единицы продукции на границе РФ – 650 датских крон.

Курс валюты на дату принятия ГТД к оформлению – 10 Датских крон = 58,30 руб.

Ставка акциза – 25 %. 

Ставка импортной таможенной пошлины – 12%

Ставка сборов за таможенное оформление – 0,15%

Ставка НДС – 18%.

Прочие расходы организации на единицу продукции, приходящиеся на импорт и реализацию товара– 625 руб./шт.

Торговая надбавка при розничной торговле – 20%.

Определить:

1) затраты на импорт и реализацию товара;

2) Розничную цену товара с учетом НДС и торговой надбавки.

3. Оценочные средства (оценочные материалы) для проведения промежуточной аттестации обучающихся по дисциплине (модулю)

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.1)

1 Какая информация и из каких источников необходима для разработки должностной инструкции начальника отдела внешнеэкономических связей предприятий (организаций) различной отраслевой принадлежности.
2  Какая информация и из каких источников необходима для составления раздела бизнес-плана развития ВЭД предприятия «Анализ рынка».  
3 Перечислите и охарактеризуйте принципы и источники информации для планирования ВЭД.

4 Перечислите методы, модели, методики, исследовательские алгоритмы, ком​пьютерные модели, методы планирования, используемые при сборе информации, ее обработке, при планировании и организации внешнеэкономических операций. 

5 Укажите, какие специалисты должны быть привлечены к планированию и организации внешнеэкономических операций.

6 Какая информация и из каких источников необходима для разработки стратегии развития ВЭД предприятия
Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.2)

1 Указать, какая форма расчетов наиболее предпочтительна для импортера.

2 Указать, какая форма расчетов наиболее предпочтительна для экспортера.

3 Указать, что необходимо предусмотреть в контракте в целях защиты интересов продавца от нарушения платежных обязательств иностранным покупателем.

4 Указать, с какого момента переходит с продавца на покупателя риск возможной гибели или повреждения товара в процессе транспортировки при базисных условиях FAS (Инкотермс 2020).

5 Указать, с какого момента переходит с продавца на покупателя риск возможной гибели или повреждения товара в процессе транспортировки при базисных условиях CFR (Инкотермс 2020).

6 Проанализируйте структуру внешнеторговой цены, указанной в проекте контракта.

7 Укажите методы сбора и источники информации, используемые Вами в процессе  анализа внешнеэкономической деятельности предприятия. 
8. Используя ряд источников, содержащих информацию о зарубежных фирмах, выберите 5-7 иностранных фирм – потенциальных партнеров. Укажите классификационные признаки этих фирм.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.3)

1. Задача. У предприятия есть возможность реализовать 1000 единиц продукции на внутреннем и внешнем рынках. Определить, в каком случае выгоднее реализовать продукцию на внутреннем рынке, а в каком – на внешнем. По результатам расчета сделать вывод.

Таблица 1 – Исходные данные для определения эффективности экспорта

	№
	Показатели
	1-й вариант
	2-й вариант
	3-й вариант

	1
	Объем продаж, единиц
	1000
	1000
	1000

	2
	Производственная себестоимость ед. изд., руб.
	4000
	4000
	4000

	3
	Цена ед. изд.:
	
	
	

	3.1
	на внутреннем рынке, руб.
	60000
	600000
	60000

	3.2
	на внешнем рынке, евро
	1000
	1000
	1000

	4
	Коммерческие затраты, связанные с реализацией на внутреннем рынке, руб./ед.
	3500
	3500
	3500

	5
	Коммерческие затраты, связанные с реализацией на внешнем рынке, евро/ед.
	40
	45
	50

	6
	Курс валюты, руб./евро
	55
	60
	70


2. Задача. Предприятию необходимо принять решение о закупке оборудования для нужд производства. Есть 2 варианта закупки оборудования: внутри страны и за рубежом (таблица 2). Оценить эффективность обоих вариантов закупки оборудования. 

Таблица 2 – Расчет эффективности импорта товара для собственного потребления

	№
	Показатели
	Импортное оборудование
	Отечественное оборудование

	1
	Контрактная цена оборудования
	20 000 долл.
	900 000 руб.

	2
	Затраты, связанные с закупкой, доставкой оборудования
	1000 долл.
	30 000 руб.

	3
	Срок службы оборудования
	8 лет
	5 лет

	4
	Годовые расходы, связанные с эксплуатацией оборудования
	100 000 руб.
	150 000 руб.

	5
	Курс валюты
	55 руб./долл.
	-


3 С целью планирования ассортимента экспортной (импортной) продукции проведите АВС-анализ ассортимента и предложите мероприятия по его оптимизации.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-2 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-2.1)

1. Сформулируйте рекомендации по оформлению внешнеторговых контрактов

2. Сформулируйте рекомендации по содержанию внешнеторговых контрактов

3. Какие документы входят в состав товаросопроводительной документации?

4. Какие документы относятся к таможенной документации?

5. Какие документы входят в состав платежно-банковской документации?

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-2 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-2.2)

1. Составить деловое письмо в адрес иностранных покупателей о продаже готовых изделий. Все необходимые данные выбрать самостоятельно.

2. Оформить коммерческий запрос в адрес потенциального зарубежного продавца, указав предельную цену единицы товара, условия платежа, требования по качеству и техническим характеристикам. Необходимые данные собрать самостоятельно.

3. Указать различия между запросом и офертой.

4. Составьте перечень документов, необходимых для подготовки и реализации сделки в области международного научно-технического сотрудничества

5. Составьте перечень документов, необходимых для подготовки и реализации международного проекта в сфере образования.

6. Составьте перечень документов, необходимых для подготовки и реализации международной лизинговой сделки

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-2 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-2.3)

1. Заполните декларацию таможенной стоимости.
2. Заполните бланк типового внешнеторгового контракта на поставку бытовой техники (импортный контракт)
3. Заполните бланк типового внешнеторгового контракта на поставку продуктов питания (экспортный контракт)

4. Заполните бланк типового посреднического соглашения о предоставлении права на продажу (дистрибьюторское соглашение)

5. Заполните бланк типового соглашения о встречной торговле

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-3 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-3.1)

1. Перечислите контрольные показатели, входящие в план ВЭД

2. Опишите алгоритм разработки, содержание и порядок контроля исполнения программы развития внешнеэкономической деятельности предприятия.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-3 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-3.2)

1 Составить проекты должностных инструкций сотрудников отделов и служб ВЭД предприятия (организации). Какие контрольные функции они выполняют?

2 Перечислите основные контрольные показатели в различных разделах бизнес-плана развития ВЭД

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-3 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-3.3)

1. Приведите примеры показателей качества экспортной продукции, имеющих разную скорость устаревания. Какие методы контроля качества Вам известны?
2. Приведите пример использования аналитического метода оценки конкурентоспособности предприятия (организации). Каким образом контролируются показатели конкурентоспособности экспортной продукции?
3. Составьте матрицу документооборота по внешнеторговой сделке. 

4. Кто выполняет контроль внешнеторговой документации на различных этапах внешнеторговой сделки?

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.1)

1. Согласно терминам CFR и CPT Покупатель обязан…

А) обеспечить Продавца всей необходимой информацией для осуществления страхования

В) заключить договоры перевозки и страхования

С) произвести таможенную очистку товара для экспорта

D) нести все расходы и сборы, связанные с товаром во время его транзитной перевозки до прибытия в согласованное место назначения

2. Укажите, кто согласно базису CIP, за чей счет и на чей риск должен получить экспортную лицензию и выполнить таможенные формальности для экспорта товара:

А) Продавец / за свой счет / на свой риск

В) Покупатель / за свой счет / на свой риск

С) Продавец / за счет Покупателя / на свой риск

D) Продавец / за счет и на риск Покупателя

3. Укажите, кто, кому, за чей счет и на чей риск, согласно базису DАТ (Инкотермс 2020), должен предоставить транзитный транспортный документ:

А) Продавец Покупателю за свой счет и на свой риск

B) Покупатель Продавцу за свой счет и на свой риск

C) Продавец Покупателю за счет и на риск Покупателя

D) Покупатель Продавцу за счет и на риск Продавца

4. Перечислите и охарактеризуйте способы фиксации цены во внешнеторговом контракте

5. Перечислите методы определения таможенной стоимости товара и поясните особенности их применения при формировании и контроле внешнеторговой цены.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.2)

1 Указать, как называется способ разрешения имущественных споров с помощью третейских судей в порядке, установленном законом.

2 Указать, как называется документ-претензия, предъявляемый покупателем к продавцу в связи с несоответствием количества или качества поставляемого товара условиям контракта.

3 Указать, какие факторы влияют на выбор валюты платежа в контрактах.

4 Какие показатели рассчитываются при оценке эффективности ВЭД?

5. Сформулировать проект статьи договора международного лизинга «Расчет лизинговых платежей». Необходимые данные выбрать самостоятельно.

6. Укажите критерии выбора транспортных условий.

7. Укажите способ проверки качества и обоснуйте его выбор.

8. Укажите правила формулирования форс-мажорных обстоятельств. 

9. Обоснуйте выбор условий платежа.

10. Проанализируйте возможные санкции за нарушение условий договора.

11. Перечислите требования к упаковке и маркировке внешнеторговых грузов.

12. Укажите, какие условия обычно относят к статье «Прочие условия»

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.3)

1. Опишите методику расчета потенциального объема продаж на основе данных о емкости внешнего рынка.

2. Опишите методику расчета производственной мощности экспортоориентированного предприятия

3. Приведите примеры расчета показателей эффективности в зависимости от вида внешнеэкономической операции, ее целей, условий и особенностей конкретной сделки.

4. Оценочные средства (оценочные материалы) для проведения промежуточной аттестации обучающихся (защиты курсовой работы (проекта)) по дисциплине (модулю)
Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.1)
1 Перечислите законодательные акты, регулирующие рассмотренную внешнеторговую операцию, 

2 Какие источники правовой информации, Вы использовали при выполнении курсовой работы?

3 Проанализируйте возможные санкции за нарушение условий договора.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.2)
1 Как рассчитывается таможенная стоимость товара? Какая информация и из каких источников для этого необходима?

2 Укажите, какие факторы влияют на эффективность внешнеторговой сделки

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-1 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-1.3)
1 Оцените конкурентоспособность выбранной Вами компании - иностранного контрагента индексным методом.
2 Представьте результаты оценки конкурентоспособности выбранной Вами компании - иностранного контрагента графическим методом.
3 Как Вы оценивали надежность зарубежного пртнера?
Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-2 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-2.1)
1 Укажите перечень документов, разработанных Международной торговой палатой, с целью унификации внешнеторговой документации и единообразного толкования торговых терминов.
2 Какие документы сопровождают внешнеторговую сделку?

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-2 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-2.2)
1 Какие документы, сопровождающие внешнеторговую сделку, Вы составляли в процессе выполнения КР?

2. Какие функции выполняют внешнеторговый контракт, запрос, оферта, ДТС?

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-2 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-2.3)
1.  Приведите правила оформления внешнеторговой документации

2. Какой организацией сформулирована и опубликована Типовая оговорка о форс-мажоре и затруднениях?

3. Охарактеризуйте документооборот, связанный с подготовкой и реализаций внешнеторговой сделки

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-3 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-3.1)
1. Каким образом контролируются изменения в законодательстве и их влияние на организацию и осуществление внешнеторговой сделки?
2. Формулирование каких статей контракта требует предварительных расчетов и дополнительного обоснования (документального подтверждения)?
Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-3 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-3.2)
1. Перечислите способы проверки качества и обоснуйте их выбор для внешнеторгового контракта.
2. Охарактеризуйте выбранную в контракте форму расчета. Обоснуйте выбор.
Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-3 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-3.3)
1. Оцените влияние законодательных ограничений на результат сделки для контрагентов. 

2 Укажите этапы  и  обоснуйте выбор критериев оценки конкурентоспособности товара (услуги).
3. Каким образом осуществляется контроль таможенной стоимости?

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.1)
1 Укажите критерии выбора транспортных условий.

2 Укажите способ проверки качества и обоснуйте его выбор.

3 Укажите правила формулирования форс-мажорных обстоятельств. 

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.2)
1 Укажите базисное условие поставки, используемое Вами в проекте контракта, и опишите его с позиции распределение обязанностей продавца и покупателя по доставке, таможенным формальностям и расходам на транспортировку.

2 Проанализируйте структуру внешнеторговой цены, указанной в проекте контракта.

3 Обоснуйте выбор условий платежа.

4 Проанализируйте возможные санкции за нарушение условий договора.

5 Перечислите требования к упаковке и маркировке внешнеторговых грузов.

6 Укажите, какие условия обычно относят к статье «Прочие условия»

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.3)
1 Проанализируйте одну из статей составленного Вами проекта внешнеторгового контракта. Обоснуйте Ваш выбор контрактных условий.

2 Перечислите способы фиксации цен в контракте. Обоснуйте выбранный Вами способ фиксации. 

3 Укажите различия между валютой цены и валютой платежа. Укажите критерии их выбора.

4 Оцените влияние выбранного базисного условия поставки на результативность сделки.

5 Оцените влияние выбранного способа фиксации цены на результативность сделки.

6 Оцените влияние выбранных условий платежа на результативность сделки.

7 Укажите показатели, используемые в качестве критериев эффективности внешнеторговой (внешнеэкономической) сделки

8 Приведите пример расчета показателей эффективности внешнеторговой (внешнеэкономической) сделки

