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1. Описание фонда оценочных средств (оценочных материалов)
Фонд оценочных средств (оценочные материалы) включает в себя контрольные задания и (или) вопросы, которые могут быть предложены обучающемуся в рамках текущего контроля успеваемости и промежуточной аттестации по дисциплине. Указанные контрольные задания и (или) вопросы позволяют оценить достижение обучающимся планируемых результатов обучения по дисциплине, установленных в соответствующей рабочей программе дисциплины, а также сформированность компетенций, установленных в соответствующей общей характеристике основной профессиональной образовательной программы.

Полные наименования компетенций представлены в общей характеристике основной профессиональной образовательной программы.
2. Оценочные средства (оценочные материалы) для проведения текущего контроля успеваемости обучающихся по дисциплине (модулю)

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-3: (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-3.1, ПК-3.2, ПК-3.3)

1. Письменное предложение на продажу определенной партии товара, посланное оферентом одному 

возможному покупателю, с указанием срока, в течении которого продавец является связанным своим 

предложением и не может сделать аналогичное предложение другому покупателю – это 

 а) заказ; 

б) твердая оферта; 

в) свободная оферта; 

г) акцепт. 

2. При каких способах установления контактов с потенциальными покупателями инициатива исходит от 

продавца: 

 а) направление оферты; 

 б) участие в торгах; 

 в) подтверждение заказа. 

3. Какие условия контракта международной купли продажи товаров являются существенными в соответствии с

ГК РФ? 

 а) предмет договора; 

 б) цена и общая стоимость поставки; 

 в) срок и место поставки; 

 г) порядок сдачи-приемки товаров. 

 4. Вес товара с тарой, когда стоимость тары приравнивается к стоимости товара – это 

 а) вес брутто; 

 б) вес нетто; 

 в) вес брутто за нетто. 

5. Какой способ определения качества товара в контракте купли продажи предполагает установление 

минимально допустимого содержания полезных веществ и максимально допустимого содержания 

нежелательных элементов и примесей: 

 а) по стандарту; 

 б) по справедливому среднему качеству; 

 в) по содержанию отдельных веществ в товаре; 

 г) по выходу готового продукта. 

6. В какой группе базисных условий поставки наибольшая ответственность приходится на продавца? 

 а) группа Е 

 б) группа F 

 в) группа C 

 г) группа D 

7. Цена, исчисленная в момент исполнения контракта путем пересмотра договорной (базисной) цены с учетом 

изменения в издержках производства, произошедших в период исполнения контракта – это 

а) твердая цена; 

б) подвижная цена; 

в) скользящая цена; 

г) цена, с последующей фиксацией. 

8. При каком базисном условии в соответствии с «Инкотермс – 2010» базисная цена контракта будет 

максимальной: 

 а) FCA; 

 б) CFR; 

 в) CPT; 

 г) CIP. 

9. Скидка на товар, качество которого ниже установленного в контракте, но не превышает известного предела? 

 а) сконто; 

 б) бонусная; 

 в) рефакция; 

 г) бонификация. 
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10. В каких сделках купли продажи товаров образуется неконвертируемое сальдо? 

 а) бартерные сделки; 

 б) прямые компенсационные сделки; 

 в) глобальные соглашения.

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-6: (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.1, ПК-6.2, ПК-6.3)
1)
Можно ли считать термины «Международная коммерческая сделка» и «Внешнеэкономическая сделка» идентичными?

А) Можно

Б) Нельзя 


2)
Под внешнеторговыми сделками понимаются-

А) Сделки, в которых, по меньшей мере, одна из сторон является иностранным гражданином или иностранным юридическим лицом и содержанием которых являются операции по ввозу товаров из-за границы или вывозу товаров за границу либо какие-нибудь подобные операции, связанные с вывозом или ввозом товаров.

Б) Деятельность в области международного обмена товарами, работами, услугами, информацией, результатами интеллектуальной деятельности, в том числе исключительными правами на них.

В) Обеспечение комплекта международных правил по толкованию наиболее широко используемых торговых терминов в области внешней торговли

3)
Внешнеторговая деятельность-это

А) Сделки, в которых, по меньшей мере, одна из сторон является иностранным гражданином или иностранным юридическим лицом и содержанием которых являются операции по ввозу товаров из-за границы или вывозу товаров за границу либо какие-нибудь подобные операции, связанные с вывозом или ввозом товаров.

Б) Деятельность в области международного обмена товарами, работами, услугами, информацией, результатами интеллектуальной деятельности, в том числе исключительными правами на них.

В) договор между коммерческими предприятиями различных государств, согласно которому продавец обязуется передать товар /за исключением вышеперечисленных/ в собственность покупателю, а покупатель - принять товар и уплатить за него определенную денежную сумму.

4)
Внешнеэкономическая сделка может быть-

А) Односторонней

Б) Многосторонней

В) Как односторонней, так и многосторонней

5)
Договорными контрактами считаются

А) Односторонние сделки

Б) Двусторонние и многосторонние сделки

В) Как односторонние, так и многосторонние сделки

6)
Двусторонними договорами считаются договоры-

А) Международной купли-продажи, бартера, комиссии и др.

Б) Финансового лизинга, факторинга, договоры о совместной деятельности, о кооперации и др.

В) И те и другие.

7)
Многосторонними договорами считаются договоры-

А) Международной купли-продажи, бартера, комиссии и др.

Б) Финансового лизинга, факторинга, договоры о совместной деятельности, о кооперации и др.

В) И те и другие.

8)
Центральное место среди международных сделок занимает договор-

А) Комиссии

Б) Бартера

В) Международной купли-продажи
9) Роль международного права в регулировании внешнеэкономических сделок    осуществляется 

А) Установлением правовых основ осуществления международных экономических связях, их правового режима 

Б) Созданием единообразного правового регулирования внешнеэкономических сделок на основе унификации материально-правовых норм

В)  Установлением правовых основ осуществления международных экономических связях, их правового режима и создание единообразного правового регулирования внешнеэкономических сделок на основе унификации материально-правовых норм.

10) Внешнеэкономический контракт может быть заключен-

А) Путем составления одного документа, подписанного сторонами

Б) Путем обмена письмами, телеграммами, телефонограммами, телефаксами и т.п., подписанными стороной, которая их направляет

В) Путем составления одного документа, подписанного сторонами, а также путем обмена письмами, телеграммами, телефонограммами, телефаксами и т.п., подписанными стороной, которая их направляет

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-8: (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-8.1, ПК-8.2, ПК-8.3)
1. В какой коммерческой операции экспортер обязуется приобрести товары у импортера в обмен на его 

обязательство закупить впоследствии эквивалентный объем товаров экспортера? 

а) встречная закупка; 

б) авансовая закупка; 

в) индент. 

2. Поручение одной стороной независимой от нее другой стороне совершение фактических и юридических 

действий, связанных с продажей или покупкой товара на оговоренной территории за счет и от имени 

принципала – это 

 а) операция по перепродаже; 

 б) агентская операция; 

 в) комиссионная операция; 

 г) брокерская операция 

3. Какая функция международных товарных бирж является формой страхования цены, по которой продается 

или покупается товар в будущем? 

 а) котирование цен; 

 б) хеджирование 

 в) гарантия поставки товара. 

4. Укажите место продажи следующих товаров: пшеница, рыба, свинец, немытая шерсть, хлопок, чай. 

а) биржа ____________________________________________ 

б) аукцион _________________________________________ 

5. Какой вид инжиниринга предполагает поставку оборудования, техники или монтаж установок, включая при 

необходимости инженерные работы? 

 а) консультативный; 

 б) технологический; 

 в) строительный; 

 г) комплексный. 

6. Какой метод реализации проекта в предусматривает участие инжиниринговой фирмы только при 

проведении переговоров и подготовке договора? 

 а) обычный метод; 

 б) внутрифирменный метод; 

 в) метод руководства проектом; 

 г) метод реализации проекта «под ключ». 

7. Какой вид лицензии предусматривает предоставление лицензиату исключительного или монопольного 

права на использование изобретения на определенной географической территории? 

 а) простая лицензия; 

 б) исключительная лицензия; 

 в) полная лицензия. 

8. Какой вид лицензионного вознаграждения применяется при продаже лицензии малоизвестной фирме? 

 а) роялти; 

 б) паушальный платеж; 

 в) передача ценных бумаг лицензиата. 

9. При каком лизинге в обязанность лизингодателя не входит предоставление каких-либо услуг 

лизингополучателю, в том числе по техническому или ремонтному обслуживанию имущества? 

 а) чистый лизинг; 

 б) полный лизинг; 

 в) лизинг с неполным набором услуг; 

 г) генеральный лизинг. 
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10. При каком франчайзинге фирма, обладающая секретом производства сырья или запатентованной 

технологией изготовления готового продукта, осуществляет обеспечение конечного производителя сырьем и 

передает право на использование этой технологии? 

 а) франчайзинг товара; 

 б) производственный франчайзинг; 

 в) сервисный франчайзинг; 

 г) франчайзинг бизнес – формата
Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-10: (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-10.1, ПК-10.2, ПК-10.3)
1.  Двустороннее  или  многостороннее  соглашение,  в  котором  оговорены  права  и 

обязанности для его участников, носит название

а)  контракт

б) меморандум

в)  вердикт

г) оферта

2.  Письменное  согласие  сторон  сделки,  в  соответствии  с  которым  выпускаются 

облигации  и  долговые  обязательства,  с  указанием  срока  погашения,  процентной 

ставки  и других условий, называется

а) индентура

б) индексация

в) индоссамент

г )  индульт

3. Контракт нс является

а) односторонней сделкой

б) двухсторонней  сделкой

в) трехсторонней сделкой

г) четырехсторонней сделкой

4. Комплекс  сделок  нескольких лиц  становится  контрактом, лишь  если он содержит 

в себе момент

а) соглашения

б )  принуждения

в) заблуждения

г) отторжения

5.  Выработанный  и  согласованный  сторонами  текст  контракта  на  двух  или  более 

иностранных языках,  называется

а) аутентичный

б) аналогичный

в) сходный

г) унифицированный

6.  Урегулированное  нормами  нрава  общественное  отношение,  участники  которого 

являются  носителями  субъективных прав  и  обязанностей,  называется

а) правоотношение

б)  правоприменение

в)  правопонимание

г) правосознание

7.  Лицо,  управляющее  собственностью  по доверенности  с  нравом  ее  владения,  поль

зования и расторжения по согласованию с собственником, называют

а) доверительный собственник

б)  временный поверенный

в) дублирующий собственник

г) альтернативный собственник

 8. По какому виду франчайзинга на российском рынке работает фирма Kodak? 

 а) франчайзинг товара; 

 б) производственный франчайзинг; 

 в) сервисный франчайзинг; 

 г) франчайзинг бизнес – формата 

9. Какая форма международного кооперирования осуществляется между фирмами, которые находятся в 

прямой производственной зависимости по характеру своей спецификации? 

а) подрядное кооперирование; 

б) кооперирование с целью создания единого конечного продукта; 

в) кооперирование на основе договорной специализации
10) Внешнеэкономический контракт может быть заключен-

а) Путем составления одного документа, подписанного сторонами

б) Путем обмена письмами, телеграммами, телефонограммами, телефаксами и т.п., подписанными стороной, которая их направляет

в) Путем составления одного документа, подписанного сторонами, а также путем обмена письмами, телеграммами, телефонограммами, телефаксами и т.п., подписанными стороной, которая их направляет

3. Оценочные средства (оценочные материалы) для проведения промежуточной аттестации обучающихся по дисциплине (модулю)
Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-3: (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-3.1, ПК-3.2, ПК-3.3)

1. Понятие Международного торгового права

2. Система Международного торгового права
3. Источники Международного торгового права.

4. Международный контракт как источник  Международного торгового права 

5. Международные организации, играющие важную роль в унификации Международного торгового права. Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНСИТРАЛ)

6. Правовое Положение физических и юридических лиц

7. Предприниматель. Индивидуальное предприятие

8. Партнерство. Полные и коммандитные товарищества

9. Компании

10. Корпорации

11. Компании LLC

12. Международные деловые компании IBC

13. Общество с ограниченной ответственностью

14. Акционерное общество

15. Транснациональные объединения. Иные объединения

16. Виды объектов международных торговых сделок 

17. Товар как объект международных торговых сделок

18. Общая характеристика продажи товаров через биржу

19. Правовое регулирование крупных закупок

20. Деньги как объект международных торговых сделок

21. Ценные бумаги как объект международных торговых сделок

22. Акции

23. Долговые обязательства

24. Векселя

25. Чеки

26. Коносамен

27. Складские ценные бумаги

28. Общая характеристика рынка ценных бумаг

29.  Интеллектуальная собственность 

30. Услуги

31. Правовое регулирование международных торговых сделок

32. Заключение договора международной купли-продажи товаров

33. Форма договора международной купли-продажи товаров

34. Полномочия подписания договора международной купли-продажи товаров

35. Права и обязанности продавца по договору международной купли-продажи товаров

36. Права и обязанности покупателя по договору международной купли-продажи товаров

37. Приостановление и расторжение договора

38. Убытки, компенсация ущерба и проценты по договору международной купли –продажи товаров

39. Освобождение от ответственности

40.  Исковая давность

41. Основные разделы внешнеторгового контракта 

42. Преамбула и предмет контракта

43. Общая характеристика базисных условий поставки

44. Расчеты по контракту

45. Расчеты по форме кредитного перевода

46. Расчеты по форме аккредитива

47. Расчеты по форме инкассо

48. Банковские гарантии

49. Резервные обязательства

50. Международный факторинг

51. Страхование

52. Упаковка и маркировка

53. Претензии и санкции

54. Порядок рассмотрения споров

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности ком-петенции ПК-6: (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.1, ПК-6.2, ПК-6.3)
1. Понятие Международного торгового права

2. Система Международного торгового права
3. Источники Международного торгового права.

4. Международный контракт как источник  Международного торгового права 

5. Международные организации, играющие важную роль в унификации Международного торгового права. Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНСИТРАЛ)

6. Правовое Положение физических и юридических лиц

7. Предприниматель. Индивидуальное предприятие

8. Партнерство. Полные и коммандитные товарищества

9. Компании

10. Корпорации

11. Компании LLC

12. Международные деловые компании IBC

13. Общество с ограниченной ответственностью

14. Акционерное общество

15. Транснациональные объединения. Иные объединения

16. Виды объектов международных торговых сделок 

17. Товар как объект международных торговых сделок

18. Общая характеристика продажи товаров через биржу

19. Правовое регулирование крупных закупок

20. Деньги как объект международных торговых сделок

21. Ценные бумаги как объект международных торговых сделок

22. Акции

23. Долговые обязательства

24. Векселя

25. Чеки

26. Коносамен

27. Складские ценные бумаги

28. Общая характеристика рынка ценных бумаг

29.  Интеллектуальная собственность 

30. Услуги

31. Правовое регулирование международных торговых сделок

32. Заключение договора международной купли-продажи товаров

33. Форма договора международной купли-продажи товаров

34. Полномочия подписания договора международной купли-продажи товаров

35. Права и обязанности продавца по договору международной купли-продажи товаров

36. Права и обязанности покупателя по договору международной купли-продажи товаров

37. Приостановление и расторжение договора

38. Убытки, компенсация ущерба и проценты по договору международной купли –продажи товаров

39. Освобождение от ответственности

40.  Исковая давность

41. Основные разделы внешнеторгового контракта 

42. Преамбула и предмет контракта

43. Общая характеристика базисных условий поставки

44. Расчеты по контракту

45. Расчеты по форме кредитного перевода

46. Расчеты по форме аккредитива

47. Расчеты по форме инкассо

48. Банковские гарантии

49. Резервные обязательства

50. Международный факторинг

51. Страхование

52. Упаковка и маркировка

53. Претензии и санкции

54. Порядок рассмотрения споров

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-8: (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-8.1, ПК-8.2, ПК-8.3)
1. Понятие Международного торгового права

2. Система Международного торгового права
3. Источники Международного торгового права.

4. Международный контракт как источник  Международного торгового права 

5. Международные организации, играющие важную роль в унификации Международного торгового права. Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНСИТРАЛ)

6. Правовое Положение физических и юридических лиц

7. Предприниматель. Индивидуальное предприятие

8. Партнерство. Полные и коммандитные товарищества

9. Компании

10. Корпорации

11. Компании LLC

12. Международные деловые компании IBC

13. Общество с ограниченной ответственностью

14. Акционерное общество

15. Транснациональные объединения. Иные объединения

16. Виды объектов международных торговых сделок 

17. Товар как объект международных торговых сделок

18. Общая характеристика продажи товаров через биржу

19. Правовое регулирование крупных закупок

20. Деньги как объект международных торговых сделок

21. Ценные бумаги как объект международных торговых сделок

22. Акции

23. Долговые обязательства

24. Векселя

25. Чеки

26. Коносамен

27. Складские ценные бумаги

28. Общая характеристика рынка ценных бумаг

29.  Интеллектуальная собственность 

30. Услуги

31. Правовое регулирование международных торговых сделок

32. Заключение договора международной купли-продажи товаров

33. Форма договора международной купли-продажи товаров

34. Полномочия подписания договора международной купли-продажи товаров

35. Права и обязанности продавца по договору международной купли-продажи товаров

36. Права и обязанности покупателя по договору международной купли-продажи товаров

37. Приостановление и расторжение договора

38. Убытки, компенсация ущерба и проценты по договору международной купли –продажи товаров

39. Освобождение от ответственности

40.  Исковая давность

41. Основные разделы внешнеторгового контракта 

42. Преамбула и предмет контракта

43. Общая характеристика базисных условий поставки

44. Расчеты по контракту

45. Расчеты по форме кредитного перевода

46. Расчеты по форме аккредитива

47. Расчеты по форме инкассо

48. Банковские гарантии

49. Резервные обязательства

50. Международный факторинг

51. Страхование

52. Упаковка и маркировка

53. Претензии и санкции

54. Порядок рассмотрения споров

Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-10: (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-10.1, ПК-10.2, ПК-10.3)
1. Понятие Международного торгового права

2. Система Международного торгового права
3. Источники Международного торгового права.

4. Международный контракт как источник  Международного торгового права 

5. Международные организации, играющие важную роль в унификации Международного торгового права. Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНСИТРАЛ)

6. Правовое Положение физических и юридических лиц

7. Предприниматель. Индивидуальное предприятие

8. Партнерство. Полные и коммандитные товарищества

9. Компании

10. Корпорации

11. Компании LLC

12. Международные деловые компании IBC

13. Общество с ограниченной ответственностью

14. Акционерное общество

15. Транснациональные объединения. Иные объединения

16. Виды объектов международных торговых сделок 

17. Товар как объект международных торговых сделок

18. Общая характеристика продажи товаров через биржу

19. Правовое регулирование крупных закупок

20. Деньги как объект международных торговых сделок

21. Ценные бумаги как объект международных торговых сделок

22. Акции

23. Долговые обязательства

24. Векселя

25. Чеки

26. Коносамен

27. Складские ценные бумаги

28. Общая характеристика рынка ценных бумаг

29.  Интеллектуальная собственность 

30. Услуги

31. Правовое регулирование международных торговых сделок

32. Заключение договора международной купли-продажи товаров

33. Форма договора международной купли-продажи товаров

34. Полномочия подписания договора международной купли-продажи товаров

35. Права и обязанности продавца по договору международной купли-продажи товаров

36. Права и обязанности покупателя по договору международной купли-продажи товаров

37. Приостановление и расторжение договора

38. Убытки, компенсация ущерба и проценты по договору международной купли –продажи товаров

39. Освобождение от ответственности

40.  Исковая давность

41. Основные разделы внешнеторгового контракта 

42. Преамбула и предмет контракта

43. Общая характеристика базисных условий поставки

44. Расчеты по контракту

45. Расчеты по форме кредитного перевода

46. Расчеты по форме аккредитива

47. Расчеты по форме инкассо

48. Банковские гарантии

49. Резервные обязательства

50. Международный факторинг

51. Страхование

52. Упаковка и маркировка

53. Претензии и санкции

54. Порядок рассмотрения споров

