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1 Описание фонда оценочных средств (оценочных материалов)
[bookmark: _Hlk23250188]Фонд оценочных средств (оценочные материалы) включает в себя контрольные задания и (или) вопросы, которые могут быть предложены обучающемуся в рамках текущего контроля успеваемости и промежуточной аттестации по дисциплине (модулю). Указанные контрольные задания и (или) вопросы позволяют оценить достижение обучающимся планируемых результатов обучения по дисциплине (модулю), установленных в соответствующей рабочей программе дисциплины (модуля), а также сформированность компетенций, установленных в соответствующей общей характеристике основной профессиональной образовательной программы.
Полные наименования компетенций представлены в общей характеристике основной профессиональной образовательной программы.

[bookmark: _Hlk10987176]2 Оценочные средства (оценочные материалы) для проведения текущего контроля успеваемости обучающихся по дисциплине (модулю)
[bookmark: _Hlk72185402]Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.1)
[bookmark: _Hlk11357519]1. В настоящее время широкое распространение получила упрощенная формулировка, согласно которой цена – это:
1. Денежное выражение стоимости товара, экономическая категория, служащая для косвенного измерения величины затраченного на производство товара общественно необходимого рабочего времени.
2. Форма выражения ценности благ, проявляющаяся в процессе их обмена.
3. Количество денег (товаров, услуг), за которые продавец согласен продать, а покупатель готов купить единицу товара или услуги.

2. Какая цена представляет собой усредненную стоимость единицы продукции типового строительного объекта?
1. Сметная стоимость.
2. Прейскурантная цена.
3. Договорная цена.

3. В трудовой теории стоимости цена - это:
1. Форма выражения ценности благ, проявляющаяся в процессе их обмена.
2. Количество денег (товаров, услуг), за которые продавец согласен продать, а покупатель готов купить единицу товара или услуги.
3. Денежное выражение стоимости товара, экономическая категория, служащая для косвенного измерения величины затраченного на производство товара общественно необходимого рабочего времени.

4. Полная себестоимость продукции включает в себя:
1. Торговую надбавку.
2. Акциз.
3. Амортизацию.
4. Все вышеперечисленное.

5. Розничная цена отличается от отпускной цены производителя:
1. На величину прибыли торговой организации.
2. На величину косвенных налогов.
3. На величину посреднической надбавки.

6. Подразделение затрат, входящих в себестоимость, на постоянные и переменные связано с их зависимостью:
1. От изменения объемов производства.
2. От их удельного веса в составе себестоимости.
3. От стадии завершенности производства.

7. В основе каких методов ценообразования лежит калькулирование издержек производства и сбыта продукции?
1. В основе рыночных методов.
2. В основе затратных методов.
3. В основе эконометрических методов.

8. Недостаток затратных методов заключается, прежде всего, в том, что они:
1. Сложны в расчетах.
2. Подразумевают наличие информации о затратах конкурентов.
3. Не учитывают текущий спрос.

9. Эластичность – это:
1. Мера реагирования одной переменной на изменение другой, или число, которое показывает процентное изменение одной переменной в результате 1%-ного изменения другой переменно.;
2. Способность одной переменной не реагировать на изменение другой.
3. Способность одной переменной реагировать на изменение другой.

10. К постоянным издержкам не относятся:
1. Затраты на аренду помещения.
2. Амортизация основного капитала.
3. Оплата труда рабочих.


[bookmark: _Hlk71923205]Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности 
компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.2)
[bookmark: _Hlk71917300]
1. К какой группе товаров относятся товары А и Б, если при росте цены на товар Б объем спроса на товар А увеличивается?
1. Взаимозаменяемые товары.
2. Взаимодополняемые товары.
3. Нейтральные товары.

2. Что определяет максимально возможную цену товара?
1. Величина издержек.
2. Платежеспособный спрос.
3. Издержки + прибыль.

3. При каком методе базовые затраты состоят исключительно из переменных затрат, а сумма надбавки включает суммы постоянных затрат и ожидаемой прибыли в расчете на единицу продукции?
1. При методе полных затрат на производство.
2. При методе прямых затрат.
3. При методе рентабельности инвестиций.

4. Законом изменения спроса в зависимости от цены на рынке свободной конкуренции признается, что при неизменности всех прочих условий снижение цены:
1. Ведет к возрастанию спроса.
2. Ведет к снижению спроса.
3. Спрос не меняется.

5. Себестоимость равна 206 руб.; приемлемая рентабельность составляет 20%; НДС – 20%; акциз – 10%. Определите размер налога на добавленную стоимость.
1. 320,87.
2. 49,44.
3. 44,50.

6. При каком методе базовые затраты определяются как сумма всех видов постоянных и переменных затрат на производство единицы продукции?
1. При методе полных затрат.
2. При методе переменных затрат.
3. При методе стоимости изготовления.

7. Если небольшие изменения цены приводят к значительным изменениям количества приобретаемой продукции, то:
1. Спрос эластичен.
2. Спрос неэластичен.
3. Наблюдается единичная эластичность.

8. Как начисляются налоги на отпускную цену?
1. Сначала акциз, потом НДС.
2. Сначала НДС, потом акциз.
3. Очередность не имеет значения.

9. Спрос можно определить:
1. Как желание и возможность потребителя купить товар или услугу в определенное время и в определенном месте.
2. Как цену, которую готов уплатить покупатель при некотором значении спроса на данный товар.
3. Как желание потребителя купить товар или услугу в определенное время и в определенном месте.

10. Определить все элементы розничной цены товара, если известно, что его полная себестоимость составляет 1480 руб., оптовая отпускная цена – 2150 руб., розничная цена – 2720 руб., оптовая надбавка – 10 %. 


Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.3)

1.  Полная себестоимость изделия составляет 14300 руб.; минимальная приемлемая прибыль производителя – 3900 руб. Следует ли производителю принять предложение оптового покупателя о закупке партии изделий на сумму 850 тыс. руб., если в партии 40 единиц товара? НДС – 18%.
2.  Предприятие, реализующее в отчетном периоде один вид продукции в количестве 1240 единиц, перечислило НДС в сумме 520 тыс. руб. По какой цене могла быть реализована продукция предприятия в этом периоде, если ставка НДС равна 10%?
3. Определить сумму НДС и размер прибыли изготовителя, если себестоимость изделия - 270 руб.; оптовая отпускная цена - 510 руб.; НДС – 18%.
4. Какова рентабельность продукции, если отпускная цена равна 380 руб.; ставка НДС составляет 10%, а себестоимость – 190 руб.?
5. Себестоимость товара - 3000 руб. за единицу, средний уровень рентабельности на предприятии-изготовителе -  17%, ставка акциза – 30%. Определите оптовую отпускную цену товара, а также суммы уплаченных в бюджет налогов.
[bookmark: _Hlk71912006]

3. Оценочные средства (оценочные материалы) для проведения промежуточной аттестации обучающихся по дисциплине (модулю)


[bookmark: _Hlk12477825][bookmark: _Hlk71916621][bookmark: _Hlk72182559]Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности 
[bookmark: _Hlk72181862]компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.1)
[bookmark: _Hlk71909989]
1. В трудовой теории стоимости цена - это:
1. Форма выражения ценности благ, проявляющаяся в процессе их обмена.
2. Количество денег (товаров, услуг), за которые продавец согласен продать, а покупатель готов купить единицу товара или услуги.
3. Денежное выражение стоимости товара, экономическая категория, служащая для косвенного измерения величины затраченного на производство товара общественно необходимого рабочего времени.

2. Розничная цена отличается от отпускной цены производителя:
1. На величину прибыли торговой организации.
2. На величину косвенных налогов.
3. На величину посреднической и торговой надбавки.

3. Когда административно устанавливается цена ниже равновесной цены, возникает:
1. Дефицит.
2. Избыток предложения.
3. Изменение объема предложения.

4. К постоянным издержкам не относятся:
1. Затраты на аренду помещения.
2. Амортизация основного капитала.
3. Оплата труда рабочих.

5. В основе каких методов ценообразования лежит калькулирование издержек производства и сбыта продукции?
1. В основе рыночных методов.
2. В основе затратных методов.
3. В основе эконометрических методов.

6. Подразделение затрат, входящих в себестоимость, на постоянные и переменные связано с их зависимостью:
1. От изменения объемов производства.
2. От их удельного веса в составе себестоимости.
3. От стадии завершенности производства.

7. Себестоимость выпуска товара равна 4 тыс. руб. за единицу, минимальная, приемлемая для производителя рентабельность составляет 20%, ставка НДС – 20%, размер акциза – 200 руб. Определите минимальную приемлемую отпускную цену товара (в тыс.руб.).
1. 245,76.               2. 6.             3. 5,96.

8. Законом изменения спроса в зависимости от цены на рынке свободной конкуренции признается, что при неизменности всех прочих условий снижение цены:
1. Ведет к возрастанию спроса.
2. Ведет к снижению спроса.
3. Спрос не меняется.

9. При каком методе базовые затраты определяются как сумма всех видов постоянных и переменных затрат на производство единицы продукции, а реализационные и административные расходы, не включенные в базовые затраты, включаются в устанавливаемую продажную цену через надбавку к ним?
1. При методе полных затрат.
2. При методе переменных затрат.
3. При методе стоимости изготовления.

10. Спрос можно определить:
1. Как желание и возможность потребителя купить товар или услугу в определенное время и в определенном месте.
2. Как цену, которую готов уплатить покупатель при некотором значении спроса на данный товар.
3. Как желание потребителя купить товар или услугу в определенное время и в определенном месте.


Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности 
компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.2)

1. В основе каких методов ценообразования лежит определение спроса на продукцию?
1. В основе затратных методов.
2. В основе рыночных методов.
3. В основе эконометрических методов.

2. Рыночная цена устанавливается на уровне, при котором:
1. Спрос на товар соответствует его предложению.
2. Спрос на товар превышает предложение.
3. Предложение товара превышает спрос на него.

3. Эластичность – это:
1. Мера реагирования одной переменной на изменение другой, или число, которое показывает процентное изменение одной переменной в результате 1%-ного изменения другой переменно.;
2. Способность одной переменной не реагировать на изменение другой.
3. Способность одной переменной реагировать на изменение другой.

4. Себестоимость равна 200 руб.; приемлемая рентабельность составляет 12%; ставка акциза – 30 руб.; торговая надбавка – 15%; НДС – 20% . Каков уровень розничной цены?
1. 350,52.                       2. 343,62.                    3. 339,12.
5. В теории предельной полезности цена – это:
1. Денежное выражение стоимости товара, экономическая категория, служащая для косвенного измерения величины затраченного на производство товара общественно необходимого рабочего времени.
2. Форма выражения ценности благ, проявляющаяся в процессе их обмена.
3. Количество денег (товаров, услуг), за которые продавец согласен продать, а покупатель готов купить единицу товара или услуги.

6. К постоянным издержкам не относятся:
1. Затраты на аренду помещения.
2. Амортизация основного капитала.
3. Оплата труда рабочих.

7. Что является предельным размером затрат на строительство каждого объекта?
1. Прейскурантная цена.
2. Сметная стоимость.
3. Договорная цена.

8. Цена предложения – это:
1. Цена, которую готов уплатить покупатель при некотором значении спроса на данный товар.
2. Цена, по которой продавец готов продать товар при соответствующем объеме предложения данного товара.
3. Цена, которая устанавливается в условиях свободной конкуренции вследствие равновесия спроса и предложения.

9. Издержки, величина которых зависит от объема производства - это:
1.Постоянные издержки.
2. Переменные издержки.
3. Валовые издержки.
4. Предельные издержки.

10. Назовите метод, при котором к суммарным затратам на единицу продукции добавляется сумма, равная величине процентов за кредит в размере, необходимом для инвестиций в данную продукцию (устанавливаемая продажная цена должна быть не ниже определенного таким образом уровня цены)?
1. При методе рентабельности инвестиций.
2. При методе полных затрат на производство.
3. При методе стоимости изготовления.


Перечень контрольных заданий и (или) вопросов для оценки сформированности 
компетенции ПК-6 (контролируемый индикатор достижения компетенции ПК-6.3)
1. Оптовый посредник закупает подакцизный товар по цене 240 тыс.руб.; его издержки обращения составляют 92 тыс.руб.; желаемый уровень рентабельности составляет  15%, рыночная цена реализации товара – 350 тыс.руб. Выгодно ли оптовику заниматься посреднической деятельностью?

2. Каким будет размер торговой скидки и надбавки торгового посредника в рублях и процентах, если издержки обращения посредника на партию товаров в 2,4 тыс.шт. обычно составляют 240 тыс. руб. Рыночная розничная цена 1 единицы продукции составляет 600 руб. НДС - 18%. По какой цене торговый посредник должен закупать продукцию, чтобы обеспечить себе приемлемый уровень рентабельности 20%? 

3. Определите прибыль предприятия-изготовителя, а также суммы оптовой и торговой надбавок посредников, если известно, что полная себестоимость изделия составляет 1200 руб., оптовая отпускная цена – 2500 руб., розничная цена – 3100 руб., оптовая надбавка – 10 % к отпускной цене, НДС – 10%.

4. Розничная цена подакцизного изделия составляет 760 руб. Процент торговой скидки – 7%. Акциз – 240 руб. Определить оптовую цену изготовителя.

5. Определить величину экспортной цены единицы  подакцизного товара, если таможенная стоимость партии товара составляет 40 000 долларов США. Размер партии – 1680 шт. Ставка вывозной таможенной пошлины составляет 2,4%, но не менее 0,73 евро за 1 шт. Сумма акциза 5500 руб. на всю партию. Таможенный сбор -  3000 руб.; 1 евро = 72 руб., 1 долл.США = 65 руб.
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